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Введение

Аграрная политика, как составная часть экономической политики, представляет собой упорядочивающую деятельность государства и санкционированных им общественно-правовых институтов по формированию культурных, социальных, правовых и экономических условий жизни сельского населения. Аграрный сектор и агропродовольственная система переживают один из труднейших периодов своего развития. Кризисные явления затрагивают как экономическую, так и социальную и другие сферы этой системы. Ясно, что в настоящее время масштабы развития аграрного сектора явно не соответствуют потребностям страны.

Главные причины происходящего - отсутствие в стране рациональной аграрной политики и аграрной реформы как системного процесса, осуществляющегося сельхозпроизводителями и государством; неадекватность действий, предпринимаемых республиканскими и региональными аграрными властями, масштабу и характеру проблем АПК.  Либерализация экономики и отход от протекционизма возможны только тогда, когда будет, достигнут уровень экономической эффективности, сопоставимый с мировым, и когда будет решена проблема продовольственной безопасности. Ведь рынок – это эволюционно возникшая форма организации хозяйствования, и он представляет собой одно из важнейших достижений цивилизации. Но его формирование - многовековой процесс естественного отбора эффективных форм воздействия на людей в экономической сфере жизнедеятельности. 

Поэтому поступательное и стабильное развитие всех сфер экономики Казахстана было определено еще государственной программой «Стратегия развития Казахстана до 2030 года». Эффективное развитие экономики Республики Казахстан было достигнуто благодаря продуманной финансовой политике государства, целью которой является - сбалансированность, целенаправленность и результативность. 

Положительное влияние на развитие АПК, как важной сферы экономики Казахстана, оказывает государственная финансовая поддержка из бюджетов всех уровней в форме субсидий. При этом порядок их использования на республиканском уровне определяется в соответствии с правилами, ежегодно утверждаемыми Правительством, на местном уровне - решениями Акимов областей. Следует отметить, что в целях поддержки отечественных сельхозтоваропроизводителей, виды субсидий постоянно расширяются.

В настоящее время основным законодательным актом, содержащим наиболее существенные условия функционирования сельского хозяйства, является закон «О государственном регулировании развития агропромышленного комплекса и сельских территорий». Цель государственной политики в данном законе желательно сформировать следующим образом: 

- развитие конкурентоспособности и устойчивого сельскохозяйственного производства;

- формирование развитых рынков сельскохозяйственной продукции, сырья и продовольствия;

- создание для сельскохозяйственных товаропроизводителей равных с субъектами хоздеятельности других отраслей экономики условий получения доходов и повышения их финансовой устойчивости;

- рост доходов лиц, занятых в сельском хозяйстве, улучшение качества жизни граждан, проживающих в сельской местности;

- охрана окружающей среды, сохранение и воспроизводство природных ресурсов, используемых в сельском хозяйстве. 

В данном учебном пособии рассмотрены основные параметры финансово-кредитной политики государства, которая включает меры бюджетной, кредитной и налоговой поддержки, а также страховой защиты сельскохозяйственных предприятий. При этом меры государственной поддержки направлены на обеспечение восприимчивости отраслей агропромышленного комплекса к научно-техническим достижениям, развитие цивилизованных рыночных отношений и реализуются через: 

- применение субсидий на приобретение и внедрение современной техники, научно-технической продукции, минеральных удобрений, племенного скота, посадочного материала и семян; 

- финансирование капитальных вложений на развитие науки и техники; 

- дотирование развития элитного семеноводства, племенного животноводства и птицеводства; 

- уменьшение налогооблагаемой базы для земельного налога, направленных на улучшение земли, на величину собственных средств с целью расширения и развития производства. 

Успешное развитие вышеперечисленных направлений зависит от эффективности в первичной ячейке производства - сельскохозяйственных предприятий. Повышение эффективности их работы, в свою очередь, зависит от использования внутрихозяйственных резервов и оптимального сочетания производственных параметров предприятия применительно к сложившимся условиям на агропродовольственном рынке.

Глава 1.  Финансы предприятий АПК: основы организации и содержание их финансовой среды

1.1 Предприятия АПК по формам собственности и организации производства: основы и перспективы развития

В настоящее время в Казахстане созданы правовые и организационные условия для функционирования разных форм собственности и хозяйствования. Сельские товаропроизводители получили свободу в реализации произведенной продукции; приобретении материально-технических ресурсов; использовании доходов; открыты возможности для конкуренции. Специфика организации сельскохозяйственного производства обусловлена особенностями сельского хозяйства. Сельское хозяйство состоит из ряда отраслей, отличающихся природными факторами, технологией производства, необходимым комплексом машин, организацией труда и рабочих процессов. Каждой отрасли присуща своя система организации.

Предприятие является самостоятельным хозяйствующим субъектом, созданным для организации производства продукции на основе сочетания личных, коллективных и общественных интересов. Виды и объемы производимой продукции определяются потребностями, спросом и производственным потенциалом предприятия.

Предприятия АПК - это хозяйствующие субъекты, созданные для организации предпринимательской деятельности, экономической целью которого является обеспечение общественных потребностей и извлечение прибыли. По своему содержанию предпринимательская деятельность организаций и предприятий включает производство и реализацию сельскохозяйственной продукции, выполнение работ и оказание услуг, операции на фондовом рынке.

Важным признаком классификации предприятий, организаций и учреждений является принадлежность к определенной форме собственности. Согласно законодательству в Республике Казахстан приняты две формы собственности: частная и государственная. Частная собственность выступает как собственность граждан и (или) негосударственных юридических лиц и их объединений; в качестве особого вида частной собственности выступает собственность общественных организаций. Государственная собственность представлена республиканской и коммунальной собственностью.

В ходе реформирования сельского хозяйства и изменений собственности сформировалось многообразие форм хозяйствования агробизнеса, появились как крупные корпоративные предприятия и компании (холдинги), так и мелкие семейные и индивидуальные хозяйства, совершенствуется механизм экономических и финансовых отношений. Классификация форм организации предприятий АПК представлена на рисунке 1. 

Рисунок 1. Классификация форм агробизнеса


Наиболее приспособленными к рыночным условиям среди сельскохозяйственных формирований являются товарищества с ограниченной ответственностью (ТОО) и крестьянские (фермерские) хозяйства. 

Крестьянское (фермерское) хозяйство - форма аграрной предпринимательской деятельности (агробизнеса), самостоятельный субъект хозяйствования, наделенный правами юридического лица, который на основе использования отдельным гражданином, семьей или группой граждан находящегося в их собственности имущества и во владении земли, занимается производством, переработкой и реализацией сельскохозяйственной продукции с целью извлечения максимального дохода. Также крестьянским хозяйством признается семейно-трудовое объединение лиц, совместно ведущих сельское хозяйство.

Крестьянское хозяйство, как самостоятельная форма хозяйствования, является равноправной производственной единицей сельского хозяйства в Республике Казахстан наряду с государственными, кооперативными, акционерными, смешанными и другими сельскохозяйственными предприятиями. 

Цель создания крестьянского хозяйства \- обеспечение благосостояния семьи на основе производства и реализации сельскохозяйственной продукции, коммерческой деятельности. Экономические, правовые и социальные основы организации и деятельности крестьянского хозяйства определены Законом Республики Казахстан «О крестьянском хозяйстве» (1990г.) и другими законодательными и нормативными документами по вопросам АПК. 

Хозяйственное товарищество - коммерческая организация, являющаяся юридическим лицом, с разделенным на вклады (доли) учредителей (участников) уставным фондом, имеющая в качестве основной цели своей деятельности извлечение прибыли. Установлены следующие формы хозяйственных товариществ: 

- полное - участники полного товарищества в соответствии с заключенным между ними договором занимаются предпринимательской деятельностью от имени товарищества и несут ответственность по его обязательствам принадлежащим им имуществом; 

- коммандитное - отличается от полного товарищества тем, что наряду с участниками, осуществляющими от имени товарищества предпринимательскую деятельность и отвечающими по его обязательствам своим имуществом (полными товарищами), имеются один или несколько участников-вкладчиков (коммандитистов), которые несут риск убытков только в пределах сумм внесенных ими вкладов и не принимают участия в предпринимательской деятельности товарищества; 

- товарищество с ограниченной ответственностью - коммерческая организация, учрежденная одним или несколькими лицами, уставный капитал которой разделен на доли определенных учредительными документами размеров (имущественная ответственность, возникающая по обязательствам общества, распространяется только на его капитал); 

- товарищество с дополнительной ответственностью - разновидность общества с ограниченной ответственностью, отличительным его признаком является то, что его участники несут ответственность по обязательствам общества не только в пределах своих вкладов в уставный капитал, но и личным имуществом в одинаковом для всех кратном размере к стоимости их вкладов, определяемом учредительными документами общества (при банкротстве одного из участников его ответственность по обязательствам общества распределяется между остальными участниками пропорционально их вкладам, если иной порядок распределения ответственности не предусмотрен учредительными документами общества); 

- акционерное общество - основано на принципах совместной деятельности и распределения доходов в соответствии с вкладом, чрезвычайно привлекательно для инвесторов; несомненными достоинствами акционерной формы являются: 

а) простота передачи комплекса прав (имущественных и неимущественных), связанных с участием в обществе (процедура фактически сводится к купле-продаже акций); 

б) ограниченная ответственность акционеров, т.к. даже в случае неудачи они теряют не более того, что вложили;

в) возможность увеличения капитала за счет размещения акций без привлечения заемных средств.

Холдинговая компания (от англ. holding company «владеющая компания»)- материнская компания, контролирующая все другие (дочерние) компании в холдинге, посредством доминирующего участия в их уставном капитале либо иным образом имея возможность определять их хозяйственную деятельность. 

Ассоциация (Союз) (лат. associo - присоединять) - одна из организационно-правовых форм некоммерческих организаций, являющаяся добровольным объединением юридических лиц. Юридические лица могут создавать объединения в форме ассоциаций или союзов коммерческих или некоммерческих организаций, в т.ч. учреждений. Целью создания ассоциации является координации их предпринимательской деятельности, а также представления и защиты общих, в т.ч. имущественных интересов. Ассоциации - объединения, основанные на членстве. Члены ассоциации, при этом, сохраняют свою юридическую самостоятельность, однако, несут субсидиарную ответственность по её обязательствам. 

Другой формой организации аграрного производства являются хозяйства населения. В хозяйствах населения члены семей, используя принадлежащие им средства производства и помощь сельскохозяйственных предприятий, осуществляют производство, простейшую переработку и хранение сельскохозяйственной продукции в основном для собственного потребления. Они создаются и функционируют в формах подсобных хозяйств жителей сельской местности (городских окраин), садово-огородных хозяйств населения городов (рабочих поселков), объединенных в потребительские кооперативы.

Хозяйствам населения свойственны следующие организационно-экономические признаки:

- нетоварная и непредпринимательская цель деятельности, предполагающая реализацию лишь той части продукции, которая остается у семьи после удовлетворения ее потребностей;

· небольшие размеры и неспециализированный характер производства продукции с применением преимущественно ручных орудий труда;

· использование в хозяйственной деятельности собственных средств производства, природных ресурсов общего пользования, а также производственных ресурсов и услуг сельхозпредприятий;

· трудовое участие в производственной деятельности всех членов семьи, включая лиц пенсионного возраста и подростков;

· высокая заинтересованность и стремление членов хозяйств к повышению результативности производства;

· передача опыта, традиций, навыков и знаний младшим членам хозяйства, в значительной мере компенсирующая отсутствие у них специальной подготовки.

Хозяйства населения в отличие от сельскохозяйственных предприятий и крестьянских (фермерских) хозяйств создаются без учредительных документов. Они не подлежат государственной регистрации, не заносятся в единый реестр, не имеют расчетного счета в банке и печати, не ведут в установленном порядке бухгалтерский учет, а лишь учитываются местными администрациями в качестве хозяйственных единиц с целью охвата их системой государственного статистического учета и налогообложения.

1.2 Сущность финансов предприятий АПК и их функции. Финансовые отношения предприятий АПК

Финансы предприятий АПК выражают систему денежных отношений, возникающих в процессе хозяйственной деятельности и необходимых для формирования и использования капитала, доходов и денежных фондов.

Материальной основой финансовых отношений выступают деньги. Необходимым условием их возникновения является реальное движение денежных средств, в процессе которого создаются и используются централизованный и децентрализованный фонды денежных средств.

В зависимости от экономического содержания финансовые отношения предприятий АПК группируются по следующим направлениям:

- возникающие между учредителями в момент создания предприятия по поводу формирования уставного капитала;

- между предприятиями и организациями, связанные с производством и реализацией продукции, возникновением вновь созданной стоимости. К ним относятся финансовые отношения между поставщиками и покупателем сырья, материалов, готовой продукции и т.п., отношения со строительными организациями в период инвестиционной деятельности, с транспортными организациями при перевозке грузов, с предприятиями связи, таможней, иностранными фирмами и т.п. Эти отношения являются основными в хозяйственной деятельности, поскольку от их эффективной организации во многом зависит финансовый результат коммерческой деятельности;

- между предприятиями и его подразделениями по поводу финансирования расходов, распределения и перераспределения прибыли, оборотных средств. Это группа отношений влияет на организацию и ритмичность производства.

- между предприятиями и работниками предприятия при распределении и использовании доходов, выпуске и размещении акций и облигаций предприятия, выплате процентов по облигациям и дивидендов по акциям, взыскании штрафов и компенсаций за причиненный материальный ущерб, удержании налогов с физических лиц. Организация этой группы финансовых отношений влияет на эффективность использования трудовых ресурсов.

- между предприятием и финансовой системой государства при уплате налогов и других платежей в бюджет, формировании внебюджетных фондов, получении ассигнований из бюджета;

- между предприятием и банковской системой в процессе хранения денег в коммерческих банках, получении и погашении ссуд, уплаты процентов за кредит, покупке и продаже валют, оказании других банковских услуг;

- между предприятием и вышестоящей организацией, внутри финансово-промышленных групп, внутри холдинга, с союзами и ассоциациями, членом которых является предприятие. Эти отношения возникают при формировании, распределении и использовании централизованных целевых денежных фондов и резервов на финансирование отраслевых программ, проведение маркетинговых исследований и т.д.

- между предприятием и страховыми компаниями, возникающие при страховании имущества, отдельных категорий работников, коммерческих и предпринимательских рисков.

- между предприятием и инвестиционными институтами в ходе размещения инвестиций, приватизации и др.

Наиболее полно сущность финансов проявляется в их функциях: 

- формирование капитала, доходов и денежных фондов является необходимым условием осуществления непрерывности процесса воспроизводства. За счет первичного распределения выручки от продажи товаров образуются специальные фонды предприятий, находящие отражение в их финансовых планах (бюджетах);

- использование капитала, доходов и денежных фондов на цели, предусмотренные в финансовом плане (бюджете) предприятия, составляет экономическое содержание второй функции финансов;

- контроль за соблюдением стоимостных и материально-вещественных пропорций при образовании и использовании доходов предприятий и государства. Данная функция предоставляет возможность государству воздействовать на конечные финансовые результаты деятельности хозяйствующих субъектов. 

Инструментом реализации контрольной функции финансов является финансовая информация, содержащаяся в бухгалтерской отчетности. Степень и полнота реализации контрольной функции финансов во многом определяются состоянием финансовой дисциплины в народном хозяйстве. 

Финансовая дисциплина – это обязательные для всех хозяйствующих субъектов и должностных лиц порядок ведения финансового хозяйства, а также соблюдение установленных правил выполнения финансовых обязательств.

Принципы и внутренняя система организации финансов. Принципы организации финансов предприятий АПК тесно связаны с целями и задачами их деятельности, определенными учредительными документами. К принципам организации финансов можно отнести:

1. Саморегулирование хозяйственной деятельности - предоставлении предприятиям полной самостоятельности в принятии и реализации решений по производственному и научно-техническому развитию, исходя из имеющихся материальных, трудовых и финансовых ресурсов. Предприятие непосредственно планирует свою деятельность и определяет перспективы развития исходя из спроса на выпускаемую продукцию (услуги). Для привлечения дополнительных финансовых ресурсов предприятия выпускают эмиссионные ценные бумаги (акции и облигации) и участвуют в работе фондовых бирж.

2. Самоокупаемость и самофинансирование предполагает, что средства, вложенные в развитие предприятия должны окупиться за счет прибыли и других собственных финансовых ресурсов. При самоокупаемости оно финансирует за счет собственных источников простое воспроизводство и вносит налоги в бюджетную систему. Реализация данного принципа на практике требует рентабельной работы всех предприятий и ликвидации убытков. В отличие от самоокупаемости, самофинансирование предполагает не только рентабельную работу, но и формирование на коммерческой основе финансовых ресурсов, обеспечивающих не только простое, но и расширенное воспроизводство, а также доходов бюджетной системы.

3. Деление источников формирования оборотных средств на собственные и заемные определяется особенностями технологии и организации производства в отдельных отраслях хозяйства. В отраслях с сезонным характером производства повышается доля заемных источников формирования оборотных средств. В отраслях с несезонным характером производства (тяжелая промышленность, транспорт, связь) в составе источников образования оборотных средств преобладают собственные оборотные средства.

4. Образование финансовых резервов необходимо для обеспечения устойчивой работы предприятия в условиях возможных колебаний рыночной конъюнктуры, возросшей материальной ответственности за невыполнение своих обязательств перед партнерами. В АО финансовые резервы формируются в законодательном порядке из чистой прибыли. У других хозяйствующих субъектов их образование регламентировано учредительными документами.

Соблюдение указанных принципов на практике обеспечивает финансовую устойчивость и доходность предприятий.

Формирование денежных фондов предприятия начинается с момента его организации. Предприятие в соответствии с законодательством создает:

1. Уставный капитал - основной первоначальный источник собственных средств предприятия. Формирует основной и оборотный капиталы, которые в свою очередь направляются на приобретение основных производственных фондов, нематериальных активов, оборотных средств.

2. Добавочный капитал создается за счет: прироста стоимости имущества в результате переоценки основных фондов; эмиссионного дохода (превышение продажной цены акций над номинальной); безвозмездно полученных денежных и материальных ценностей на производственные цели. Он может быть использован на погашение убытков, возникших в результате безвозмездной передачи имущества другим предприятиям и лицам, на увеличение уставного капитала, на погашение убытка, выявленного по результатам работы предприятия за отчетный период.

3. Резервный капитал - денежный фонд предприятия, который образуется за счет отчислений от прибыли, остающейся в распоряжении предприятия. Он предназначен для покрытия убытков отчетного года, выплаты дивидендов при отсутствии или недостаточности прибыли отчетного года для этих целей.

4. Фонд накопления - денежные средства, предназначенные для развития производства. Использование этих средств связано как с развитием основного производства в целях увеличения имущества предприятия, так и с финансовыми вложениями для извлечения прибыли.

5. Фонд потребления – денежные средства, направленные на социальные нужды, финансирование объектов непроизводственной сферы, единовременное поощрение, выплаты компенсационного характера и другие аналогичные цели.

6. Валютный фонд формируется на предприятиях, осуществляющих реализацию продукции на экспорт и получающих валютную выручку.

Финансовые ресурсы предприятий АПК - это совокупность собственных денежных доходов и поступлений из вне (привлеченные и заемные), предназначенные для выполнения финансовых обязательств предприятия, финансирования текущих затрат и затрат, связанных с расширением производства (рисунок 2):
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Рисунок 2. Структура источников и состава финансовых ресурсов предприятий АПК

1. Собственные финансовые ресурсы предприятий АПК (внутренние) включают в себя прибыль и амортизационные отчисления. Амортизационные отчисления представляют собой денежное выражение стоимости износа основных производственных фондов и нематериальных активов. Они имеют двойственный характер, т.к. включаются в себестоимость продукции и в составе выручки от реализации продукции возвращается на расчетный счет предприятия, становясь внутренним источником финансирования как простого, так и расширенного воспроизводства.

2. Привлеченные источники делятся на: 

- собственные - предпринимательский капитал, вложенный в уставный капитал другого предприятия в целях извлечения прибыли или участия в управлении предприятия; 

- заемные - ссудный капитал передается предприятию на условиях платности и возвратности в виде кредитов банков, выданных на разные сроки, средств предприятия в виде векселей, облигационных займов; 

- бюджетные ассигнования могут использоваться как на безвозвратной, так и на возвратной основе, выдаются для финансирования госзаказов, отдельных инвестиционных программ или в качествен краткосрочной государственной поддержки предприятия, производство продукции которых имеет общегосударственное значение.

Формирование финансовых ресурсов предприятий АПК производится по трем каналам: 
1) за счет собственных средств; 

2) мобилизации ресурсов на финансовом рынке; 

3) поступления денежных средств от финансовой системы государства в порядке перераспределения (таблица 1).

Главными источниками формирования финансовых ресурсов предприятий, функционирующих на коммерческом расчете, являются: уставный капитал коммерческих предприятий, доход от реализации продукции (работ, услуг), прибыль, амортизация и др. 

Способы формирования финансовых ресурсов предприятий АПК зависят от выбора подхода, что влечет за собой механизмы инструментов финансирования. 

В настоящее время предприятиям необходимо активно применять современные способы при формировании финансовых ресурсов, используя инструменты финансового рынка. 

Крупные агропромышленные предприятия (холдинги с акционерной формой деятельности) должны стать участниками фондового рынка, с целью выпуска корпоративных ценных бумаг (в частности, как долевых, так и долговых ценных бумаг), преимущества которых отмечались выше. Также этим предприятиям в нынешних условиях целесообразно разработать инвестиционную политику предприятия для участия в инвестиционных программах на государственном, региональном и других уровнях. 

Таблица 1 - Современные подходы и способы формирования финансовых ресурсов предприятий

	Подходы
	Способы
	Инструменты финансирования
	Формы и виды вложений

	Традиционные
	на безвозмездной основе
	гранты, трансферты, дотации,

субвенции
	денежные средства, основные средства, др.

	
	на конкурсной основе
	тендер, гранты и др.
	нематериальные активы (патенты, "ноу-хау", и др.)

	
	на заемной основе
	кредиты, ссуды, займы
	денежные средства

	
	на дисконтной основе
	депозиты, аренда имущества и др.
	денежные средства по процентным вознаграждениям

	Альтернативные


	на привлеченной основе
	эмиссия и продажа корпоративных ценных бумаг
	корпоративные акции и облигационные займы

	
	на невозвратной основе
	лизинг, вклады учредителей
	основные средства, другие финансовые активы

	
	на финансовой основе
	факторинг, форфейтинг, франчайзинг, опционы и др.
	денежные средства, ценные бумаги и др.

	
	на инвестиционной основе
	инвестиции в основной капитал, финансовые инвестиции
	долгосрочные активы, денежные средства и их эквиваленты


В этой связи необходимо отметить важность государственной политики на современном этапе развития предприятий АПК – это политика финансовой поддержки производственной, инвестиционной, инновационной деятельности. 

1.3 Финансовая политика предприятий АПК

Финансовая политика - выражает целенаправленное использование финансов для достижения стратегических и тактических задач, определенных учредительными документами (уставом) предприятия. Например, усиление позиций на рынке товаров и услуг, достижение приемлемого объема продаж, прибыли и рентабельности активов и собственного капитала, сохранение платежеспособности и ликвидности баланса, увеличение благосостояния собственников (акционеров).

Содержание финансовой политики включает следующие звенья:

1) разработку оптимальной концепции управления финансовыми (денежными) потоками предприятия, обеспечивающую сочетание высокой доходности и защиты от коммерческих рисков;

2) выявление основных направлений использования финансовых ресурсов на текущий период и на ближайшую перспективу;

3) осуществление практических действий, направленных на достижение поставленных целей (финансовый анализ и контроль, выбор способов финансирования предприятия, оценка реальных инвестиционных проектов и финансовых активов и т.д.).

Единство трех ключевых звеньев определяет содержание финансовой политики, стратегическими задачами которой являются:

- максимизация прибыли как источника экономического роста;

- оптимизация структуры и стоимости капитала, обеспечение финансовой устойчивости и деловой активности предприятия;

- достижение финансовой открытости и конкурентоспособности предприятий АПК для собственников, инвесторов и кредиторов;

- использование рыночных механизмов привлечения капитала с помощью эмиссии корпоративных ценных бумаг, финансового лизинга, проектного финансирования;

- разработка эффективного механизма управления финансами (финансового менеджмента) на основе диагностики финансового состояния с учетом постановки стратегических целей деятельности предприятия, адекватных рыночным условиям, и поиска путей их достижения.

Исходя из продолжительности и характера решаемых задач, финансовая политика классифицируется на финансовую стратегию и тактику.

Финансовая стратегия - долговременный курс финансовой политики, рассчитанный на перспективу и предполагающий решение крупномасштабных задач предприятия. В процессе ее разработки прогнозируются основные тенденции развития финансов, формируется концепция их использования, намечаются принципы организации финансовых отношений с государством и партнерами. К важнейшим направлениям разработки финансовой стратегии предприятия относятся:

- анализ и оценка финансово-экономического состояния;

- разработка учетной и налоговой политики;

- выработка кредитной политики;

- управление основным капиталом и принятие амортизационной политики;

- управление оборотными активами и кредиторской задолженностью;

- управление заемными средствами;

- ценовая политика;

- выбор дивидендной и инвестиционной политики;

- оценка достижений предприятия и ее рыночной стоимости.

Финансовая тактика направлена на решение частных задач конкретного этапа развития предприятий АПК путем своевременного изменения способов организации финансовых связей, перераспределения денежных ресурсов между видами расходов и структурными подразделениями. 

Стратегия и тактика финансовой политики тесно связаны. Правильно выбранная стратегия создает благоприятные возможности для решения тактических задач.

Финансовую политику в предприятиях АПК должны осуществлять профессионалы - главные финансовые менеджеры (директора), владеющие всей информацией о стратегии и тактике предприятия.

Финансовая политика государства в сфере развития АПК на современном этапе. Сегодня Казахстан - одно из наиболее стабильно развивающихся государств на постсоветском пространстве. Поступательное и стабильное развитие всех сфер экономики Казахстана было определено еще государственной программой «Стратегия развития Казахстана до 2030 года». Эффективное развитие экономики Республики Казахстан было достигнуто благодаря продуманной финансовой политике государства, целью которой является - сбалансированность, целенаправленность и результативность. 

Положительное влияние на развитие АПК, как важной сферы экономики Казахстана, оказывает государственная финансовая поддержка из бюджетов всех уровней в форме субсидий. При этом порядок их использования на республиканском уровне определяется в соответствии с правилами, ежегодно утверждаемыми Правительством, на местном уровне - решениями Акимов областей. Следует отметить, что в целях поддержки отечественных сельхозтоваропроизводителей, виды субсидий постоянно расширяются.

Наибольшая часть средств приходится на программы развития сельского хозяйства: 

- выращивание, переработка, повышение качества, продуктивности сельскохозяйственных продуктов; 

- по программе поддержки переработки аграрной продукции;

- на программы поддержки развития сельского хозяйства: субсидирование ставок вознаграждения по финансовому лизингу и по кредитам; 

- субсидирование развития систем управления производством и рынка сельхозпродукции. 

Таким образом, финансовая политика государства, которая была сформирована и скорректирована на протяжении 20-ти лет своей независимости, свидетельствует о том, что финансовая поддержка АПК с целью его эффективного развития, способствовала и продолжает содействовать решению первоочередных задач: 

- обеспечение устойчивого роста производства и переработки сельхозпродукции;

- повышение конкурентоспособности АПК через поддержку экспорта продукции;

- обеспечение продовольственной безопасности страны и стимулирования социального и экономического развитию сельских территорий;

- развитие интеграционных связей в рамках Таможенного союза и ЕЭП и создание условий для вхождения Казахстана в ВТО.

- предоставление различных форм господдержки среди субъектов АПК в форме субсидий, госзакупок и т.д. через применение финансовых инструментов, поддерживающих условия для обновления основных производственных средств, а также обеспечение доступности финансово-кредитных инструментов для субъектов АПК; 

- создание необходимых условий для привлечения инвестиций в проекты развития АПК; 

- сохранение и развитие инфраструктуры, необходимой для развития АПК - транспортной, водной, хранения и пр.; 

- развитие отраслевой науки и распространение агротехнологических знаний; 

- контроль за целевым и эффективным расходованием бюджетных средств.

1.4 Задачи финансовых служб предприятий АПК

Важными задачами финансовых служб хозяйствующих субъектов в АПК являются (Приложение 1):

- изыскание путей увеличения дохода и повышение рентабельности; 

- обеспечение финансовыми ресурсами заданий по производству, инвестициям, внедрению новой техники и других плановых затрат; 

- выполнение финансовых обязательств перед государственным бюджетом, банками, поставщиками, вышестоящими организациями, организация расчетов: 

- содействие эффективному использованию производственных фондов и капитальных вложений; 

- контроль за рациональным использованием финансовых ресурсов, обеспечение сохранности и ускоренной оборачиваемости оборотных средств. 

В оперативном управлении финансами предприятий АПК принимают участие учреждения банков, которые осуществляют расчетно-кассовое обслуживание, кредитуют временные потребности в денежных средствах. Организация управления финансами предприятий АПК зависит от размеров, специализации и уровня их развития. Управление финансами в крупных предприятиях АПК (например, агрохолдинг) представлено на рисунке 3.

	Финансовый отдел хозяйствующего субъекта



	Планово-экономический 

отдел
	Отдел банковских и кассовых операций
	Расчетный 

отдел

	ГРУППЫ



	Финансово-кредитного планирования
	Оперативного планирования и контроля
	Экономического анализа
	Расчетов с покупателями
	Расчетов с поставщиками
	Претензионная


Рисунок 3. Управление финансами в крупных предприятиях АПК

В повседневной практике финансовой работы перед финансовым менеджером всегда стоит противоречивая задача: поддержание ликвидности компании и получение прибыли. Решение данного противоречия и есть главная цель деятельности финансового менеджера предприятия. 

Для собственников предприятия важен конечный финансовый результат - чистая прибыль, которую они могут изымать в виде дивидендов или реинвестировать с целью расширения масштабов деятельности и упрочения своих рыночных позиций. 

Контрольные вопросы:

1. Назовите основные формы организации сельхозпредприятий.

2. Какие вы знаете формы хозяйств населения, каковы их организационно-экономические признаки?

3. Назовите сущность финансов предприятий АПК, их функции.

4. Какие финансовые отношения вам известны?

5. Каково содержание распределительной функции финансов?

6. В чем значение контрольной функции финансов?

7. Назовите основные принципы организации финансов предприятия.

8. Назовите основные направления финансовой политики предприятий АПК.

9. Что представляет собой механизм управления финансами предприятий? 

10. Назовите основные направления финансовой политики по развитию АПК. 

Глава 2.  Состав и структура капитала 

предприятий АПК

2.1 Экономическая природа, характеристика, состав, структура основного капитала предприятий. Нематериальные активы

Капитал - это денежные средства, направляемые на развитие производства, представляют собой, т.е. деньги, предназначенные для извлечения прибыли (дохода), иначе - это богатство, (денежные средства, ценные бумаги, имущество, имущественные права и т.п.), используемое для его собственного увеличения. 

Структурно, капитал состоит из денежных средств, вложенных в активы предприятия, и представляют собой совокупность имущественных прав, принадлежащих ему (владения, распоряжения, использования). Активы состоят из двух видов: внеоборотные и оборотные активы. 

Внеоборотные активы - это денежные средства предприятия, выбывшие из хозяйственного оборота. Состав внеоборотных активов представлен на рисунке 4 (Приложение 2).


Рисунок 4. Состав внеоборотных активов предприятий АПК

Оборотные активы - это активы, которые могут быть превращены в денежные средства в течение одного производственного цикла или одного года. Для сельского хозяйства средства производства имеют натуральное (вещественное) и стоимостное (денежное) выражение. Поставленные на баланс хозяйства, учитываемые и выражаемые в денежной форме, они составляют производственные фонды предприятия. Средства производства (фонды) сельского хозяйства подразделяют на основные и оборотные в зависимости от срока службы и характера участия в производственном процессе.

Основные средства (здания, сооружения, машины, оборудование и т.д.) в процессе производства не изменяют своей первоначальной натуральной формы. На вновь созданную продукцию или выполненную работу они переносят стоимость по частям, по мере физического износа, т.к. находятся и используются в хозяйстве на протяжении многих циклов производства продукции. Классификация внеоборотных активов представлена на рисунке 5. 


Рисунок 5. Классификация внеоборотных активов

Оборотные средства (нефтепродукты, корма, семена и т.д.) полностью переносят свою стоимость на созданную продукцию или выполненные работы. В процессе производства они видоизменяют первоначальную натуральную форму и потребляются за один цикл.

Нематериальные активы представляют собой права на получение прибыли в будущем: патенты, авторские права и торговые марки, товарный знак, лицензии, гудвилл и др. (рисунок 6).

Долгосрочные финансовые вложения представляют собой затраты на долевое участие в уставном капитале в других предприятиях, на приобретение акций и облигаций на долговременной основе.

К незавершенным капитальным вложениям относятся не оформленные актами приемки-передачи основных средств затраты на строительно-монтажные работы, приобретение зданий, оборудования, прочие капитальные работы и затраты.


Рисунок 6. Типовые элементы нематериальных активов

предприятий АПК

2.2 Основные фонды и другие внеоборотные активы: источники их формирования и финансирования воспроизводства

Основные средства - совокупность материальных активов предприятия в форме средств труда, которые многократно участвуют в производственном процессе и переносят на продукцию свою стоимость частями. К ним относятся: здания и сооружения, рабочие и силовые машины и оборудование, транспортные средства и т.п. Разнообразие видов и элементов внеоборотных активов предприятия определяет необходимость их предварительной классификации в целях обеспечения целенаправленного управления ими:

- по функциональным видам: основные средства, нематериальные активы, незавершенные капитальные вложения, долгосрочные финансовые вложения и др.;

- по характеру обслуживания отдельных видов деятельности предприятия: операционные внеоборотные активы используются непосредственно в процессе осуществления производственно-коммерческой деятельности; инвестиционные внеоборотные активы формируются в процессе осуществления реального и финансового инвестирования; непроизводственные внеоборотные активы характеризуют группу объектов социально-бытового назначения;

- по характеру владения на собственные и арендуемые внеоборотные активы;

- по формам залогового обеспечения кредита и особенностям страхования: движимые (машины, оборудование и транспорт) и недвижимые внеоборотные активы (земля, здания и сооружения).

Как видно из рисунка 7 внеоборотные активы в процессе полного цикла стоимостного кругооборота проходят 3 основные стадии:


2


3


1

Рисунок 7. Схема движения операционных внеоборотных 

активов в процессе их кругооборота

- на первой стадии сформированные предприятием внеоборотные активы в процессе своего использования и износа переносят часть своей стоимости на готовую продукцию;

- на второй стадии в процессе реализации продукции износ внеоборотных активов накапливается на предприятии в форме амортизационного фонда;

- на третье стадии средства амортизационного фонда как часть собственных финансовых ресурсов предприятия направляются на восстановление действующих или приобретение аналогичных видов внеоборотных активов.

2.3 Методы оценки основного капитала. 

Показатели эффективности использования основных средств

В силу того, что основные средства функционируют длительный период и по частям переносят свою стоимость на стоимость производимой продукции, сохраняя при этом свою вещественную форму, они имеют несколько видов денежной оценки (Приложения 2 и 3):

- первоначальную стоимость, по которой они принимаются к бухгалтерскому учету;

- восстановительную стоимость, которую они имеют в период воспроизводства, с учетом морального износа и переоценки;

-остаточную стоимость, которая представляет первоначальную или восстановительную стоимость основных средств за минусом износа.

Основные средства принимаются предприятием к бухгалтерскому учету по первоначальной стоимости. Первоначальной стоимостью основных средств, приобретенных за плату, признается сумма фактических затрат предприятия на приобретение, сооружение и изготовление, за исключением НДС и иных возмещаемых налогов.

Фактическими затратами в предприятиях АПК на приобретение, сооружение и изготовление основных средств могут быть:

- суммы, уплачиваемые в соответствии с договором поставщику;

- суммы, уплачиваемые организациям за осуществление работ по договору строительного подряда и иным договорам;

- суммы, уплачиваемые организациями за информационные и консультационные услуги, связанные с приобретением основных средств;

- регистрационные сборы, госпошлины и другие аналогичные платежи, произведенные в связи с приобретением прав на объект основных средств;

- таможенные пошлины и иные платежи;

- не возмещаемые налоги, уплачиваемые в связи с приобретением объекта основных средств;

- вознаграждение, уплачиваемое посреднической организации, через которую приобретен объект основных средств;

- иные затраты, непосредственно связанные с приобретением, сооружением и изготовлением основных средств.

Стоимость основных средств постепенно погашается в течение срока их полезной эксплуатации путем ежемесячных амортизационных отчислений. Таким образом, остаточная стоимость – эта та часть основных средств, которая не перенесена на готовую продукцию, изготовленную с их участием, т.е. это разница:

ОС = УП(В) - (УП(В) * НА * ТЭКС),







(1)

где: УП(В) - первоначальная стоимость основных средств;

НА - норма амортизации;

ТЭКС - период эксплуатации основных средств.

Величина остаточной стоимости уменьшается по мере увеличения периода эксплуатации объекта и соответствует нулевому значению на момент равенства срока эксплуатации и нормативного срока службы объекта основных средств, в данный момент вся стоимость объекта будет перенесена на готовую продукцию. В случае же его списания ранее нормативного срока, т.е. до полного перенесения стоимости основных средств на себестоимость производимой продукции, остаточная стоимость возмещается за счет прибыли, остающейся в распоряжении предприятия.

Эффективность использования основных фондов характеризуется натуральными и стоимостными показателями.

Степень использования основных фондов в денежном выражении определяют следующие показатели:

- фондоотдача – отражает сумму реализуемой продукции на тенге среднегодовой стоимости основных производственных фондов;

- фондоемкость – выражается отношением стоимости основных производственных фондов к стоимости продукции;

- фондовооруженность – характеризуется стоимостью основных производственных фондов, приходящейся на одного работника предприятия или отрасли в целом.

2.4 Амортизация, ее исчисление и роль в обновлении 

основного капитала

Амортизация - это денежное выражение износа основных средств в процессе их производственного функционирования. Объектами для начисления амортизации являются основные средства, находящиеся в фирме на праве собственности, хозяйственного ведения, оперативного управления.

Амортизационная политика предприятия представляет собой составную часть общей политики управления внеоборотными активами, заключающуюся в индивидуализации уровня их обновления в соответствии со спецификой их эксплуатации в процессе операционной деятельности.

В процессе формирования амортизационной политики учитываются следующие факторы:

- объем используемых собственных производственных основных средств и нематериальных активов;

- реальный срок использования предприятием амортизируемых активов;

- разрешенные законодательством методы амортизации;

- состав и структура используемых основных средств;

- темпы инфляции;

- инвестиционная активность предприятия.

Элементы основного капитала - здания, сооружения, машины и иные средства труда, участвующие во многих технологических циклах. Ежегодно часть их подвергается амортизации.

Амортизация - постепенный перенос стоимости основных фондов на готовый продукт, который совершается по мере их износа - физического (материального старения и естественного выбытия) и морального (снижения стоимости по сравнению с новыми орудиями труда). Стоимость средств труда, перенесенная на создаваемые товары, возвращается к предпринимателю в денежной форме после их продажи на рынках и образует амортизационный фонд. Он предназначен для возмещения износа основных фондов.

После продажи товаров такие доли стоимости фондов накапливаются в денежной форме в целях последующего восстановления (ремонта) и полной замены новыми средствами труда. Объектами для начисления амортизации являются основные средства, находящиеся на предприятиях на праве собственности, хозяйственного ведения, оперативного управления.

Размер начисляемой амортизации ежегодно планируется при составлении сметы затрат на производство и финансового плана. Для подсчета плановой суммы амортизации необходимо вначале сгруппировать основные фонды предприятий применительно к видам и группам, по которым действуют единые нормы амортизации, и определить их среднегодовую стоимость. При определении износа применяются различные методы его начисления, но какой бы метод не был выбран, он должен привести к систематическому и рациональному распределению стоимости актива на протяжении всего срока его полезной службы. Различают следующие методы начисления износа (амортизации):

1. Метод равномерного начисления (прямолинейный). Расходы на износ распределяются равномерно на весь срок службы актива и рассчитываются следующим образом:

А = (С/с - Л/с) : Т, 









(2)

где А - годовая сумма амортизации;

С/с - себестоимость актива или сумма, заменяющая себестоимость;

Л/с - ликвидационная стоимость актива;

Т - предполагаемый срок полезной службы актива.

2. Метод ускоренного начисления износа. Основное средство в первые годы использования приносит больше выгод предприятию, чем в последующие годы, соответственно, и расходы на износ должны быть больше в первые годы полезной службы актива и ниже в последующие. Существуют два метода ускоренного начисления износа:

- метод суммы лет (кумулятивных чисел). Этот метод определяется суммой лет срока службы какого-то объекта, являющейся знаменателем в расчетном коэффициенте, а в числителе этого коэффициента находятся числа лет, остающиеся до конца срока службы объекта (в обратном порядке). Кумулятивное число определяется по формуле: t (t+1):2. Сумму ежегодного износа определяют путем умножения каждой дроби на изнашиваемую стоимость.

- метод уменьшающегося остатка. При методе уменьшающегося остатка применяется удвоенная ставка списания износа. В этом случае ликвидационная стоимость в расчет не принимается.

3. Метод суммы производственных единиц (производственный метод). Этот метод основан на фактическом физическом использовании актива. Износ также может основываться на количестве единиц, произведенных в данном году. При этом методе расходы на износ определяются следующим образом:

А = (С/с - Л/с) : V,









(3)

где V - предполагаемое число единиц работы.

В то время как различные методы являются официально рекомендованными МСФО, теоретически только один метод будет лучшим в любой реальной ситуации для отчета об окончании получения потенциальных услуг от актива. Так, метод равномерного начисления предполагает, что от использования актива в каждом периоде получают одни и те же экономические выгоды. В то время как методы ускоренного списания (метод уменьшающегося остатка), предназначаются для объединения уменьшающихся с возрастом актива расходов на износ с предположительно увеличивающимися расходами на ремонт и обслуживание, для того, чтобы уровень всех затрат на использование был приблизительно равным в течение срока службы актива. МСФО 16 требует, чтобы методы начисления износа периодически пересматривались. 

2.5 Капитальные вложения как способ воспроизводства 

основных фондов. Инвестиции в основной капитал

Капитальные вложения представляют затраты на создание новых, расширение, реконструкцию и техническое совершенствование действующих основных фондов. Они направляются на увеличение производства, повышение качества и конкурентоспособности сельскохозяйственной продукции, продуктов ее переработки, а также услуг на внутренних и мировых рынках.

Финансирование обновления внеоборотных активов в целом сводится к двум вариантам. Первый из них основывается на том, что весь объем обновления этих активов финансируется за счет собственного капитала. Второй из них основан на смешанном финансировании за счет собственного и долгосрочного заемного капитала.

В процессе финансирования внеоборотных активов одной из наиболее сложных задач финансового менеджмента является выбор альтернативного варианта - приобретение этих активов в собственность или их аренда. В современных условиях арендные (лизинговые) операции могут осуществляться предприятием в форме оперативного, финансового, возвратного или других форм лизинга внеоборотных активов.

Оперативный лизинг представляет собой хозяйственную операцию, предусматривающую передачу арендатору права пользования основными средствами, принадлежащими арендодателю, на срок, не превышающий их полной амортизации, с обязательным их возвратом владельцу после окончания срока действия лизингового соглашения. Переданные в оперативный лизинг основные средства остаются на балансе арендодателя.

Финансовый лизинг представляет собой хозяйственную операцию, предусматривающую приобретение арендодателем по заказу арендатора основных средств с дальнейшей передачей их в пользование арендатора на срок, не превышающий периода их полной амортизации, с обязательной передачей права собственности на эти средства арендатору. Переданные в финансовый лизинг основные средства включаются в состав основных средств арендатора.

Возвратный лизинг представляет собой хозяйственную операцию предприятия, предусматривающую продажу основных средств финансовому институту (банку, страховой компании и т.п.) с одновременным обратным получением этих средств предприятием в оперативный или финансовый лизинг. В результате этой операции предприятие получает финансовые средства, которые оно может использовать на другие цели.

В Казахстане лизинг выделяется как источник финансового обеспечения инвестиционной деятельности предприятий агробизнеса, один из важнейших механизмов их технического перевооружения, внедрения новой техники и технологий, организационных инструментов повышения инновационного уровня и экономических результатов производства. 

Экономическое содержание и сущность лизинга определяется тем, что:

- стимулирует отношения между лизингодателем и лизингополучателем, дает прочную основу для финансовых расчетов, поскольку заранее известный размер лизинговых платежей дает четкую плановую и расходную базу для анализа и расчетов;

- стимулирует рост производства в регионах, куда привлекаются предметы лизинга, увеличение занятости населения и снижение роста безработицы, тем самым снижает социальную напряженность в регионах;

- позволяет разрешить противоречие между необходимостью использования в условиях предпринимательства современной техники и быстрым ее моральным старением;

- стимулирует вложение отечественного и иностранного капитала в развитие различных отраслей хозяйства;

- снижает риски кредитования, т.к. предпринимателю предоставляется не денежные ресурсы, а непосредственно средства производства;

- в результате получения предмета лизинга предприниматель может немедленно приступить к выпуску продукции, пользующейся спросом на рынке, и к оказанию услуг, а из выручки рассчитываться с лизингодателем;

- способствует активизации внешнеэкономических связей и развитию производства в соответствии с объективными потребностями рынка;

- позволяет обеспечить стопроцентное финансирование сделки и получение более дешевых дополнительных заемных средств (но не всегда);

- позволяет обеспечить существенную свободу в действиях участников лизингового договора (выбор способа осуществления платежей, его сроков, поставка объектов лизинга и др.);

- позволяет обеспечить обновление материально-технической базы и рост рабочих мест;

- создает дополнительную конкуренцию на рынке финансовых услуг. 

Контрольные вопросы:

1. Как можно классифицировать основной капитал?

2. Что такое внеоборотные активы?

3. Что такое оборотные активы?

4. Что такое основные фонды?

5. Что относится к нематериальным активам?

6. Как оцениваются основные средства?

7. Какие существуют методы оценки основных фондов?

8. Что такое амортизация?

9. Какие методы используются при начислении амортизации?

10.  Назовите показатели эффективности использования основных фондов

Каков состав источников финансирования прямых инвестиций? 

11. Дайте определение инвестиций.

12. По каким направлениям осуществляется инвестиционное обеспечение?

13. Что является объектами инвестиционной деятельности?

14. Что является субъектами инвестиционной деятельности?

15. Назовите сходство и различия аренды и лизинга

Глава 3.  Собственный и заемный капитал 

предприятий АПК

3.1 Сущность и виды стоимости капитала. 

Основные принципы оценки стоимости капитала

Капитал предприятия характеризует общую стоимость средств в денежной, материальной и нематериальной формах, инвестированных в формирование его активов.

Экономическая сущность капитала предприятия характеризуется следующими параметрами:

- капитал предприятия является основным фактором производства;

- капитал характеризует финансовые ресурсы, приносящие доход;

- капитал является главным источником формирования благосостояния его собственников;

- капитал предприятия является главным измерителем его рыночной стоимости;

- динамика капитала предприятия является важнейшим барометром уровня эффективности его хозяйственной деятельности.

Основные сферы использования показателя стоимости капитала в деятельности предприятия:

- стоимость капитала предприятия служит мерой прибыльности операционной деятельности;

- показатель стоимости капитала используется как критериальный в процессе осуществления реального инвестирования;

- стоимость капитала предприятия служит базовым показателем формирования эффективности финансового инвестирования;

- показатель стоимости капитала предприятия выступает критерием принятия управленческих решений относительно использования аренды (лизинга) или приобретения в собственность производственных основных средств;

- уровень стоимости капитала предприятия является важнейшим измерителем уровня рыночной стоимости этого предприятия.

Процесс оценки стоимости капитала базируется на следующих основных принципах:

1) принцип предварительной поэлементной оценки стоимости капитала, т.к. используемый капитал предприятия состоит из неоднородных элементов (прежде всего - собственного и заемного их видов, а внутри них - по источникам формирования), в процессе его оценки необходимо разложить на отдельные составляющие элементы, каждый из которых должен быть объектом осуществления оценочных расчетов;

2) принцип обобщающей оценки стоимости капитала - таким обобщающим показателем является средневзвешенная стоимость капитала. Исходной базой его формирования являются данные, полученные в процессе поэлементной оценки капитала:

ССК = ∑ Сi * Уi










(4)

где Сi - стоимость отдельных элементов капитала, %;

Уi – удельный вес отдельных элементов капитала в общей его сумме, выраженный десятичной дробью.

3) принцип сопоставимости оценки стоимости собственного и заемного капитала;

4) принцип динамичной оценки стоимости капитала;

5) принцип взаимосвязи оценки текущей и предстоящей средневзвешенной стоимости капитала предприятия;

6) принцип определения границы эффективного использования дополнительно привлекаемого капитала.

Капитал предприятия можно систематизировать по основным классификационным признакам.

1. По принадлежности предприятию: 

- собственный капитал характеризует общую стоимость средств предприятия, принадлежащих ему на правах собственности и используемых им для формирования определенной части его активов; 

- заемный капитал характеризует привлекаемые для финансирования развития предприятия на возвратной основе денежные средства или другие имущественные ценности.

2. По целям использования: производительный капитал характеризует средства предприятия, инвестированные в его операционные активы для осуществления производственно-коммерческой деятельности: 

- ссудный капитал представляет собой ту его часть, которая используется в процессе инвестирования в денежные инструменты (краткосрочные и долгосрочные депозитные вклады в банках), а также долговые фондовые инструменты (облигация, вексель и т.п.); 

- спекулятивный капитал характеризует ту его часть, которая используется в процессе осуществления спекулятивных (основанных на разнице в цене) финансовых операций

3. По формам инвестирования: 

· капитал в денежной форме; 

· капитал в материальной форме; 

· капитал в нематериальной форме.

4. По объекту инвестирования: 

- основной капитал характеризует ту его часть используемого капитала, который инвестирован во все виды его внеоборотных активов; 

- оборотный капитал характеризует ту его часть, которая инвестирована в его оборотные активы.

5. По форме нахождения в процессе кругооборота: капитал в денежной, производственной и в товарной формах.

6. По формам собственности: частный; государственный.

7. По организационно–правовым формам деятельности: акционерный (капитал АО); паевой (капитал ТОО, коммандитных товариществ); индивидуальный (капитал индивидуальных предприятий).

8. По характеру использования в хозяйственном процессе: 

- работающий капитал характеризует ту его часть, которая принимает непосредственное участие в формировании доходов и обеспечении операционной, инвестиционной и финансовой деятельности предприятия; 

- неработающий (или «мертвый») капитал характеризует ту его часть, которая инвестирована в активы, не принимающие непосредственного участия в осуществлении различных видов хозяйственной деятельности предприятия и формировании его доходов (например, капитал предприятия, инвестированный в неиспользуемые помещения и оборудование).

9. По характеру использования собственниками: 

- потребляемый («проедаемый») капитал после его распределения на цели потребления теряет функции капитала (изъятие части капитала из внеоборотных и оборотных активов в целях выплаты дивидендов, удовлетворения социальных потребностей персонала); 

- накапливаемый капитал характеризует различные формы его прироста в процессе капитализации прибыли, дивидендных выплат и т.п.

10. По источникам привлечения: национальный (отечественный) капитал; иностранный капитал. В процессе кругооборота капитал предприятия проходит три стадии (рисунок 8):
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Рисунок 8. Процесс кругооборота капитала предприятия

1) капитал в денежной форме инвестируется в операционные активы, преобразуясь тем самым в производительную форму;

2) производительный капитал в процессе изготовления продукции преобразуется в товарную форму;

3) товарный капитал по мере реализации произведенных товаров и услуг превращается в денежный капитал

Собственный капитал характеризуется следующими положительными особенностями:

- простотой привлечения, т.к. решения, связанные с увеличением собственного капитала принимаются собственниками и менеджерами предприятия без необходимости получения согласия других хозсубъектов;

- более высокой способностью генерирования прибыли во всех сферах деятельности, т.к. при его использовании не требуется уплата ссудного процента во всех его формах;

- обеспечением финансовой устойчивости развития предприятия, его платежеспособности в долгосрочном периоде, а соответственно и снижением риска банкротства.

Вместе с тем ему присущи следующие недостатки:

- ограниченность объема привлечения, а, следовательно, и возможностей существенного расширения операционной и инвестиционной деятельности предприятия в период благоприятной конъюнктуры рынка и на отдельных этапах его жизненного цикла;

- высокая стоимость в сравнении с альтернативными заемными источниками формирования капитала;

- неиспользуемая возможность прироста коэффициента рентабельности собственного капитала за счет привлечения заемных финансовых средств, т.к. без привлечения невозможно обеспечить превышение коэффициента финансовой рентабельности деятельности предприятия над экономической.

Таким образом, предприятие, использующее только собственный капитал, имеет наивысшую финансовую устойчивость, но ограничивает темпы своего развития и не использует финансовые возможности прироста прибыли на вложенный капитал.

Заемный капитал характеризуется следующими положительными особенностями:

- достаточно широкими возможностями привлечения, особенно при высоком кредитном рейтинге предприятия, наличии залога или гарантии поручителя;

- более низкой стоимостью в сравнении с собственным капиталом за счет обеспечении эффекта «налогового щита» (изъятия затрат по его обслуживанию из налогооблагаемой базы при уплате налога на прибыль);

- обеспечением роста финансового потенциала предприятия при необходимости существенного расширения его активов и возрастания темпов роста объема его хозяйственной деятельности;

- способностью генерировать прирост финансовой рентабельности (коэффициента рентабельности собственного капитала).

В то же время использование заемного капитала имеет следующие недостатки:

- использование этого капитала генерирует наиболее опасные финансовые риски в хозяйственной деятельности предприятия – риск снижения финансовой устойчивости и потери платежеспособности. Уровень этих рисков возрастает пропорционально росту удельного веса использования заемного капитала;

- активы, сформированные за счет заемного капитала, генерируют меньшую норму прибыли, которая снижается на сумму выплачиваемого ссудного процента;

- высокая зависимость стоимости заемного капитала от колебаний конъюнктуры финансового рынка;

- сложность процедуры привлечения, т.к. предоставление кредитных средств зависит от решения других хозяйствующих субъектов (кредиторов), требует в ряде случаев соответствующих страховых гарантий или залога.

Таким образом, предприятие, использующее заемный капитал, имеет более высокий финансовый потенциал своего развития и возможности прироста финансовой рентабельности деятельности, однако в большей мере генерирует финансовый риск и угрозу банкротства. 

3.2 Оптимизация структуры капитала. Финансовый леверидж

Стоимость капитала представляет собой цену, которую предприятие платит за его привлечение из различных источников. 

Основные сферы использования показателя стоимости капитала в деятельности предприятий АПК:

· служит мерой прибыльности операционной деятельности;

· используется как критериальный в процессе осуществления реального инвестирования;

· служит базовым показателем формирования эффективности финансового инвестирования;

· выступает критерием принятия управленческих решений относительно использования аренды (лизинга) или приобретения в собственность производственных основных средств.

· является важнейшим измерителем уровня рыночной стоимости этого предприятия.

Процесс оценки стоимости капитала базируется на следующих принципах:

1) принцип предварительной поэлементной оценки стоимости капитала, т.к. используемый капитал предприятия состоит из неоднородных элементов (прежде всего - собственного и земного их видов, а внутри них - по источникам формирования), в процессе его оценки необходимо разложить на отдельные составляющие элементы, каждый из которых должен быть объектом осуществления оценочных расчетов.

Стоимость функционирующего собственного капитала предприятия в отчетном периоде определяется по следующей формуле:

СКфо = ЧПс * 100 / СК








(5)

где: ЧПс - сумма чистой прибыли, выплаченная собственникам предприятия в процессе ее распределения за отчетный период;

СК - средняя сумма собственного капитала предприятия в отчетном периоде.

Стоимость дополнительно привлекаемого капитала за счет эмиссии простых акций (дополнительных паев) рассчитывается по следующей формуле:

ССКпа = (Ка*Дпа*ПВт*100) / (Кпа * (1 – ЭЗ))





(6)

где: Ка - количество дополнительно эмитируемых акций;

Дпа - сумма дивидендов, выплаченных на 1 простую акцию в отчетном периоде, %;

ПВт – планируемый темп выплат дивидендов, выраженный десятичной дробью;

Кпа – сумма собственного капитала, привлеченного за счет эмиссии простых акций;

ЭЗ – затрат по эмиссии акций, выраженные в десятичной дроби по отношению к сумме эмиссии акций.

Стоимость заемного капитала в форме банковского кредита оценивается по следующей формуле:

СБК = (ПКб * (1 – Снп)) / (1 – ЗПб)







(7)

где: ПКб - ставка процента за банковский кредит, %;

Снп - ставка налога на прибыль, выраженная десятичной дробью;

ЗПб - уровень расходов по привлечению банковского кредита к его сумме, выраженный десятичной дробью.

Стоимость товарного кредита, предоставляемого в форме краткосрочной отсрочки платежа, оценивается по следующей формуле:

СТКК = ((ЦС*360)* (1- Снп)) / ПО







(8)

где: ЦС - размер ценовой скидки при осуществлении наличного платежа за продукцию, %;

Снп - ставка налога на прибыль, выраженная десятичной дробью;

ПО - период предоставления отсрочки платежа за продукцию, в днях.

2) принцип обобщающей оценки стоимости капитала. Таким обобщающим показателем является средневзвешенная стоимость капитала. Исходной базой его формирования являются данные, полученные в процессе поэлементной оценки капитала.

ССК = ∑ Сi * Уi










(9)

где: Сi - стоимость отдельных элементов капитала, %;

Уi - удельный вес отдельных элементов капитала в общей его сумме, выраженный десятичной дробью.

3) принцип сопоставимости оценки стоимости собственного и заемного капитала;

4) принцип динамичной оценки стоимости капитала;

5) принцип взаимосвязи оценки текущей и предстоящей средневзвешенной стоимости капитала предприятия;

6) принцип определения границы эффективного использования дополнительно привлекаемого капитала.

Одна из главных задач финансового менеджмента – максимизация уровня рентабельности собственного капитала при заданном уровне финансового риска. Одним из механизмов реализации этой задачи является «финансовый леверидж». 

Финансовый леверидж характеризует использование предприятием заемных средств, которое влияет на изменение коэффициента рентабельности собственного капитала. Иными словами, финансовый леверидж представляет собой объективный фактор, возникающий с появлением заемных средств в объеме используемого предприятием капитала, позволяющий ему получить дополнительную прибыль на собственный капитал.

Показатель, отражающий уровень дополнительно генерируемой прибыли собственным капиталом при различной доле использования заемных средств, называется эффектом финансового левериджа. Он рассчитывается по следующей формуле:

ЭФЛ = (1 – Снп) * (КВРа – ПК) * ЗК / СК




(10)

где: Снп - ставка налога на прибыль, выраженная десятичной дробью;

КВРа - коэффициент валовой рентабельности активов (отношение валовой прибыли к средней стоимости активов), %;

ПК - средний размер процентов за кредит, уплачиваемых предприятием за использование заемного капитала, %;

ЗК - средняя сумма используемого предприятием заемного капитала;

СК - средняя сумма собственного капитала предприятия.

В формуле расчета эффекта финансового левериджа можно выделить три основные составляющие:

1) налоговый корректор финансового левериджа (1 - Снп), который показывает, в какой степени проявляется эффект финансового левериджа в связи с различным уровнем налогообложения прибыли.

2) дифференциал финансового левериджа (КВРа - ПК), который характеризует разницу между коэффициентом валовой рентабельности активов и средним размером процента за кредит. Он является главным условием, формирующим положительный эффект финансового левериджа. Этот эффект проявляется только в том случае, если уровень валовой прибыли, генерируемой активами предприятия, превышает средний размер процента за используемый кредит. Чем выше положительное значение дифференциал финансового левериджа, тем выше будет его эффект. Формирование отрицательного значения дифференциала финансового левериджа всегда приводит к снижению коэффициента рентабельности собственного капитала. В этом случае использование предприятием заемного капитала дает отрицательный эффект.

3) коэффициент финансового левериджа (ЗК / СК), который характеризует сумму заемного капитала, используемого предприятием, в расчете на единицу собственного капитала. Прирост коэффициента финансового левериджа мультиплицирует еще больший прирост его эффекта. Таким образом, при неизменном дифференциале коэффициента финансового левериджа является главным генератором как возрастания суммы и уровня прибыли на собственный капитал, так и финансового риска потери этой прибыли.

Знание механизма воздействия финансового левериджа на уровень прибыльности собственного капитала и уровень финансового риска позволяет целенаправленно управлять как стоимостью, так и структурой капитала предприятия. 

3.3 Собственный капитал: состав и структура. 

Операционный леверидж

Собственный капитал характеризует общую стоимость средств предприятия, принадлежащих ему на правах собственности и используемых им для формирования определенной части его активов. Финансовую основу любого предприятия составляет сформированный им собственный капитал, включающий: 

- уставный капитал характеризует первоначальную сумму собственного капитала предприятия, инвестированную в формирование его активов для начала осуществления хозяйственной деятельности (определяется уставом предприятия, а его минимальный размер регулируется законодательством);

- резервный капитал представляет собой зарезервированную часть собственного капитала предприятия, предназначенного для внутреннего страхования его хозяйственной деятельности (формирование резервного фонда осуществляется за счет прибыли предприятия и минимальный размер отчислений прибыли в резервный фонд регулируется законодательством);

- добавочный капитал создается за счет: прироста стоимости имущества в результате переоценки основных фондов; эмиссионного дохода (превышение продажной цены акций над номинальной); безвозмездно полученных денежных и материальных ценностей на производственные цели (может быть использован на погашение убытков, возникших в результате безвозмездной передачи имущества другим предприятиям и лицам, на увеличение уставного капитала, на погашение убытка, выявленного по результатам работы предприятия за отчетный период);

- нераспределенная прибыль характеризует часть прибыли предприятия, полученную в предшествующем периоде и не использованную на потребление собственниками и персоналом (эта часть прибыли предназначена для капитализации, т.е. реинвестирования в развитие производства) и по экономическому содержанию она является одной из форм резерва собственных финансовых средств предприятия, обеспечивающих его производственное развитие в предстоящем периоде;

- прочие формы собственного капитала - к ним относятся расчеты за имущество (при сдаче его в аренду), расчеты с участниками (по выплате им доходов в форме процентов или дивидендов) (рисунок 9).


Рисунок 9. Формы функционирования собственного капитала

 предприятий АПК

Таким образом, собственный капитал характеризует общую стоимость средств предприятия, принадлежащих ему на правах собственности и используемых им для формирования определенной части его активов. 

Критерии измерения эффективности использования собственного капитала. Операционный леверидж. Собственный капитал характеризуется следующими положительными особенностями:

- простотой привлечения, т.к. решения, связанные с увеличением собственного капитала принимаются собственниками и менеджерами предприятия без необходимости получения согласия других хозсубъектов;

- более высокой способностью генерирования прибыли во всех сферах деятельности, т.к. при его использовании не требуется уплата ссудного процента во всех его формах;

- обеспечением финансовой устойчивости развития предприятия, его платежеспособности в долгосрочном периоде, а соответственно и снижением риска банкротства.

Вместе с тем ему присущи следующие недостатки:

- ограниченность объема привлечения, а, следовательно, и возможностей существенного расширения операционной и инвестиционной деятельности предприятия в периоды благоприятной конъюнктуры рынка и на отдельных этапах его жизненного цикла;

- высокая стоимость в сравнении с альтернативными заемными источниками формирования капитала;

- неиспользуемая возможность прироста коэффициента рентабельности собственного капитала за счет привлечения заемных финансовых средств, т.к. без привлечения невозможно обеспечить превышение коэффициента финансовой рентабельности деятельности предприятия над экономической.

Таким образом, предприятие, использующее только собственный капитал, имеет наивысшую финансовую устойчивость, но ограничивает темпы своего развития и не использует финансовые возможности прироста прибыли на вложенный капитал.

Политика формирования собственного капитала представляет собой часть общей финансовой стратегии предприятия, заключающейся в обеспечении ее производственно-коммерческой деятельности. Данная политика преследует 2 ключевые цели.

1. Создание за счет собственного капитала необходимого объема внеоборотных активов (собственного основного капитала). Его величину устанавливают по формуле:

СОК = ВОА – ДО,





(11)

где: ВОА - внеоборотные активы;

ДО - долгосрочные обязательства, используемые для финансирования внеоборотных активов.

2. Образование за счет собственного капитала определенной доли оборотных активов (собственного оборотного капитала - СКоб):

СКоб = ОА - ДО1- - КО,








(12)

где: ОА - оборотные активы;

ДО1 - долгосрочные обязательства, направленные на финансирование оборотных активов;

КО - краткосрочные обязательства, направленные на покрытие оборотных активов.

Превышение собственного капитала над величиной внеоборотных активов и долгосрочных обязательств представляет собой чистый оборотный капитал (ЧОК):

ЧОК = СК - (ВОА - ДО),







(13)

где: СК - собственный капитал.

Он характеризует сумму свободных денежных средств, которыми предприятие АПК может маневрировать в отчетном периоде.

Коэффициент маневренности собственного капитала (КМск) определяют по формуле: 

КМск = ЧОК / СК









(14)

Рекомендуемое значение показателя - 0,2-0,3. Он определяет, какая часть собственного капитала находится в наиболее ликвидной (мобильной) форме.

Политика формирования собственных финансовых ресурсов направлена на обеспечение самофинансирования предприятия. Данная политика включает в себя следующие основные этапы:

1) Анализ образования и использования собственных финансовых ресурсов в базисном периоде. Целью анализа формирования собственных финансовых ресурсов в базовом периоде является определение финансового потенциала для будущего развития предприятия. В процессе анализа изучают:

· соответствие темпов роста прибыли и собственного капитала темпам прироста активов и объема продаж; 

· исследуют соотношение между внутренними и внешними источниками образования собственных финансовых ресурсов; 

· оценивают достаточность собственных финансовых ресурсов, образованных в базисном периоде. 

Критерием такой оценки выступает коэффициент самофинансирования (Ксф) развития предприятия:

Ксф = СФР / ∆И (А)
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где: СФР - собственные финансовые ресурсы, образованные в базисном периоде;

∆И (А) - прирост имущества (активов) в прогнозном периоде по сравнению с базисным (отчетным).

2) Определение общей потребности в собственных финансовых ресурсах на предстоящий период. Ее устанавливают по следующей формуле:

Псфр = ((Пк * Уск) / 100) - СКнп + ЧПп
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где Псфр - общая потребность в СФР в предстоящем периоде;

Пк - общая потребность в капитале на конец прогнозного периода;

Уск - удельный вес собственного капитала в общей его сумме на конец прогнозного периода, доли единиц;

СКнп - сумма собственного капитала на начало периода;

ЧПп - сумма чистой прибыли, направляемая на потребление в прогнозном периоде.

3) Оценка стоимости привлечения собственного капитала из различных источников осуществляется в разрезе отдельных его элементов. Результаты такой оценки служат базой для принятия управленческих решений относительно выбора альтернативных источников формирования собственных финансовых ресурсов, обеспечивающих прирост собственного капитала.

4) Обеспечение максимального объема привлечения собственных финансовых ресурсов за счет внутренних и внешних источников.

5) Оптимизация соотношения внутренних и внешних источников образования собственных финансовых ресурсов.

Эффективность разработанной политики формирования собственных финансовых ресурсов можно оценить с помощью коэффициента устойчивого экономического роста (Куэр):

                      ___

Куэр = (ЧП - ∑ Д) / СК * 100
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где: ∑ Д - сумма дивидендов, выплачиваемая акционерам;

СК - средняя за период стоимость собственного капитала;

ЧП - ∑ Д – реинвестируемая чистая прибыль.

Показатель характеризует устойчивость и перспективы развития предприятия, т.е. какими темпами в среднем увеличивается ее экономический потенциал (при сравнении данного коэффициента в динамике за ряд периодов)

Для оценки эффективности использования собственного капитала практическое значение имеют следующие экономические показатели: коэффициенты финансовой устойчивости, рентабельности и оборачиваемости собственных средств.

В состав измерителей финансовой устойчивости включают:

Коэффициент задолженности (Кзад):

Кзад = ЗК / СК
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Рекомендуемое значение показателя - 0,67 (40% / 60%). Характеризует соотношение между заемным и собственным капиталом.

Коэффициент финансирования (Кфин): 

Кфин = СК / ЗК
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Рекомендуемое значение показателя – 1,5 (60% / 40%). Характеризует соотношение между собственным и заемным капиталом.

Коэффициент финансовой независимости (Кфн):

Кфн = СБ / ВБ (валюта баланса)
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Рекомендуемое значение показателя – более 0,5 (свыше 50%).

Коэффициент структуры собственного капитала (Кс):

Кс = инвестированный капитал / накопленная прибыль 


(21)

где: инвестированный капитал = уставный капитал +добавочный капитал +целевое финансирование;

накопленная прибыль = резервный капитал + нераспределенная прибыль.

Для оценки рентабельности собственного капитала и факторов, повлиявших на ее величину в отчетном периоде по сравнению с базисным, используют трехфакторную модель Дюпона:

Рск = (ЧП / ВР) * (ВР / А) * (А / СК) = ЧП / СК * 100


(22)

где: ЧП - чистая прибыль;

ВР - выручка (нетто) от реализации товаров;

А - средняя за расчетный период стоимость активов;

СК - средняя за расчетный период стоимость собственного капитала.

Данная формула позволяет установить, какие факторы в наибольшей степени повлияли на колебание рентабельности собственного капитала, и выявить причины данного изменения:

- колебание рентабельности продаж (ЧП / ВР)

- колебание оборачиваемости активов (ВР / А)

- колебание структуры капитала (А / СК)

- сопряженное воздействие указанных факторов.

Оборачиваемость собственного капитала выражают коэффициентом оборачиваемости и продолжительностью одного оборота в днях:

КОск = ВР / СК; КОак = ВР / АК; КОча = ВР / ЧА



(23)

ПОск = Д / КОск; ПОак = Д / КОак; ПОча = Д / КОча



(24)

где: КОск, КОак, КОча – коэффициенты оборачиваемости собственного капитала, акционерного капитала и чистых активов, число оборотов;

ПОск, ПОак, ПОча - продолжительность одного оборота собственного капитала, акционерного капитала и чистых активов, дни;

ВР - выручка (нетто) от реализации товаров (услуг) в рыночных ценах;

Д - число дней в расчетном периоде (год - 365 дней, квартал - 90 дней).

Приведенные показатели анализируют за ряд периодов и делают выводы об эффективности использования собственного капитала. Результаты анализа доводятся финансовой службой до правления АО для принятия управленческих решений.

Собственный капитал служит источником покрытия внеоборотных активов и образования собственных оборотных средств общества. Они необходимы для поддержания его постоянной платежеспособности в течение отчетного периода. По прогнозному балансу активов и пассивов определяют планируемую величину собственного основных средств на конец предстоящего периода, т.е. прогнозируют будущую платежеспособность акционерного общества.

Разделение всей совокупности операционных затрат предприятия на постоянные и переменные их виды позволяет использовать также механизм управления операционной прибылью, известный как «операционный леверидж». Действие этого механизма основано на том, что наличие в составе операционных затрат любой суммы постоянных их видов приводит к тому, что при изменении объема реализации продукции, сумма операционной прибыли всегда изменяется еще более высокими темпами. 

Однако степень чувствительности операционной прибыли к изменению объема реализации продукции неоднозначна на предприятиях, имеющих различное соотношение постоянных и переменных операционных затрат. Чем выше удельный вес постоянных издержек в общей сумме операционных затрат предприятия, тем в большей степени изменяется сумма операционной прибыли по отношению к темпам изменения объема реализации продукции. 

Соотношение постоянных и переменных операционных затрат предприятия, позволяющее «включать» механизм операционного левериджа с различной интенсивностью воздействия на операционную прибыль предприятия, характеризуется «коэффициентом операционного левериджа», который рассчитывается по следующей формуле: 

Кол = Ипост / Ио
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где: Ипост - сумма постоянных операционных затрат;

Ио - общая сумма операционных затрат.

Чем выше значение Кол на предприятии, тем в большей степени оно способно ускорять темпы прироста операционной прибыли по отношению к темпам прироста объема реализации продукции.

Конкретное соотношение прироста суммы операционной прибыли и суммы объема реализации, достигаемое при определенном Кол, характеризуется показателем «эффект операционного левериджа». Принципиальная формула расчета этого показателя имеет вид:

Эол = ∆ВОП / ∆ОР
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где: ∆ВОП - темп прироста валовой операционной прибыли, в %;

∆ОР - темп прироста объема реализации продукции, в %.

Задавая тот или иной темп прироста объема реализации продукции, мы всегда можем, используя указанную формулу, определить, в каких размерах возрастет сумма операционной прибыли при сложившемся на предприятии коэффициенте операционного левериджа. Различия в достигаемом эффекте на разных предприятиях будут определяться при этом различиями в соотношении их постоянных и переменных операционных затрат, отражаемыми коэффициентом операционного левериджа.

В конкретных ситуациях операционной деятельности предприятия механизм операционного левериджа имеет ряд особенностей, которые необходимо учитывать в процессе его использования для управления прибылью: 

- положительное воздействие операционного левериджа проявляется лишь после того, как предприятие преодолело точку безубыточности своей операционной деятельности;

- после преодоления точки безубыточности, чем выше Кол, тем большей силой воздействия на прирост прибыли будет обладать предприятие, наращивая объем реализации продукции;

- механизм операционного левериджа имеет и обратную направленность - при любом снижении объема реализации продукции в еще большей степени будет уменьшаться размер валовой операционной прибыли;

- эффект операционного левериджа стабилен только в коротком периоде.

Понимание механизма проявления операционного левериджа позволяет целенаправленно управлять соотношением постоянных и переменных издержек в целях повышения эффективности операционной деятельности. Это управление сводится к изменению значения коэффициента операционного левериджа при различных тенденциях конъюнктуры товарного рынка и стадиях жизненного цикла предприятия.

При неблагоприятной конъюнктуре товарного рынка, определяющей возможное снижение объема реализации продукции, а также на ранних стадиях жизненного цикла предприятия, когда им еще не преодолена точка безубыточности, необходимо принимать меры к снижению значения коэффициента операционного левериджа. И наоборот при благоприятной конъюнктуре товарного рынка и наличии определенного предела безопасности требования к осуществлению режима экономии постоянных затрат могут быть существенно ослаблены – в такие периоды предприятие может значительно расширять объем реальных инвестиций, проводя реконструкцию и модернизацию производственных основных фондов.

3.4 Заемный капитал: сущность, преимущества и недостатки

Заемный капитал характеризует привлекаемые для финансирования развития предприятия на возвратной основе денежные средства или другие имущественные ценности.

Финансовые обязательства в современной хозяйственной практике дифференцируются следующим образом:

- долгосрочные финансовые обязательства: долгосрочные кредиты банков и долгосрочные заемные средства;

- краткосрочные финансовые обязательства: краткосрочные кредиты банков, краткосрочные заемные средства, различные формы кредиторской задолженности.

Заемный капитал характеризуется следующими положительными особенностями:

- достаточно широкими возможностями привлечения, особенно при высоком кредитном рейтинге предприятия, наличии залога или гарантии поручителя;

- более низкой стоимостью в сравнении с собственным капиталом за счет обеспечении эффекта «налогового щита» (изъятия затрат по его обслуживанию из налогооблагаемой базы при уплате налога на прибыль);

- обеспечением роста финансового потенциала предприятия при необходимости существенного расширения его активов и возрастания темпов роста объема его хозяйственной деятельности;

- способностью генерировать прирост финансовой рентабельности (коэффициента рентабельности собственного капитала).

В то же время использование заемного капитала имеет следующие недостатки:

- использование этого капитала генерирует наиболее опасные финансовые риски в хозяйственной деятельности предприятия – риск снижения финансовой устойчивости и потери платежеспособности. Уровень этих рисков возрастает пропорционально росту удельного веса использования заемного капитала;

- активы, сформированные за счет заемного капитала, генерируют меньшую норму прибыли, которая снижается на сумму выплачиваемого ссудного процента;

- высокая зависимость стоимости заемного капитала от колебаний конъюнктуры финансового рынка;

- сложность процедуры привлечения, т.к. предоставление кредитных средств зависит от решения других хозсубъектов (кредиторов), требует в ряде случаев соответствующих страховых гарантий или залога.

Таким образом, предприятие, использующее заемный капитал, имеет более высокий финансовый потенциал своего развития и возможности прироста финансовой рентабельности деятельности, однако в большей мере генерирует финансовый риск и угрозу банкротства. 

Заемные средства оформляются в виде договоров кредита и займа, а также - товарного и коммерческого кредита. При этом выделяются отдельные виды обязательств займа: всесильные обязательства и обязательства, возникающие при выпуске и продаже облигаций.

Контрольные вопросы:

1. Дайте экономическую интерпретацию терминов «стоимость капитала», «оценка капитала», «стоимость предприятия», «рыночная капитализация»

2. Охарактеризуйте основные источники финансирования деятельности коммерческой организации с позиции их стоимости.

3. Какую роль играет стоимость различных источников капитала при принятии решений долгосрочного характера?

4. Как рассчитывается стоимость капитала в отношении отдельных источников финансирования?

5. Какой капитал дороже - собственный или заемный - и почему? 

6. Какие трактовки термина «капитал» вы знаете?

7. Что вкладывается в понятие «собственный капитал» при характеристике финансового состояния компании? Дайте сравнительную характеристику его компонентов. Какие изменения происходят в его структуре с течением времени?

8. В чем причины законодательного ограничения снизу величины уставного капитала?

9. Понятие, роль и значение операционного левериджа?

10. Охарактеризуйте различные источники средств, опишите их достоинства и недостатки. 

11. Назовите цели привлечения заемных средств.

Глава 4.  Оборотный капитал предприятий АПК 

и источники их формирования

4.1 Сущность, назначение и классификация 

оборотного капитала

Оборотный капитал - это капитал, инвестируемый предприятием, фирмой, компанией в текущие операции на период каждого оперативного цикла. Иными словами, это средства предприятия, вложенные в текущие активы (оборотные средства) (рисунок 10).


Рисунок 10. Сущность и назначение оборотного капитала

В отличие от основного капитала, который неоднократно участвует в процессе производства, оборотный капитал функционирует только в одном производственном цикле и полностью переносит свою стоимость на весь изготовленный продукт. 

Оборотный капитал делится на: 

- оборотные производственные фонды - производственные запасы (сырье, материалы, топливо, тара, запасные части, МБП), незавершенное производство, расходы будущих периодов;

- фонды обращения – это готовая продукция, товары отгруженные, денежные средства, дебиторская задолженность и средства в прочих расчетах;

- оборотные (текущие) активы характеризуют совокупность имущественных ценностей предприятия, обслуживающих текущую производственно-коммерческую деятельность и полностью потребляемых в течение одного производственного цикла.

Целенаправленное управление оборотными активами предприятия определяет необходимость предварительной их классификации:

1. По характеру финансовых источников формирования выделяют:

а) валовые оборотные активы (или оборотные активы в целом);

б) чистые оборотные активы характеризует ту часть их объема, которая сформирована за счет собственного и долгосрочного заемного капитала: 

ЧОА = ОА - КФО,








(27)

где: ОА - сумма валовых оборотных активов предприятия;

КФО - краткосрочные текущие финансовые обязательства предприятия. 

в) собственные оборотные активы характеризует ту часть их объема, которая сформирована за счет собственного капитала:

СОА = ОА – ДЗК – КФО,







(28)

где: ДЗК - долгосрочный заемный капитал, инвестированный в оборотные активы предприятия.

Активы предприятия - собственность предприятия, отражаемая в активе баланса. Различают три вида активов: 

- текущие активы, состоящие из денежного капитала и средств, которые могут быть быстро трансформированы в наличные деньги; 

- основной капитал с длительным сроком службы, используемый предприятием при производстве товаров и услуг; 

- прочие активы, которые включают нематериальные активы, не имеющие натурально-вещественной формы, но ценные для предприятия, капиталовложения в другие компании, долгосрочные ценные бумаги, расходы будущих периодов и различные другие активы.

2. Виды оборотных активов: 

- запасы сырья, материалов и полуфабрикатов; 

- запасы готовой продукции; 

- дебиторская задолженность; 

- денежные активы и пр.

3. Характер участия в операционном процессе: 

- оборотные активы, обслуживающие производственный цикл предприятия; 

- оборотные активы, обслуживающие финансовый (денежный) цикл предприятия.

4. Период функционирования оборотных активов: 

- постоянная часть оборотных активов; 

- переменная часть оборотных активов.

Движение оборотных активов в процессе производственного цикла происходит на рисунке 11. 
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Рисунок 11. Движение оборотных активов в процессе 

производственного цикла

В процессе обслуживания воспроизводства отдельные части оборотных средств одновременно находятся на разных стадиях и в различных формах кругооборота:

- одна часть оборотных средств в форме капитальных вложений - инвестиций представляет материальное содержание производственных запасов (они находятся на складах предприятий и по мере расхода пополняются новыми для обеспечения непрерывности процесса производства);

- другая часть оборотных средств пребывает в виде незавершенной продукции на разных стадиях изготовления; 

- третья часть оборотных средств заключается в готовой продукции, подлежащей сбыту - реализации покупателям, которая постоянно отгружается и вместо нее поступает новая, предназначенная для отправки потребителям;

- четвертая часть оборотных средств находится в виде денежных средств на счетах в банке и кассе предприятия.

4.2 Определение потребности в оборотном капитале. 

Источники формирования оборотного капитала

Норма оборотных средств - относительная величина, соответствующая минимальному, экономически обоснованному объему запасов товарно-материальных ценностей, устанавливаемая, как правило, в днях.

Нормирование - это установление плановых норм запаса и нормативов по элементам оборотных средств, за исключением товаров отгруженных, денежных средств и средств в расчетах.

Исходя из требований коммерческого расчета хозяйствования - достижения наибольших результатов при наименьших затратах, различают:

- нормируемые оборотные средства - это средства в оборотных производственных фондах и в готовой продукции на складе;

- ненормируемые оборотные средства включают в себя оборотные средства, вложенные в продукцию, отгруженную покупателям, средства в расчетах, денежные средства.

Норматив оборотных средств - минимально необходимая сумма денежных средств, обеспечивающая нормальную предпринимательскую деятельность предприятия.

Методы нормирования оборотных средств:

- метод прямого счета - заключается в том, что сначала определяется величина авансирования оборотных средств в каждый их элемент, затем их суммированием определяется совокупный норматив оборотных средств на фирме;

- аналитический метод применяется в случае, когда в планируемом периоде не предусмотрено существенных изменений в работе предприятия. Рассчитывается укрупненно, с учетом соотношения между темпами роста продукции и размером нормируемых оборотных средств в предыдущем периоде, т.е. на основе среднесложившихся фактических остатков;

- коэффициентный метод - новый норматив здесь рассчитывается на базе старого, с учетом изменений в объемах производства (темпов их роста);

- метод оптимизации размера заказа - заключается в определении такой партии заказа, при которой затраты по выполнению и хранению заказа будут минимальны;

- модель оптимизации размера текущих заказов и запасов готовой продукции (EOQ) – ее механизм основан на минимизации совокупных операционных затрат по закупке и хранению запасов на предприятии.

Источниками формирования оборотных средств предприятий АПК подразделяются на: собственные и приравненные к ним средства, кредиты банков, средства кредиторов и прочие средства. 

На современном этапе развития АПК осуществляется государственная поддержка в виде субсидирования отдельных этапов производства (субсидирование весенне-полевых и уборочных работ); производство кормов и минеральных удобрений; переработка, качество и конкурентоспособность сельскохозяйственной продукции и продуктов; страхования и т.д.

Управление запасами - комплекс мероприятий, направленных на приведение в соответствие уровня товарно-материальных затрат предприятия планируемым объемам производства и продаж. Управление запасами включает определение их оптимального уровня и структуры, расчет точки возникновения запаса и оптимальной партии поставки.

4.3 Показатели эффективности использования 

оборотных средств

Оборачиваемость оборотных средств – движение оборотных средств в процессе производства и реализации произведенного продукта, т.е. длительность одного полного кругооборота средств от приобретения производственных запасов и выплаты заработной платы до реализации готовой продукции и поступления денег на расчетный счет предприятий АПК.

Длительность одного оборота оборотных средств (в днях - О) исчисляется по формуле:
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где С - остатки оборотных средств (средние или на определенную дату); 

Т - объем товарной продукции; 

Д - число дней в рассматриваемом периоде.

Уменьшение длительности одного оборота свидетельствует об улучшении использования оборотных средств. 

Количество оборотов за определенный период или коэффициент оборачиваемости оборотных средств (Ко) исчисляется по формуле:
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Чем выше при данных условиях коэффициент оборачиваемости, тем лучше используются оборотные средства.

Коэффициент загрузки средств в обороте (КЗ), обратный коэффициенту оборачиваемости, определяется по формуле:
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Этот показатель однотипен показателю фондоёмкость, рассчитанный к оборотным средствам; он отражает, сколько оборотных средств приходится на 1 тенге реализации.

Производственный (операционный) цикл - начинается с момента поступления материалов на склад и заканчивается в момент отгрузки покупателю продукции, которая была изготовлена из данных материалов.

Финансовый (денежный) цикл - временной период, начинающийся моментом оплаты поставщикам данных материалов (погашением кредиторской задолженности) и заканчивающаяся моментом получения денег покупателей за отгруженную продукцию (погашение дебиторской задолженности). Для оценки длительности циклов используются показатели оборачиваемости (период оборачиваемости в днях).

Дебиторская задолженность - характеризует величину задолженности покупателей за отгруженную им продукцию. Существуют различные виды дебиторской задолженности: расчеты с дебиторами за товары и услуги, расчеты по полученным векселям, расчеты с бюджетом, с персоналом по прочим операциям, задолженность учредителей по взносам в уставный капитал и др.

Кредиторская задолженность образуется вследствие существующей системы платежей предприятий АПК и включает задолженность перед поставщиками и подрядчиками, перед дочерними и зависимыми обществами, векселя к уплате, задолженность по оплате труда, социальному страхованию и обеспечению, задолженность перед бюджетом. Кредиторская задолженность сопряжена с образованием дебиторской задолженности и является основным источником ее покрытия.

Финансово-эксплуатационная потребность предприятия - объем средств, необходимых предприятию для обеспечения нормального кругооборота запасов и дебиторской задолженности в дополнение к той части суммарной стоимости этих элементов оборотных активов, которая покрывается кредиторской задолженностью по товарно-материальным ценностям.

Показатель отдачи оборотных средств еще определяется отношением прибыли от реализации продукции предприятия к остаткам оборотных средств. Высвобождение оборотных средств, вследствие ускорения их оборачиваемости, может быть абсолютным и относительным.

Абсолютное высвобождение имеет место, если фактические остатки оборотных средств меньше норматива или остатков предшествующего периода при сохранении или превышении объема реализации за рассматриваемый период.

Относительное высвобождение оборотных средств имеет место в тех случаях, когда ускорение их оборачиваемости происходит одновременно с ростом производственной программы предприятия, причем темп роста объема производства опережает темп роста остатков оборотных средств.

Ускорение оборота оборотных средств позволяет высвободить значительные средства и таким образом увеличить объем производства без дополнительных финансовых ресурсов, а высвободившиеся средства использовать в соответствии с потребностями предприятия.

Контрольные вопросы:

1. Что такое оборотный капитал и какова его роль в воспроизводственном процессе?

2. Каков состав оборотного капитала по функциональному признаку? 

3. Что такое нормирование?

4. Перечислите показатели эффективности использования оборотных средств. Какова методика их расчета?

5. Какие применяются коэффициенты прямого счета?

6. Чему служат излишки оборотных средств?

7. Назовите источники формирования оборотных средств.

8. Что относится к планируемым и не планируемым оборотным средствам?

9. Что означает деление оборотных средств на собственные и заемные?

10. Что означает метод прямого счета?

11.  Как составляется расчет плановой потребности в оборотных средствах по стадиям операционного периода?

12. Что понимается под оборачиваемостью оборотных средств?

Глава 5.  Затраты на производство и реализацию продукции и другие расходы предприятий АПК

5.1 Классификация денежных затрат предприятия 

В процессе предпринимательской деятельности предприятия агробизнеса несут денежные затраты. Их характер, состав и структура зависят от: организационно-правовой формы хозяйствования; отраслевой принадлежности; места занимаемого хозяйствующим субъектом на рынке товаров и капитала; инвестиционной, финансовой и учетной политики; принципов поведения хозяйствующих субъектов в налоговой, кредитной, страховой и фондовой сферах. 

Все затраты предприятий АПК условно можно разделить на три основных направления:

- затраты капитального характера, т.е. инвестиционные затраты (на воспроизводство основного и увеличение оборотного капитала), в основном связанные с расширением производства и приростом оборотных активов;

- затраты, связанные с текущей деятельностью, относимые на себестоимость продукции (затраты на производство и реализацию товаров, продукции, работ и услуг);

- затраты на социально-культурные мероприятия.

Затраты по формированию и воспроизводству основного капитала связаны с созданием, реконструкцией и расширением основных производственных фондов. Увеличение объема производства также требует дополнительных затрат (инвестиций) и формирование запасов товарно-материальных ценностей, заделов незавершенного производства, готовой продукции, т.е. дополнительного авансирования капитала в оборотные активы. Источником финансирования капитальных затрат являются: средства фонда накопления, амортизационные отчисления, кредиты займы, бюджетные средства и ряд других источников.

Затраты на социально-культурные мероприятия связаны тем, что многие предприятия имеют социальные объекты (столовые, школы, дома культуры и т.п.). Кроме того, к ним относятся: некоторые затраты по повышению квалификации работников, улучшение бытовых условий, инвестиционные затраты на непроизводительные нужды. Источником финансирования их в основном является чистый доход предприятий.

Все затраты предприятий АПК можно классифицировать по различным направлениям в зависимости от того, что положено в основу той или иной классификации:

- по экономическому содержанию можно выделить затраты материальные, трудовые, денежные; 

по направлению затрат - производственные и коммерческие;

- по способу распределения - прямые и косвенные, что видно из приведенной таблицы 2.

Таблица 2 - Общая классификация затрат

	Признаки классификации
	Виды затрат

	Экономическое содержание
	Материальные, трудовые, денежные

	Принятие решений
	Альтернативные и вмененные

	Направление затрат
	Производственные и коммерческие

	Элементы затрат
	Материальные затраты

	
	Затраты на оплату труда

	
	Отчисления на социальные нужды

	
	Амортизация

	
	Прочие затраты

	Статьи затрат
	Сырье и материалы

	
	Возвратные отходы (вычитаются)

	
	Покупные изделия, полуфабрикаты и услуги производственного характера сторонних предприятий и других хозяйствующих субъектов

	
	Топливо и энергия на технологические цели

	
	Заработная плата производственных рабочих

	
	Отчисления на социальные нужды

	
	Расходы на подготовку и освоение производства

	
	Общепроизводственные расходы

	
	Общехозяйственные расходы

	
	Потери от брака

	
	Прочие производственные расходы

	
	Коммерческие расходы

	Зависимость от объема производства (реализации)
	Постоянные и переменные

	Способ распределения между видами продукции
	Прямые и косвенные

	Связь с технологическим процессом
	Основные и накладные

	Степень агрегирования
	Одноэлементные и комплексные

	Периодичность возникновения
	Постоянные и единовременные

	Использование в системе управления
	Прогнозные, плановые и фактические

	Степень регулирования государством
	Нормируемые и ненормируемые

	


Затраты на производство и реализацию продукции, работ, услуг занимают значительный вес в общей сумме затрат предприятий. Они полностью возмещаются после завершения кругооборота средств за счет выручки от реализации продукции. Так, например, состав и структура затрат на производство товаров в Казахстане в настоящее время выглядит следующим образом (если все затраты - 100%, то из них):

- материальные запасы - 52,4%; 

- оплата труда с отчислениями на социальное страхование и жилищные фонды - 19%; 

- прочие расходы - 17,3%; 

- налоги и сборы - 3%; 

- износ основных средств и амортизации нематериальных активов - 8,3%.

Состав и структура затрат опосредована определенными технологическими операциями на производство той или иной сельскохозяйственной продукции. 

Инвестиции представляют капитальные вложения как в целях расширения объемов собственного производства, так и для извлечения дохода на финансовых и фондовых рынках. Их характер и структура зависят от применяемой предприятием политики в области капитальных вложений.

Источником финансирования инвестиций на макроуровне являются валовые внутренние сбережения, которые могут пойти на финансирование внутренних инвестиций.

По форме различаются следующие виды инвестиций: 

- собственный капитал (капитал предприятия, акционерный капитал венчурная и долевая формы финансирования); 

- заемный капитал (ссуды, кредиты, займы, лизинг, субординированный долг, капитал, полученный при размещении облигационного займа, компенсационная основа); 

- нематериальный капитал: безвозмездные группы и пожертвования; 

- другие средства (концессия, субвенции, контрактное покрытие инвестиционных ресурсов). 

Основными источниками финансирования могут быть: собственные средства (прибыль, амортизационные отчисления), государственный бюджет, смешанные инвестиции (государственные - частные), населения, отечественных и зарубежных кампаний, коммерческих банков. 

5.2 Затраты на производство и реализацию продукции

Затраты на производство и реализацию продукции в денежной форме составляют себестоимость продукции. 

Себестоимость продукции - суммарные затраты предприятия в денежной форме на производство и реализацию товаров на рынках. Себестоимость показывает во что обходится предприятию выпуск того или иного товара, продукции или оказание услуг. 

Себестоимость является минимально допустимой границей продажной цены товара. Чем ниже себестоимость в цене товара, тем больше предприятие может получать доход (прибыль) и рентабельнее вести свою деятельность.

При планировании, учете и анализе затрат, образующих себестоимость продукции, применяют следующие виды группировок (рисунок 12):


Рисунок 12. Классификация затрат на производство и реализацию

По календарным периодам: 

- текущие затраты, имеют место в каждом производственном цикле, или имеют частичную периодичность (менее месяца); 

- единовременные затраты, связанные с подготовкой производства, или периодические затраты, связанные с определенными условиями (годовые ремонты), обеспечивающие процесс производства в течение времени, превышающего планируемый или отчетный период, называемые расходами будущих периодов.

В зависимости от объемов производства: 

- к постоянным относятся затраты, величина которых не меняется при изменении объема выпуска продукции - это расходы на отопление и освещение производственных помещений, зарплата управленческого персонала, амортизация основных средств, износ нематериальных активов, затраты на рекламу, на повышение квалификации работников и др.; 

- к переменным относят затраты, величина которых увеличивается или уменьшается в соответствии с изменением объема выпуска продукции (это расход сырья и основных материалов, технологической энергии и топлива, зарплата производственных рабочих и др.).

По принадлежности к процессу производства: 

- производственные затраты возникают в ходе процесса производства; 

- внепроизводственные связаны с реализацией продукции и не возмещаются покупателями (затраты на рекламу, пробники и т.п.).

По назначению: 

- основные затраты неизбежны при определенных условиях производства; 

- накладные (вспомогательные) - это в основном расходы на организацию производства.

По способу включения в себестоимость продукции: 

- прямые затраты связаны с производством определенных видов продукции (сырье, материалы, зарплата рабочих), они прямо относятся на тот или другой объект калькуляции; 

- косвенные расходы (общепроизводственные и общехозяйственные расходы, затраты на содержание основных средств и др.) связаны с производством нескольких видов продукции и распределяются по объектам калькуляции пропорционально соответствующей базе. 

5.3 Планирование затрат на производство и реализацию продукции 

Планирование затрат на производство и реализацию продукции важно прежде всего для определения оптимальной ценовой политики предприятия. Необходимым условием при этом является раздельное планирование переменных и постоянных затрат и определение наиболее экономичного размера производственных запасов.

При стабильной экономической ситуации планирование переменных затрат осуществляется двумя взаимодополняющимися методами: 

- по эмпирическим нормам расхода на единицу продукции;

- по фактическим данным за истекший период о себестоимости продукции.

Установление нормы переменных затрат на 1 выпускаемой продукции позволяет определить суммарный объем затрат на объем выпуска. При стабильной стоимости переменных затрат их общая величина может быть определена по формуле: 

С = Н * В,










(32)

где: С - планируемая сумма переменных затрат в денежном выражении;

Н - норма затрат на единицу продукции в денежном выражении;

В - плановый объем выпуска в натуральном выражении.

Если на момент планирования можно опираться на фактические данные отчетного периода, то планируемая сумма переменных затрат может быть рассчитана следующим образом: 

Спл = Сф * Впл / Вф








(33)

где: Спл - плановая сумма переменных затрат;

Сф - фактическая сумма переменных затрат в отчетном периоде;

Впл - плановый объем выпуска в натуральном выражении;

Вф - фактический объем выпуска в отчетном периоде в натуральном выражении.

Для планирования постоянных затрат необходим детальный анализ их ожидаемой структуры и максимальная информация о предстоящем выпуске, производственных заказах и производственных возможностях. Постоянные расходы могут меняться под воздействием внешних условий: повышение цен и тарифов, переоценки основных фондов, изменения норм амортизационных отчислений и т.п.

Изменяя соотношение между постоянными и переменными затратами в пределах возможностей предприятия, можно решить вопрос оптимизации величины прибыли. Такая зависимость называется эффектом производственного рычага, который проявляется в силе его воздействия и определяется по формуле:

Сила воздействия производственного рычага = (выручка от 

реализации - переменные затраты) / прибыль от реализации

(34)

Показатель силы воздействия производственного рычага определяет во сколько раз возрастет прибыль при 1% - ом росте выручки от реализации. Очевидно, чем больше доля постоянных затрат в структуре общих издержек, тем сильнее сила воздействия производственного рычага.

Для эффективного управления себестоимостью реализованной продукции одной сметы затрат на производство той или иной продукции (оказания услуг) недостаточно. Следует отметить, что в западных компаниях всех отраслей, в т.ч. и сельскохозяйственных, применяют систему бюджетирования (рисунки 13 и 14, Приложение 4). 

Количественная оценка изменения дохода в зависимости от изменения объема реализации определяется следующим образом, когда операционный рычаг будет равен вкладу в покрытие, деленное на доход. Операционный рычаг показывает, на сколько процентов изменится доход при изменении выручки, например, на 1%. 


Рисунок 13. Система и циклы бюджетирования
Операционный рычаг для акционерного общества равен 5,29% (1080:204), т.е. при увеличении объема продаж выше точки безубыточности станка на 1% доход увеличится на 5,9%. Наоборот, при снижении объема продаж доход уменьшится в той же пропорции.

Операционный рычаг связан с уровнем предпринимательского риска: чем он выше, тем выше риск. Чем выше риск, тем больше возможное вознаграждение. Иногда бывает перенести часть затрат в разряд постоянных и наоборот (например, когда менеджером по продажам устанавливают фиксированные оклады вместо комиссионных от объема продаж). 

Так, уменьшение переменных затрат на 10% при фиксированной величине суммарных затрат приводит к увеличению уровня безубыточности на 3,5%. Это же изменение, в свою очередь, дает увеличение уровня операционного рычага на 18%, т.е. имеется рост производственного риска, поэтому необходимо четкое определение стратегии предприятия в изменившихся условиях, т.к. в новом варианте доход, который получает данное предприятие, становится более чувствительной к изменению объемов производства и продаж.

Рост доли постоянных затрат, даже при снижении переменных затрат на единицу продукции, всегда ведет к необходимости выбора стратегии, нацеленной на рост объемов реализации. При одинаковых суммарных затратах операционный рычаг тем больше, чем меньше доля переменных затрат к общей их сумме.


Рисунок 14. Построение системы бюджетирования

В настоящее время все затраты, связанные с производством и реализацией продукции, относятся на ее себестоимость. Такая система отнесения затрат на себестоимость обусловлена тем, что на базе себестоимости продукции, работ и услуг определяется валовой доход, налогооблагаемый доход, исчисляется на доход предприятий. В связи с этим производится разделение всех затрат, включенных в себестоимость, на затраты, учитываемые в целях налогообложения дохода в полной их величине, и затраты, в целях начисления налога на доход учитываются в пределах норм и нормативов. К таким затратам, например, относятся затраты по уплате процентов за банковский кредит, командировочные расходы, затраты по рекламе и представительские затраты, страхование и др.

Контрольные вопросы:

1. Что означают расходы или издержки производства?

2. На какие группы можно классифицировать все затраты предприятия? Каков состав затрат на производство?

3. Какова структура затрат на производство?

4. Что входит в понятие затраты на реализацию продукции?

5. Чем отличаются постоянные затраты от переменных?

6. Каково влияние структуры затрат на производство и реализацию продукции на конечные результаты предпринимательской деятельности?

7. Что означает себестоимость продукции?

8. Что означает система бюджетирования?

Глава 6.  Денежные средства и организация денежных расчетов на предприятиях АПК

6.1 Денежные средства предприятия: каналы 

поступления и использования 

Денежные средства, направляемые на развитие производства, представляют собой капитал, т.е. - это деньги, предназначенные для извлечения прибыли (дохода), иначе - это богатство, (денежные средства, ценные бумаги, имущество, имущественные права и т.п.), используемое для его собственного увеличения.

Денежные средства, превращенные в течение одного производственного цикла или одного года, представляют собою оборотные активы.

Денежные средства, предоставляемые банком или другими финансовыми институтами взаймы (банковский кредит) предприятиям АПК для целевого использования на установленный срок под определенный процент, представляют собой заемные средства.

Основным источником поступления денежных средств на предприятия АПК является выручка.

Выручка - основной источник формирования собственных финансовых ресурсов предприятия и формируется в результате деятельности предприятия по 3 основным направлениям: 

- выручка от основной деятельности выступает в виде выручки от реализации продукции (выполненных работ, оказанных услуг);

- выручка от инвестиционной деятельности выражается в виде финансового результата от продажи внеоборотных активов, реализации ценных бумаг (для крупных сельскохозяйственных формирований и предприятий - холдинги, ТОО, АО);

- выручка от финансовой деятельности включает в себя результат от размещения среди инвесторов облигаций и акций предприятия.

Существует 2 метода отражения выручки от реализации продукции: 

- по отгрузке товаров (выполнению работ, оказанию услуг) и предъявлению контрагенту расчетных документов - метод начислений; 

- по мере оплаты - кассовый метод.

Между этими методами имеется существенная разница. Моментом реализации в первом случае и, таким образом, образованием выручки считается дата отгрузки, т.е. поступление денежных средств предприятию за отгруженную продукцию не является фактором определения выручки. В основе этого метода лежит юридический принцип перехода прав собственности на товар. Данный метод учета выручки широко применяется в развитых рыночных странах, где наличие фондовых и денежных рынков в значительной степени страхует товаропроизводителей от неплатежей и минимизирует их финансовый риск.

Если поступление выручки на счета предприятия представляет завершение кругооборота средств, то ее использование представляет как начало нового кругооборота, так и стадию распределительных процессов (рисунок 15).


Рисунок 15. Схема использования выручки

В отечественной практике наибольшее распространение получил второй метод - определение выручки по фактическому поступлению средств на денежный счет предприятия (Приложение 5). Моментом образования выручки для целей налогообложения считается дата поступления средств на счета предприятия. Такой порядок учета выручки позволяет производить своевременные расчеты с бюджетом и внебюджетными фондами.

На величину выручки от реализации продукции влияют следующие факторы 

- в сфере производства: объем производства, его структура, ассортимент выпускаемой продукции, качество и конкурентоспособность продукции, ритмичность производства; 

- в сфере обращения: уровень применяемых цен, ритмичность отгрузки, своевременное оформление платежных документов, соблюдение договорных условий, применяемые формы расчетов.

К числу факторов, не зависящих от деятельности предприятия, можно отнести:

- природно-климатические условия;

- нарушение договорных условий поставки предприятию материально-технических ресурсов; 

- перебой в работе транспорта; 

- несвоевременную оплату продукции вследствие неплатежеспособности покупателя;

- в современных условиях - интеграционные связи в рамках Таможенного союза, Единого экономического пространства. 

6.2 Планирование прибыли и использование выручки 

от реализации продукции

Планирование выручки от реализации продукции может осуществляться финансовыми службами предприятия на предстоящий год, квартал и оперативно (Приложение 6).

Годовое планирование выручки эффективно при стабильной экономической ситуации. Но в условиях нестабильности, когда соотношение спроса и предложения подвержено трудно прогнозируемым изменениям и законодательно установленные правила поведения юридических лиц в налоговой, кредитной и финансовой сферах постоянно меняются. Годовое планирование не может являться объективным ориентиром для предприятия. Поэтому для определения прибыли, возможно, и необходимо квартальное планирование.

Оперативное планирование выручки используется для контроля за своевременностью поступления денег за отгруженную продукцию на денежные счета предприятия. 

Существует 2 метода определения плановой выручки:

1. Метод прямого счета основан на гарантированном спросе. Предполагается, что весь объем произведенной продукции приходится на предварительно оформленный пакет заказов. Это наиболее достоверный метод планирования выручки, когда план выпуска и объем реализации продукции заранее увязаны с потребительским спросом, известны необходимый ассортимент и структура выпуска, установлены соответствующие цены. Тогда выручку от реализации можно определить по следующей формуле: 

В = Р*Ц,










(34)

где: В - выручка от реализации продукции;

Р - объем сопоставимой реализованной продукции;

Ц - цена единицы реализованной продукции.

Но в условиях рыночных отношений большинство предприятий не имеет гарантированного спроса на весь объем произведенной продукции. В этих условиях для планирования выручки применяется расчетный метод.

2. Расчетный метод, основой которого является объем реализованной продукции, корректируемый на входные и выходные остатки. Планирование выручки от реализации осуществляется по следующей формуле:

В = Он + Т - Ок
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где: Он - нереализованный остаток готовой продукции на начало планового периода;

Т - товарная продукция, предназначенная к выпуску в планируемом периоде;

Ок - остатки нереализованной готовой продукции на конец планируемого периода.

Прибыль - это превышение дохода над расходами. Обратное положение называется убытком: 

- с экономической точки зрения прибыль - это разность между денежными поступлениями и денежными выплатами; 

- с хозяйственной точки зрения прибыль - это разность между имущественным состоянием предприятия на конец и начало отчетного периода.

Функции прибыли: 

- прибыль является критерием и показателем эффективности деятельности предприятия; 

- прибыль обладает стимулирующей функцией; 

- прибыль является источником формирования доходов бюджетов различных уровней.

Существуют следующие показатели прибыли: балансовая прибыль; прибыль от реализации продукции, товаров и услуг; прибыль от прочей реализации; финансовые результаты от внереализационных операций; налогооблагаемая прибыль; чистая прибыль. 

Планирование прибыли - составная часть финансового планирования. В условиях стабильной развивающейся экономики планирование прибыли осуществляется на период от 3-х до 5-ти лет.

При относительно стабильных ценах и прогнозируемых условиях хозяйствования распространено текущее планирование в рамках одного года. При нестабильной экономической и политической ситуации планирование возможно на кратковременный период – квартал, полугодие. 

В процессе планирования прибыли важно определить, за счет каких факторов она растет или снижается. Существует зависимость прибыли от объема реализации. При высоком удельном весе постоянных расходов в себестоимости продукции рост объема реализации приведет к еще большему росту прибыли за счет снижения доли постоянных расходов, приходящихся на единицу продукции. Поскольку прибыль исчисляется как разница между ценой и себестоимостью, то очевидно, что на размер прибыли оказывают влияние рост цен и снижение себестоимости. Кроме абсолютного размера прибыли показателем эффективности предприятия выступает рентабельность. 

Механизм формирования показателей прибыли представлен на рисунке 16.

 SHAPE 



Рисунок 16. Структурно-логическая схема формирования прибыли

Балансовая прибыль включает в себя финансовые результаты от реализации продукции, от прочей реализации, доходы от внереализационных операций (рисунок 17).

Основные показатели рентабельности:

- рентабельность продукции характеризует выход прибыли в процессе реализации продукции на единицу издержек в основной деятельности предприятия: 

прибыль от реализации / полная себестоимость реализованной продукции * 100%
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Рисунок 17. Состав и структура балансовой прибыли

- рентабельность продаж характеризует доходность основной деятельности предприятия:

прибыль от реализации / выручка без косвенных налогов * 100%

(37)

- рентабельность активов характеризует эффективность использования капитала: 

балансовая или чистая прибыль / средняя величина активов* 100%
(38)

- рентабельность текущих активов характеризует величину прибыли, полученной с каждого тенге, вложенного в текущие активы:

чистая прибыль / средняя величина текущих активов* 100%

(39)

- рентабельность собственного акционерного капитала характеризует величину прибыли, полученную на каждый тенге вложений акционеров в данное предприятие: 

чистая прибыль / средняя величина собственного капитала* 100%
(40)

Показатели рентабельности активно участвуют в процессах анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятий, финансовом планировании, выработке управленческих решений, принятии решений потенциальными кредиторами и инвесторами.

6.3 Организация денежных расчетов на предприятиях АПК

Денежные средства - это финансовые ресурсы, находящиеся в распоряжении предприятий постоянно, чтобы выполнять его финансовые обязательства перед государственными органами, другими предприятиями, банками, перед работающими на предприятии.

Процесс формирования финансовых ресурсов, распределения доходов и использования активов предприятия - это процесс организации управления денежным оборотом предприятия, который состоит в следующем:

- определение потребности в финансовых ресурсах для наиболее эффективной работы;

- анализ, оценка и формирование рациональной структуры источников финансирования;

- своевременное получение финансовых ресурсов из выбранных источников;

- оптимизация и устойчивость доходов предприятия;

- эффективность использования полученных финансовых ресурсов;

- обеспечение платежеспособности предприятия. 

Строится все это на основе движения денежных потоков. Первоначальное формирование финансовых ресурсов происходит в момент учреждения предприятия, когда образуется Уставный капитал. Величина уставного капитала показывает размер денежных средств - основных и оборотных, которые инвестированы в процесс производства (рисунок 18).

Основным источником финансовых ресурсов на действующих предприятиях АПК выступает стоимость реализованной продукции (оказанных услуг), различные части которой в процессе распределения выручки принимают форму денежных доходов. Кроме этого, источниками финансовых ресурсов выступают выручка от реализации выбывшего имущества, устойчивые пассивы, различные целевые поступления, мобилизация внутренних ресурсов в строительстве и др.


Рисунок 18. Схема движения денежных потоков

Дополнительная потребность и характеристика финансовых ресурсов по принадлежности, источникам образования и назначению составляются по данным планового и фактического пассивов баланса предприятия.

Финансовые результаты по объему поступающих финансовых средств и направлениям их использования сводятся в документах по различным денежным фондам,

Движение денежных средств по источникам их формирования можно проследить по таким направлениям:

1. По движению фондов: резервного фонда, нераспределенной прибыли прошлых лет, фонда накопления, фонда потребления, фонда индексации имущества, фонда пополнения собственных оборотных средств, целевого финансирования из бюджета, целевого финансирования из отраслевых и межотраслевых фондов.

2. По финансовым вложениям: паям и акциям других предприятий, облигациям и другим ценным бумагам и прочим.

3. По денежным средствам на финансирование капитальных вложений в виде: собственных средств предприятий, амортизации (износа) основных фондов, износа нематериальных активов, прибыли, остающейся в распоряжении предприятия, привлеченных средств.

4. По движению заемных средств: долгосрочных кредитов банков, долгосрочных займов, краткосрочных кредитов банков и краткосрочных займов.

5. По наличию и движению денежных средств по видам основных средств.

6. По социальным показателям в виде отчислений на социальные нужды: средств, направляемых на потребление на оплату труда, денежные выплаты и поощрения, доходы по акциям и вкладам в имущество предприятия. Для организации управления финансовыми ресурсами их необходимо систематизировать по разным признакам.

Принципиальное различие между источниками собственных и заемных средств кроется в юридической причине, в случае ликвидации предприятия его владельцы имеют право на ту часть имущества предприятия, которая остается после расчетов с третьими лицами.

Проблема управления денежным потоком состоит в том, что существует несовпадение во времени между потребностями в денежных ресурсах и получением прибыли. Поэтому предлагается прогнозировать, планировать и учитывать финансовые ресурсы по трем направлениям деятельности: текущей, инвестиционной, финансовой.

Текущая деятельность - это получение выручки от реализации, авансы, уплата счетов поставщиков, получение краткосрочных кредитов и займов, выплата заработной платы, расчеты с бюджетом и внебюджетными фондами.

Инвестиционная деятельность - это движение средств, связанных с приобретением и реализацией основных средств и нематериальных активов.

Финансовая деятельность - получение долгосрочных кредитов и займов, долгосрочные и краткосрочные финансовые вложения, погашение задолженности по полученным ранее кредитам, выплата дивидендов, прочие операции с денежными средствами; использование фондов потребления, безвозмездное получение денежных средств, целевое финансирование и др.

Предприятия АПК в учреждении банка открывают текущий счет; счета по учету движения денежных средств, находящихся в аккредитивах, чековых книжках; текущие счета для расчетов с населением за принятую продукцию, скот и прочие. Зачисление денежных средств на эти счета и их списание осуществляются в соответствии с Положением о безналичных расчетах в Республике Казахстан. 

Формы расчетов с покупателями и заказчиками сторонами определяются в договорах самостоятельно. Кроме того, в договоре предусматривается порядок акцепта (предварительного или последующего), предоплата. Положениями установлена календарная очередность платежей, запрещается бесспорное взыскание средств со счетов предприятий, определен порядок контроля за соблюдением организациями и учреждениями расчетной и договорной дисциплины, сохранностью неоплаченных товарно-материальных ценностей, находящихся на ответственном хранении. 

Проведение безналичных платежей в предприятиях АПК подчиняется определенным правилам. Таким образом, платежи производятся:

- предварительно, т.е. до отгрузки материальных ценностей, или после отгрузки товарно-материальных ценностей, выполнения работ и оказания услуг;

- платежи производятся за счет собственных средств плательщика, а в отдельных случаях за счет кредитов банка с согласия плательщика или по его поручению;

- все платежи со счетов предприятий осуществляются в порядке наступления сроков платежей.

Бесспорное списание средств со счетов всех предприятий осуществляют государственные налоговые инспекции при взыскании недоимок по налогам и другим обязательным платежам в бюджет, штрафов и иных санкций в соответствии с законодательными актами, а также по исполнительным и приравненным к ним документам (приказы хозяйственного суда; исполнительные листы судов; исполнительные надписи, учиненные нотариусами; распоряжение на списание в бесспорном порядке признанной должником суммы по претензиям; платежные документы, оплачиваемые в безакцептном порядке). 

Без акцепта списывается задолженность плательщиков за газ, воду, электрическую и тепловую энергию на основании показаний приборов и действующих тарифов; за канализацию, пользование телефоном, почтово-телеграфные услуги оказываемые предприятиями связи. Таким образом, расчетные взаимоотношения сельскохозяйственных предприятий разнообразны.

Безналичные расчеты между предприятиями АПК, покупателями, поставщиками и заказчиками производятся платежными требованиями, аккредитивами, платежными поручениями, сводными платежными поручениями, платежными требованиями-поручениями, чеками, инкассовыми поручениями

Основными задачами финансовых служб предприятий является изыскание финансовых источников развития, эффективное их использование и обеспечение непрерывности денежного оборота, участие предприятия в финансовом рынке. В условиях рынка важно не только ориентироваться в оперативной обстановке, но и уметь прогнозировать.

Управление денежными потоками включает:

- учет движения денежных средств;

- анализ потоков денежных средств;

- составление бюджетов денежных средств;

- использование информации о денежных средствах другими системами управления компанией (рисунок 19).

                                 План                                                       Факт




Рисунок 19. Процесс управления денежными потоками на предприятиях АПК

Таким образом, организация управления денежным оборотом включает такие функции, как финансовое обеспечение и регулирование финансовых ресурсов на основе финансовой информации.

Контрольные вопросы:

1. Дайте понятие денежных средств предприятий АПК, их виды.

2. Назовите основные источники поступления денежных средств.

3. Каковы объективные и субъективные факторы, влияющие на величину выручки от реализации продукции?

4. Влияет ли изменение себестоимости на величину выручки от реализации продукции?

5. В какой мере планирование выручки от реализации продукции зависит от выбранной предприятием учетной политики?

6. Дайте определение прибыли и назовите состав валовой прибыли.

7. Каковы функции прибыли?

8. Дайте определение понятию рентабельности. 

9. Назовите основные показатели рентабельности.

10. Организация денежных расчетов на предприятиях АПК

Глава 7.  Формирование и распределение доходов предприятий АПК

7.1 Доходы и расходы предприятий. 

Факторы, влияющие на его объём, резервы увеличения 

Доход - это основной источник образования финансовых ресурсов предприятий АПК и государственного бюджета. 

Основной источник доходов предприятий АПК - выручка от реализации продукции, а именно та ее часть, которая остается за вычетом материальных, трудовых и денежных затрат на производство и реализацию продукции. Поэтому важная задача каждого хозяйствующего субъекта - получить больше прибыли при наименьших затратах путем соблюдения строгого режима экономии в расходовании средств и наиболее эффективного их использования. Выручка от реализации продукции исчисляется в действующих ценах.

С развитием предпринимательства и повышением конкуренции возрастает ответственность предприятий АПК за выполнение принятых на себя обязательств. Показатель выручки от реализации продукции отвечает требованиям коммерческого расчета и, в свою очередь, способствует развитию предпринимательской деятельности.

Заинтересованность предприятий АПК в производстве и реализации качественной, пользующейся спросом на рынке продукции отражается на величине прибыли, которая при прочих равных условиях находится в прямой зависимости от объема реализации этой продукции.

Кроме выручки от реализации продукции в результате основной деятельности в качестве источников доходов могут выступать проценты по выданным коммерческим кредитам, авансы от покупателей, суммы в погашение дебиторской задолженности и прочие поступления.

Наряду с основной деятельностью предприятия АПК могут заниматься инвестиционной и финансовой деятельностью, в результате чего также образуются соответствующие виды доходов. Так, от инвестиционной деятельности могут поступать:

- доходы от продажи основных фондов, нематериальных активов; 

- дивиденды, проценты от долгосрочных финансовых вложений, от погашения ранее выдавших кредитов и другие виды доходов от инвестиций. 

В результате финансовой деятельности поступают доходы от выпуска и реализации акций, облигаций, других ценных бумаг.

Объем выручки от реализации продукции и, соответственно, прибыли зависит не только от количества и качества произведенной и реализованной продукции, но и от уровня применяемых цен.

Финансовое состояние предприятий АПК характеризуется наличием и использованием основных и оборотных средств, а также наличием и использованием финансовых ресурсов. 

Финансовое состояние - это комплексное понятие, отражающее результат взаимодействия всех элементов финансовых и кредитных отношений, возникающих у нее в процессе хозяйственной и коммерческой деятельности.

Распределение доходов предприятий осуществляется следующим образом:

- основная часть направляется на возмещение затрат, включенных в издержки, т.е. в себестоимость реализованных товаров, продукции, работ, услуг;

- другая часть направляется на уплату налогов, сборов и отчислений, которые не включены в себестоимость, но обязательны к уплате из выручки в соответствующий бюджет в виде НДС, акцизов и др.;

- третья часть выручки представляет собой доход предприятий АПК, которая после уплаты налогов находится в полном распоряжении предприятий и направляется на цели, определенные исходя из стратегии развития предприятий.

В современных условиях крайне отрицательное влияние на финансовое состояние предприятий АПК оказывают следующие факторы:

- конъюнктура рынка, 

- уровень цен на сырье и энергетические ресурсы, 

- нормы амортизационных отчислений, 

- уровень хозяйствования, компетентность руководства и менеджмента, 

- конкурентоспособность продукции, 

- организация производства и труда, его производительность, 

- состояние и эффективность производственного и финансового планирования.

Перечисленные факторы влияют на доход не прямо, а через объем реализуемой продукции и себестоимости, поэтому для выявления конечного финансового результата необходимо сопоставить стоимость объема реализуемой продукции и стоимость затрат и ресурсов, используемых в производстве.

Влияние налогов на формирование чистого дохода предприятия. Предприятия АПК в силу закона платят налоги. Налоги, как правило, оказывают влияние на формирование финансовых результатов хозяйственной деятельности предприятия и размер чистой прибыли, используемой непосредственно на предприятии на цели накопления и потребления. Некоторые налоги включаются в состав затрат по производству продукции, т.е. относятся на себестоимость. Влияние налогов на формирование чистой прибыли организации можно увидеть из следующей формулы:

Чп = Пдн + ОНА - ОНО - ТНП,
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где ЧП - чистая прибыль (убыток);

Пдн - прибыль до налогообложения (убыток до налогообложения);

ОНА - отложенные налоговые активы;

ОНО - отложенные налоговые обязательства;

ТНП - текущий налог на прибыль.

Сумма налогов и других обязательных платежей рассматривается как функция зависимости величины налоговой базы, величины льготы по налоговой базе, ставки обязательного платежа, льгот по ставке и по сумме обязательного платежа. Такая зависимость выражается формулой: 

Н = (НБ - Лнб) × (НС - Лнс) - Ли
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где Н - сумма налогов и других обязательных платежей; 

НБ - величина налоговой базы; 

Лнб - льгота по налоговой базе; НС - ставка налогов и др. платежей; 

Лнс - льгота по ставке обязательного платежа; 

Лн - льгота по сумме налогов и сборов.

Для расчета общей величины относительной налоговой нагрузки используется формула:

НН = Σ Нн / ДС × 100







(43)

где Нн - сумма начисленных налогов и сборов; 

ДС - добавленная стоимость.

Виды анализа налогообложения предприятий АПК:

- анализ абсолютной налоговой нагрузки: факторный анализ обязательных платежей в бюджет, анализ и оценка на его основе динамики налогов и других обязательных платежей в бюджет, анализ информационно-пространственного налогового поля;

- анализ относительной налоговой нагрузки: оценка величины средней интегральной налоговой нагрузки, анализ и оценка соотношений абсолютной налоговой нагрузки и добавленной стоимости, анализ и оценка частных аналитических коэффициентов, специфичных для конкретных отраслей национальной экономики, анализ и оценка общих аналитических коэффициентов относительной налоговой нагрузки;

- анализ и оценка налоговых стимулов: анализ и оценка отдельных видов налогового стимулирования, анализ и оценка общей величины налоговых стимулов (таблица 3);

- анализ задолженности по налогам и другим обязательным платежам: анализ и оценка соотношения задолженности и суммы обязательных платежей в бюджет, анализ и оценка соотношения задолженности по налогам и сборам и добавленной стоимости, факторный анализ задолженности по налогам и сборам, анализ и оценка структуры задолженности перед бюджетом по видам задолженности, анализ и оценка структуры задолженности по видам обязательных платежей в бюджет, анализ и оценка динамики задолженности по обязательным платежам в бюджет;

Таблица 3 - Показатели для анализа налоговой нагрузки 

	Наименование показателя
	Формула расчета
	Условные обозначения
	Экономическая сущность

	Коэффициент налогоёмкости выручки от реализации товаров
	Кв = Нв / вр
	Нв - налоги уплачиваемые из выручки от реализации товаров
	Характеризует, какую долю занимают налоги из выручки в этом показателе

	Коэффициент налогоёмкости издержек обращения
	Ки = Ни / Ио
	Ни – налоги, включающие в себя издержки обращения; 

Ио - сумма издержек обращения
	Характеризует, какую долю составляют социальные и ресурсные платежи

	Коэффициент налогообложения прибыли
	Кп = Нп / П
	Нп – налог на прибыль;

П - прибыль
	Показывает, какую долю занимает налог на прибыль в прибыли предприятия

	Коэффициент налогообложения прибыли, остающейся в распоряжении предприятия
	Ко = Но / По
	Но – налоги уплачиваемые за счет прибыли остающейся на предприятии; 

По - прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия
	Показывает, какую долю занимают налоги, уплачиваемые за счет прибыли, остающейся в распоряжении предприятия


- комплексная оценка налогообложения: анализ оптимальности налогообложения, выявление и подсчёт внешних резервов, выявление и подсчёт внутренних резервов.

7.3 Влияние учетной политики на финансовый результат деятельности предприятий АПК

С переходом к рыночным отношениям и формам хозяйствования изменились подходы к постановке бухгалтерского учета в предприятиях АПК. При этом необходимо отметить, что согласно международным стандартам финансовой отчетности изменили и подходы по формированию учетной политики. Суть новых подходов к постановке бухгалтерского учета заключается в том, что предприятия самостоятельно разрабатывают учетную политику для решения своих задач, но на основе установленных государством общих правил.

Выбранная организацией учетная политика оказывает большое влияние показатели себестоимости продукции, прибыли, налогов на прибыль, добавленную стоимость и имущество, показатели финансового состояния предприятий АПК, их величину. Следовательно, учетная политика предприятия является одним из главных средством формирования величины основных показателей деятельности организации, налогового планирования, ценовой политики. Без ознакомления с учетной политикой нельзя осуществлять сравнительный анализ показателей деятельности организации за различные периоды и тем более сравнительный анализ различных организаций.

Учетная политика предприятия - это принятая ею совокупность способов ведения бухгалтерского учета (первичное наблюдение, стоимостное измерение, текущая группировка и итоговое обобщение фактов хозяйственной деятельности).

К способам ведения бухгалтерского учета относятся способы группировки и оценки фактов хозяйственной деятельности, погашения стоимости активов, организации документооборота, инвентаризации, способы применения счетов бухгалтерского учета, системы регистров бухгалтерского учета, обработки информации и иные соответствующие способы и приемы.

На выбор учетной политики влияют следующие факторы:

- организационно-правовая форма организации (АО, государственное и муниципальное унитарное предприятие, общество с ограниченной ответственностью, производственный кооператив и т.д.);

- вид деятельности (производство, торговля, строительство, посредническая деятельность и т.д.);

- масштабы деятельности предприятия (объем производства и реализации продукции, численность работающих, стоимость имущества организации и т.д.);

- управленческая структура и структура бухгалтерии, уровень квалификации бухгалтерских кадров;

- финансовая стратегия предприятия;

- материальная база (наличие технических средств регистрации информации, компьютерной техники и т.д.);

- степень развития информационной системы, в т.ч. управленческого учета.

Изменения учетной политики, оказавшие или способные оказать существенное влияние на финансовое положение, движение денежных средств или финансовые результаты организации, подлежат обособленному раскрытию в бухгалтерской отчетности. Информация о них должна включать причину изменения учетной политики; оценку последствий изменений в денежном выражении (в отношении отчетного года и каждого иного периода, данные за который включены в бухгалтерскую отчетность за отчетный год); указание на то, что включенные в бухгалтерскую отчетность за отчетный год соответствующие данные периодов, предшествующие отчетному, скорректированы.

Контрольные вопросы:

1. Что означают доходы от обычных видов деятельности?

2. Что означают доходы от реализационной деятельности?

3. Назовите доходы и расходы предприятий. 

4. Назовите факторы, влияющие на объем доходов, резервы увеличения.

5. Влияние налогов на формирование чистого дохода предприятия.

6. Назовите показатели для анализа налоговой нагрузки.

7. Назовите влияние учетной политики на финансовый результат деятельности предприятия.

8. Назовите факторы, влияющие на формирование учетной политики.

Глава 8.  Финансовое планирование в предприятиях АПК

8.1 Финансовое планирование: цель и содержание

Эффективное управление финансами организации возможно лишь при планировании всех финансовых ресурсов и их источников.

Планирование – это процесс разработки и принятия целевых установок в количественном и качественном выражении, а также определения путей их наиболее эффективного достижения. 
Планирование финансов на предприятиях АПК осуществлялось и в прежние годы. В условиях административно-командной экономики пятилетний финансовый план государственного предприятия определялся заданиями отраслевого министерства, а годовые финансовые планы составлялись на основе контрольных цифр, которые доводились до предприятий вышестоящими организациями. Планы получались громоздкие, трудно применимые для управления. В этих условиях предприятию, его финансовой службе отводилась роль простых исполнителей, а потребность в финансовом планировании на низовом уровне утрачивалась.

Рыночная экономика как более сложная и организованная социально-экономическая система требует качественно иного финансового планирования, т.к. за все негативные последствия и просчеты планов, ответственность несет само предприятие ухудшением своего финансового положения. Однако наряду с осознанной необходимостью широкого применения современного финансового планирования в нынешних условиях действует тот фактор, ограничивающий его использование на предприятиях – это то, что значительная доля сельскохозяйственных предприятий, располагающих незначительными финансовыми возможностями для осуществления серьезных финансовых разработок.

Большие возможности для осуществления эффективного финансового планирования имеют крупные компании. Они обладают достаточными финансовыми средствами для привлечения высококвалифицированных специалистов, обеспечивающих проведение широкомасштабной плановой работы в области финансов.

На небольших предприятиях, как правило, для этого нет средств, хотя потребность в финансовом планировании больше, чем крупных. Мелкие предприятия АПК чаще нуждаются в привлечении заемных средств для обеспечения своей хозяйственной деятельности, в то время как внешняя среда таких предприятий менее поддается контролю и более агрессивна.

Планирование помогает управленческому персоналу ответить на вопросы:

- на каком уровне развития находится предприятие и ее экономический потенциал и каковы будут результаты финансово-хозяйственной деятельности;

- при помощи каких ресурсов, включая финансовые, они могут быть достигнуты.

Финансовое планирование на предприятии взаимосвязано с планированием хозяйственной деятельности и строится на основе показателей производственного плана (объема производства, реализации, сметы затрат, плана капитальных вложений и др.). В процессе составления проекта финансового плана осуществляется критический подход к показателям производственного плана, выявляются и используются неучтенные в них внутрихозяйственные резервы и пути более эффективного использования производственной мощности предприятия, повышения качества продукции, расширения ассортимента и др. С помощью планирования сводится к минимуму неопределенность рыночной среды и ее негативные последствия для хозяйствующего субъекта.

Основными задачами финансового планирования на предприятии являются:

- обеспечение необходимыми финансовыми ресурсами производственной, инвестиционной и финансовой деятельности;

- определение путей эффективного вложения капитала, оценка степени рационального его использования;

- выявление внутрихозяйственных резервов увеличения прибыли за счет экономного использования денежных средств;

- установление рациональных финансовых отношений с бюджетом, банками и контрагентами;

- соблюдение интересов акционеров и других инвесторов;

- контроль за финансовым состоянием, платежеспособностью и кредитоспособностью предприятия. 

Процесс финансового планирования включает несколько этапов:

На первом этапе анализируются финансовые показатели за предыдущий период. Для этого используют основные финансовые документы предприятий - бухгалтерский баланс, отчеты о прибылях и убытках, отчет о движении денежных средств.

Второй этап предусматривает составление основных прогнозных документов, таких, как прогноз баланса, отчета о прибылях и убытках, движения денежных средств, которые относятся к перспективным финансовым планам и включаются в структуру научно-обоснованного бизнес-плана предприятия.

На третьем этапе происходит уточнение и конкретизация показателей прогнозных финансовых документов посредством составления текущих финансовых планов.

На четвёртом этапе осуществляется оперативное финансовое планирование.

Завершается процесс финансового планирования практическим внедрением планов и контролем за их выполнением.

Виды и методы финансового планирования. В зависимости от горизонта планирования различают следующие виды планирования: стратегический, тактический, оперативный (рисунок 20).
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              -прочие (материальные и трудовые)

Рисунок 20. Виды и планирования 

Методы финансового планирования - конкретные способы и приемы плановых расчетов. В практике финансового планирования применяются следующие методы: расчетно-аналитический метод (методы экономического анализа), нормативный, балансовый, денежных потоков, многовариатности (метод оптимизации плановых решений), экономико-математического моделирования.

Содержание расчетно-аналитического метода планирования заключается в том, что на основе анализа достигнутой величины финансовых показателей прогнозируется их величина на будущий период. Данный метод применяется в тех случаях, когда отсутствуют финансово-экономические нормативы, а взаимосвязь между показателями может быть установлена не прямым способом, косвенно на основе изучения динамики за ряд периодов (месяцев, лет). При использовании данного метода часто прибегают к экспертным оценкам.

Сущность нормативного метода заключается в том, что на основе заранее установленных норм и технико-экономических нормативов рассчитывается потребность хозяйствующего субъекта в финансовых ресурсах и их источниках. Такими нормативами являются ставки налогов и сборов, нормы амортизационных отчислений и др. В финансовом планировании применяется целая система норм и нормативов: 

- республиканские нормативы являются обязательными для всей территории Казахстана. К ним относятся: ставки республиканских налогов, ставки рефинансирования коммерческих банков и нормы обязательных резервов банков, тарифные ставки на государственное пенсионное обеспечение и социальное страхование, минимальная месячная оплата труда, размер МРП, минимальный размер уставного капитала для АО и т.д.

- региональные и местные нормативы действуют на местах и утверждаются представительными и исполнительными органами власти. Они охватывают, как правило, ставки сборов и плат.

- отраслевые нормативы применяются в рамках отдельных отраслей или по группам организационно-правовых форм предприятий, такие как малые предприятия, АО, компании, фирмы с иностранными инвестициями и т.д.

- к нормативам, разрабатываемым самими хозяйствующими субъектами, относятся нормативы плановой потребности в оборотных активах, нормы запасов материалов, готовой продукции, незавершенного производства, норматив отчислений в ремонтный фонд, нормативы распределения чистого дохода на потребление, накопление и в резервные фонды. Данный метод (нормативный) является самым простым и доступным.

Использование метода балансовых расчетов для определения будущей потребности в финансовых средствах основывается на прогнозе поступления средств и затрат по основным статьям баланса на определенную дату в перспективе. 

Метод денежных потоков носит универсальный характер при составлении финансовых планов и служит инструментом для прогнозирования размеров и сроков поступления необходимых финансовых ресурсов. Теория прогноза денежных потоков основывается на ожидаемых поступлениях средств на определенную дату и бюджетировании всех издержек и расходов. Этот метод даст более объемную информацию, чем метод балансовой сметы.

Метод многовариатности расчетов (метод оптимизации плановых решений) состоит в разработке альтернативных вариантов плановых расчетов, с тем, чтобы выбрать из них оптимальный, при этом критерии выбора могут задаваться различные.

Методы экономико-математического моделирования позволяют количественно выразить тесноту взаимосвязи между финансовыми показателями и основными факторами, их определяющими. Данная взаимосвязь выражается через экономико-математическую модель, которая представляет собой точное математическое описание экономических символов и приемов управлений, неравенств, графиков, таблиц и др.

Виды финансового планирования:

1. Перспективное финансовое планирование определяет важнейшие показатели, пропорции и темпы расширенного воспроизводства, является главной формой реализации целей предприятия (в современных условиях охватывает период времени от 1 года до 3 лет). Однако такой временной интервал носит условный характер, поскольку зависит от экономической стабильности и возможности прогнозирования объемов финансовых ресурсов и направлений их использования. Перспективное планирование включает разработку финансовой стратегии предприятия и прогнозирование финансовой деятельности.

Финансовая стратегия предполагает определение долгосрочных целей финансовой деятельности и выбор наиболее эффективных способов их достижения. Цели финансовой стратегии должны быть подчинены общей стратегии развития и направлены на максимизацию рыночной стоимости предприятия.

На основе финансовой стратегии определяется финансовая политика предприятия по конкретным направлениям финансовой деятельности: налоговой, амортизационной, дивидендной, эмиссионной и т.д.

Основу перспективного планирования составляет прогнозирование, которое является воплощением стратегии компании на рынке. Прогнозирование состоит в изучении возможного финансового состояния предприятия на длительную перспективу. В отличие от планирования задачей прогнозирования не является реализация разработанных прогнозов на практике, т.к. они представляют собой лишь предвиденье возможных изменений.

Результатом перспективного финансового планирования является разработка трех основных финансовых документов: прогноза отчета о прибылях и убытках; прогноза движения денежных средств; прогноза бухгалтерского баланса.

2. Текущее финансовое планирование является планированием осуществления; оно рассматривается как составная часть перспективного плана и представляет собой конкретизацию его показателей. Документы текущего финансового плана составляются на период равный одному году. Это объясняется тем, что за год в основном выравниваются сезонные колебания конъюнктуры рынка. К тому же такой период времени соответствует законодательным требованиям к отчетному периоду. Для точности результата осуществляют дробление планового периода на более мелкие единицы измерения: полугодие и квартал.

По мере реализации заложенных в текущем финансовом плане мероприятий регистрируются фактические результаты деятельности предприятия. При этом план является результатом планирования, в то время как отчет о фактических величинах показывает реальное положение предприятия, что необходимо ее руководству для выработки решений.

В результате сравнения фактических показателей с плановыми осуществляется финансовый контроль. В целях контроля за поступлением фактической выручки на расчетный счет и расходованием наличных финансовых ресурсов предприятию необходимо оперативное планирование, которое дополняет текущее. Это связано с тем, что финансирование плановых мероприятий должно осуществляться за счет заработанных предприятием средств, что требует повседневного эффективного контроля за формированием и использованием финансовых ресурсов.

Оперативное финансовое планирование включает составление и исполнение платежного календаря – графика поступлений средств и платежей предприятия. В плане календарно взаимосвязаны все источники поступлений денежных средств с расходами на осуществление предпринимательской, некоммерческой и иной деятельности. Составляется календарь на месяц, 15 дней, декаду, пятидневку. Наиболее целесообразно составление платежного календаря на месяц с подекадной разбивкой. 

1. Процесс составления платежного календаря можно разделить на 6 этапов: 

- выбор периода планирования; 

- планирование объема реализации продукции (работ, услуг); 

- расчет объема возможных денежных поступлений (доходов); 

- оценка денежных расходов, ожидаемых в плановом периоде; 

- определение денежного сальдо (разница между поступлениями и расходами за период планирования); 

- подведение итогов. 

На многих предприятиях наряду с платежным календарем составляется налоговый календарь, в котором указывается, когда и какие налоги должно уплатить предприятие. Это позволяет избежать просрочек и пени.

2. Кроме платежного календаря на предприятии должен составляться кассовый план - план оборота наличных денежных средств, отражающий поступление и выплаты наличных денег через кассу. Своевременная обеспеченность наличными денежными средствами характеризует состояние финансовых отношений между предприятием и его работниками, т.е. одну из сторон платежеспособности предприятия. Кассовый план необходим предприятию для контроля за поступлением и расходованием наличных денег.

3. Важной частью оперативной финансовой работы является составление кредитного плана. Кредитный план - план поступлений кредитов и их погашение в намеченные кредитным договором сроки. Если предприятие испытывает определенную потребность в краткосрочном финансировании, то оно должно обосновать размер испрашиваемого кредита, определить сумму с учетом процента, которую необходимо вернуть коммерческому банку, просчитать эффективность кредитного мероприятия, заключить с банком договор о кредитном обслуживании. 

4. Заключительным этапом финансового планирования является составление сводной аналитической записки. В ней дается характеристика основных показателей годового финансового плана: величина и структура доходов, расходов, взаимоотношений с бюджетом, коммерческими банками, контрагентами. Особая роль отводится анализу источников финансирования инвестиций. Большое внимание должно быть уделено распределению прибыли. Завершая аналитическую записку, даются выводы о плановой обеспеченности предприятия финансовыми ресурсами и структуре источников их формирования.

8.2 План доходов и расходов, прибылей и убытков

Основным видом финансового плана является баланс доходов и расходов хозяйствующего субъекта. Этот баланс представляет собой таблицу, в которой сумма доходов должна равняться сумме расходов. Расчет плана начинается с определения вида и суммы доходов.

В состав доходов включаются, прежде всего, доходы, получаемые за счет устойчивых источников собственных средств:

- доход;

- амортизационные отчисления;

- отчисления в ремонтный фонд;

- прирост кредиторской задолженности.

В доходную часть плана включаются также суммы, полученные за счет кредита, если договор о кредите уже заключен. В расходную часть данного плана включаются все налоги, уплачиваемые из доходов, расходы на ремонт, денежные средства, направленные в фонд накопления, в фонд потребления и в резервный фонд, погашение полученного кредита и процентов по нему.

Средства фонда накопления предназначены для приобретения имущества, основных и оборотных средств, ценных бумаг, доли в совместном предпринимательстве и другие.

Средства фонда потребления используются для оплаты различных социальных нужд (приобретение путевок в санатории и дома отдыха, квартир, компенсация стоимости питания, проезда и т.п.), на оказание материальной помощи, на премирование работников, в т.ч. премирование по итогам года и другие. Цель составления баланса доходов и расходов состоит в увязке полученных доходов с необходимыми расходами. При превышении доходов над расходами сумма превышения направляется в резервный фонд.

Резервный фонд предназначен для покрытия непредвиденных расходов. Создание резервного фонда является обязательным для акционерных обществ. Сумма резервного фонда в хозяйствующих субъектах должна быть не менее 15% от величины его уставного капитала.

Планирование потоков денежных средств. Важнейшим документом по управлению текущим денежным оборотом предприятия является план движения денежных средств на счетах в банках и кассе. Он разрабатывается на предстоящий год с разбивкой по кварталам и месяцам. С помощью этого документа обеспечивается оперативное финансирование всех хозяйственных операций предприятия. На основе этого плана предприятие прогнозирует выполнение своих расчетных обязательств перед государством, кредиторами и партнерами, фиксирует происходящие изменения в платежеспособности. Данный документ позволяет планировать поступление собственных средств, а также привлечение в необходимых случаях банковского или коммерческого расчета.

Изменение денежных средств за период определяется денежными потоками, представляющими собой, с одной стороны, поступления от покупателей и заказчиков, прочие поступления и, с другой стороны, платежи поставщикам, работникам, бюджету, органам социального страхования и социального обеспечения и т.д. В целом между поступлениями и денежных средств, объемом реализации и изменением остатков дебиторской задолженности существуют следующие зависимости:

Сумма поступлений = Сумма реализации + Дебиторская задолженность на конец периода - Дебиторская задолженность на конец периода 

(44)

Для того чтобы установить сумму денежных поступлений, необходимо определить величину дебиторской задолженности по состоянию на конец прогнозируемого периода методом сроков оборачиваемости:
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где Dc - срок погашения дебиторской задолженности (срок оборачиваемости); 

AR - средние остатки дебиторской задолженности; 

Т - длительность анализируемого периода (в нашем случае 365 дней);

S - выручка, от реализации продукции.

Если ожидается, что в предстоящем периоде характер расчетов с покупателями не изменяется, можно воспользоваться рассчитанным ранее значением длительности погашения дебиторской задолженности. Тогда средние остатки дебиторской задолженности в прогнозируемом периоде можно рассчитать по формуле:

АR = (Dc x S) : T









(46)

Более точный расчет предполагает, что в числителе должна стоять выручка, получаемая на условиях последующей оплаты. Поскольку прогнозировать данное соотношение на перспективу достаточно сложно, в числителе можно использовать общую прогнозируемую величину выручки.

Существует иной способ планирования денежных поступлений, основанный на составлении графика погашения задолженностей покупателей. Так, если по результатам анализа состава дебиторской задолженности и характера ее движения известно, что в среднем 40% задолженности погашается в квартале ее возникновения, 30% - в следующем квартале, 20% - в третьем квартале, а 10% обязательств остаются неоплаченными, можно составить график ожидаемых поступлений. Прогнозирование прочих поступлений, как правило, бывает затруднено вследствие их эпизодического характера (штрафы, пени, неустойки к получению и т.д.).

К числу статей, по которым наблюдается наибольший отток денежных средств, относятся расчеты с поставщиками: 

Сумма платежей = Начальное сальдо + Увеличение задолженности

- Конечное сальдо








(47)

Увеличение задолженности поставщикам определяется объемом поступлений материальных ценностей, следовательно:

Увеличение задолженности = Фактическая себестоимость заготовления материалов + НДС








(48)

Для определения необходимого объема закупок можно воспользоваться следующей зависимостью:

Поступление материальных ценностей = Потребление +

Конечные запасы - Начальные запасы





(49)

Другой вариант расчета ожидаемой величины себестоимости израсходованных в производстве материалов связан с использованием данных и сложившихся процентных соотношениях в структуре издержек.

Запасы на конец предстоящего периода определяются на основании сведений и длительности оборота производственных запасов:
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где ds - срок оборачиваемости материальных запасов; 

St - средние остатки сырья и материалов в периоде; 

М - материальные затраты в себестоимости;

Т - длительность планируемого периода. 

Теперь определим кредиторскую задолженность на конец периода (df):

[image: image12.wmf]P

APxT

df

);

(

=











(51)

где АР - средние остатки кредиторской задолженности в планируемом периоде;

Т - длительность планируемого периода;

Р сумма платежей поставщикам.

Составление сводного бюджета предприятия, а также прогнозирование ставки банковского процента и платежеспособности клиентов предприятия позволяют определить объем дохода, необходимый для обеспечения его платежеспособности. В качестве источника данных для реализации указанных мероприятий рекомендуется использовать информационные носители (динамические регистры) по движению денежных средств. 

8.3 Финансовая стратегия предприятий АПК

В управлении предприятием финансы играют решающую роль. От того, насколько рационально распределяются доходы, минимизируется налогооблагаемая база, оборачиваются оборотные средства, проводится инвестиционная политика, зависит не только развитие предприятия, но и решение социальных проблем его работников. Составление бизнес-плана обеспечивает предприятию грамотное решение всех финансовых проблем.

Грамотно составленный бизнес-план позволяет обосновать потребность предприятия в инвестициях. Однако практическая его реализация существенно зависит от того, в каком состоянии находится экономика, каковы перспективы развития. Важно учесть то положение, в котором предприятие будет производить свою продукцию. Для этого необходимо провести анализ финансово-хозяйственной деятельности с охватом таких вопросов, как:

- анализ структуры стоимости имущества предприятия и средств, вложенных в него;

- анализ платежеспособности предприятия;

- анализ финансовой устойчивости предприятия;

- оценка возможных перспектив развития предприятия.

Для условий работы акционерного общества в АПК наиболее подходит следующая структура бизнес-плана: 

Раздел I. Товары и услуги. 

Раздел II. Оценка сбыта товаров. 

Раздел III. Информация о возможных конкурентах.

Раздел IV План маркетинга.

Раздел V План производства.

Раздел VI Организация.

Раздел VII Юридический план.

Раздел VIII Оценка прогнозирования и управления разного рода рисками.

Раздел IX Финансовый план.

Важным разделом для составления финансового плана является разработка прогнозных финансовых результатов. В этот раздел бизнес-плана включается разработка:

- прогноза финансовых результатов;

- потребности в дополнительных инвестициях и формировании источников финансирования;

- модели дисконтированных денежных потоков;

- точки безубыточности (порога рентабельности).

Далее в системе бизнес-планов финансовый план вбирает в себя результаты расчетов планов производства и маркетинга. Здесь производятся расчеты:

- смета объема реализации продукции;

- баланс денежных поступлений и расходов;

- план прибылей и убытков (смета доходов и затрат);

- плановый бухгалтерский баланс;

- расчет безубыточности продажи товаров. Сюда входят расчеты товарно-материального обеспечения кредитов, расчеты рентабельности, оценка финансовых рисков и страхование. Для этих расчетов используется следующая формула по объему реализации продукции:
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где О - оптимистическая оценка; 

М - средняя оценка; 

П - пессимистическая оценка; 

N - прогноз объема продаж.

Финансовая часть составления предприятием бизнес-плана должен учитывать реальные экономические условия в стране и финансовую политику государства.

Конкретно разработка предприятиями АПК финансовых планов (бюджетов) занимает важное место в системе мер по стабилизации, их денежного хозяйства. 

Для составления финансовых планов используются следующие информационные источники: 

- результаты анализа бухгалтерской отчетности и выполнения финансовых планов за предшествующий период (месяц, квартал, год);

- договоры (контракты), заключаемые с потребителями продукции и поставщиками материальных ресурсов; прогнозные расчеты по реализации продукции потребителями или планы сбыта исходя из запасов, прогнозы спроса, уровень продажных цен и другие условия рыночной конъюнктуры, включая поставку продукции за наличные деньги (на основе показателей сбыта рассчитывается объем производства, затраты на выпуск продукции, доход, рентабельность и иные показатели0;

- экономические нормативы, утверждаемые законодательными актами налоговые ставки, тарифы отчислений в государственные социальные фонды, нормы амортизационных отчислений, учетная ставка банковского процента, минимальная месячная оплата труда, размер месячного расчетного показателя и т.д.);

- утвержденная учетная политика.

Разработанные на основе этих данных финансовые планы служат руководством (ориентиром) для финансирования текущих финансово-эксплуатационных потребностей, инвестиционных программ и проектов.

Для текущего управления финансами чрезвычайно важны данные о разнице между временем отгрузки и временем оплаты продукции: удельный вес поставок продукции за предоплату; поставок, оплачиваемых в течение одного - трех месяцев после отгрузки. Обобщение такой информации позволит спрогнозировать реальное поступление денежных средств в планируемом периоде (месяц, квартал, год), которое является основой для формирования плана движения денежных средств.

Расходы сводного бюджета планируются на основании следующих исходных данных:

- плана - графика налоговых выплат;

- бюджета фонда оплаты труда;

- плана - графика платежей во внебюджетные фонды;

- бюджета материальных затрат в расчете на планируемую производственную программу;

- плана - графика погашения кредитов;

- бюджета прочих расходов.

На практике часто встречается ситуация, когда происходит задержка платежей за отгруженную продукцию либо происходит взаимозачет встречных платежей. В такой ситуации фактическая доходная часть бюджета сокращается, и соответственно в целях ликвидации дефицита бюджета возникает необходимость оперативного пересмотра (корректировки бюджета).

Контрольные вопросы:

1. Какова роль и значение финансового планирования в современных условиях?

2. Назовите виды и методы финансового планирования для предприятий АПК.

3. Перечислите основные задачи финансового планирования.

4. Какие методы применяются при составлении финансового плана?

5. Назовите основные направления планирования доходов и расходов, прибылей и убытков.

6. В чем заключается сущность финансовой стратегии предприятия?

7. Укажите роль, значение и структуру бизнес-плана для крупных предприятий АПК.

Глава 9.  Оценка финансового состояния предприятий АПК и пути достижения их финансовой устойчивости

9.1 Оценка финансового состояния предприятия

Финансовый анализ является частью общего анализа хозяйственной деятельности, который состоит из двух тесно взаимосвязанных разделов: финансового и производственного управленческого анализа (рисунок 21).


Рисунок 21. Схема финансового и управленческого анализа

Разделение анализа на финансовый и управленческий обусловлено сложившимся на практике разделением системы бухгалтерского учета в масштабе предприятия на финансовый учет и управленческий учет. В интересах дела оба вида анализа подпитывают друг друга информацией. Основными документами финансовой отчётности, служащими источниками исходных данных для финансового анализа, служат:

1. Бухгалтерский баланс предприятия (форма № 1 годовой и квартальной отчетности). Его значение настолько велико, что анализ финансового состояния нередко называют анализом баланса. Баланс отражает финансовое положение предприятия на определённую дату, например на конец отчётного периода. Баланс показывает предприятие как держателя ресурсов – активов, которые равны источникам – пассивам (обязательства и собственному капиталу).

2. Отчет о финансовых результатах и их использовании, называемый также Отчётом о прибылях и убытках (форма № 2 годовой и квартальной отчётности). Отчёт о результатах содержит информацию о деятельности по созданию прибыли или о средствах, заработанных и истраченных в течение определённого периода. Многие считают это отчёт важнейшим, поскольку он показывает, насколько преуспело предприятие в достижении своей первоочередной цели – получении приемлемой прибыли.

3. Отчет о движении денежных средств (форма № 4), который суммирует все денежные поступления предприятия и раскрывает их расходование в течение отчётного периода.

Содержание, задачи, принципы анализа и прогнозирования финансово–хозяйственного состояния предприятия определяют значимость финансово–хозяйственного анализа и прогнозирования для предприятия, которые можно обобщить в виде таблицы 4. 

Таблица 4 - Основные принципы анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия

	Принцип


	Содержание принципа



	Конкретность
	Анализ основывается на реальных данных, результаты его получают конкретное количественное выражение

	Комплексность
	Всестороннее изучение экономического явления или процесса с целью объективной его оценки

	Системность
	Изучение экономических явлений во взаимосвязи друг с другом, а не изолированно

	Регулярность
	Анализ следует проводить постоянно через заранее определенные промежутки времени, а не от случая к случаю

	Объективность
	Критическое и беспристрастное изучение экономических явлений, выработка обоснованных выводов

	Действенность
	Пригодность результатов анализа для использования в практических целях, для повышения результативности производственной деятельности

	Экономичность
	Затраты, связанные с проведением анализа, должны быть существенно меньше того экономического эффекта, который будет получен в результате его проведения

	Сопоставимость
	Данные и результаты анализа должны быть легко сопоставимы друг с другом, а при регулярном проведении аналитических процедур должна соблюдаться преемственность результатов

	Научность
	При проведении анализа следует руководствоваться научно обоснованными методиками и процедурами




Анализ финансового состояния - анализ состояния счетов предприятия на предмет его платежеспособности. Анализ устойчивости предприятия производится на основе построения баланса неплатежеспособности, который включает в себя показатели, характеризующие общую величину неплатежей, причины неплатежей и источники средств, ослабляющих финансовую напряженность. Финансовое состояние предприятия характеризуется размещением и использованием средств, т.е. активов и источниками их формирования. Эти сведения представлены в бухгалтерском балансе предприятия.

Основными факторами, определяющими финансовое состояние, являются: 

- платежеспособность; 

- кредитоспособность; 

- финансовая устойчивость; 

- ликвидность баланса предприятия; 

- выполнение финансового плана и пополнение по мере возникновения потребности собственного оборотного капитала за счет дохода; 

- скорость оборачиваемости оборотных средств, т.е. активов.

Платежеспособность - способность вовремя удовлетворять платежные требования поставщиков в соответствии с хозяйственными договорами, возвращать кредиты, оплачивать труд работникам, вносить платежи в бюджет и др. (рисунок 22).


Рисунок 22. Анализ платежеспособности

Платежеспособность оценивают для определения способности предприятия погасить долгосрочную задолженность при наступлении срока. Существует 9 способов оценки платежеспособности предприятия – это как отношение:

- долгосрочной задолженности к акционерному капиталу (высокий относительный показатель указывает на риск неплатежеспособности);

- поступлений наличности от операций к долгосрочной задолженности (этот показатель поможет предприятию оценить достаточность средств у предприятия, чтобы удовлетворить не только его текущие, но и долгосрочные потребности);

- чистой прибыли до уплаты налогов и процентов к выплаченным процентам по кредиту (с помощью этого показателя можно определить, сколько раз предприятие может оплатить проценты по кредиту и сумму, на которую может уменьшиться прибыль без ущерба для предприятия);

- суммы поступлений наличности от операций и процентов по кредиту к процентам по кредиту (это очень важное соотношение, т.к. оно показывает, какое количество наличности есть в настоящий момент для уплаты процентов и здесь наличность важнее прибыли);

- чистой прибыли до уплаты налогов и осуществления постоянных затрат к постоянным затратам (отношение показывает возможность предприятия осуществлять постоянные затраты, если низкий показатель говорит о том, что предприятие столкнулось с проблемами);

- суммы поступлений наличности от операций и постоянных затрат к постоянным затратам (этот показатель является отличным индикатором платежеспособности);

- устойчивых активов к долго- и среднесрочной задолженности (вся долгосрочная задолженность в конечном счете, оплачивается за счет устойчивых активов. Высокий относительный показатель указывает на высокую защищенность предприятия по полученным кредитам);

- соотношение нераспределенной прибыли и всей суммы активов (тенденция изменения относительного показателя отражает прибыльность предприятия за определенный промежуток времени);

- устанавливается ликвидационная стоимость предприятия и, следовательно, полезна при определении ее платежеспособности. В нее включают: наличность, легко реализуемые ценные бумаги плюс товарно-материальные ценности, счета дебиторов, 70% от общей суммы расходов будущих периодов и 50% от стоимости остальных активов за минусом текущей и долгосрочной задолженности.

Второй по значимости важный показатель при анализе финансово-хозяйственной деятельности является кредитоспособность предприятия и определения класса заемщика. Разбивка заемщиков по классности может быть осуществлена на основании трех основных коэффициентов, рекомендованных Национальным Банком Республики Казахстан: 

- коэффициент ликвидности (коэффициент быстрой ликвидности); 

- коэффициент покрытия (коэффициент текущей ликвидности);

- показатель обеспеченности собственным оборотным капиталом. 

Коэффициенты и показатели на уровне средних величин являются основанием отнесения заемщика ко 2 классу, выше средних - к 1 классу, ниже средних - к 3 классу. 

В таблице 5 приведены значения отраслевого уровня коэффициентов, позволяющего определить класс заемщика.

Финансовые данные на конец года могут не отражать реальное положение вещей в случае сезонного бизнеса. В данном случае рекомендуется использовать средние величины за квартал или за месяц, чтобы видеть сезонный эффект. 

Таблица 5 - Отраслевой уровень коэффициентов для определения класса кредитоспособности заемщиков

	Отрасль


	Коэффициент

ликвидности

баланса
	Коэффициент

покрытия баланса
	Показатель обеспеченности собственными оборотными средствами

	
	I

класс
	II

класс
	III

класс
	I

класс
	II

класс
	III

класс
	I

класс
	II

класс
	III

класс

	Промышленность
	более

1,5
	1,0-1,5
	менее

1,0
	более

2,0
	1,5-20
	менее

1,5
	более

0,7
	0,5-0,7
	менее

0,5

	Сельское хозяйство
	более

1,2
	1,0-1,2
	менее

1,0
	более

2,0
	1,5-20
	менее

1,5
	более

0,3
	0,2-0,3
	менее

0,2

	Торговля
	более

1,2
	1,0-1,2
	менее

1,0
	более

1,2
	1,0-1,2
	менее

1,0
	более

0,5
	0,2-0,5
	менее

0,2

	Транспорт и 

дорожное хозяйство 
	более

1,5
	1,0-1,5
	менее

1,0
	более

2,0
	1,5-20
	менее

1,5
	более

0,7
	0,5-0,7
	менее

0,5

	Строительство 
	более

1,5
	1,0-1,5
	менее

1,0
	более

2,0
	1,5-20
	менее

1,5
	более

0,7
	0,5-0,7
	менее

0,5

	Связь 
	более

1,5
	1,0-1,5
	менее

1,0
	более

2,0
	1,5-20
	менее

1,5
	более

0,7
	0,5-0,7
	менее

0,5

	Материально- 

техническое 

снабжение 
	более

1,2
	1,0-1,2
	менее

1,0
	более

1,2
	1,0-1,2
	менее

1,0
	более

0,4
	0,2—

0,4
	менее

0,2


Оценка кредитоспособности на основе финансовых коэффициентов требует индивидуального подхода к каждому клиенту, систематической аналитической работы по оценке финансового состояния заемщика. 

Таким образом, вопросы оценки финансовой устойчивости являются одним из важнейших факторов управления финансами агроформирований. Финансовую устойчивость можно представить как стабильное превышение доходов над расходами, обеспечивающее свободный оборот денежных потоков, иначе, это процесс формирования и использования финансовых ресурсов экономического субъекта, обеспечивающий его развитие на основе увеличения прибыли и стоимости капитала при сохранении соответствующего уровня платежеспособности и кредитоспособности. 

9.2 Анализ финансовых результатов предприятия

Важным показателем, который характеризует финансовое состояние предприятия (предприятия) и его устойчивость, является обеспеченность материальных оборотных средств собственными источниками финансирования. Излишек или недостаток источников средств для формирования запасов и затрат (материальных оборотных фондов) является одним из критериев оценки финансовой устойчивости предприятия (предприятия).

Финансовая устойчивость предприятия - характеристика уровня риска деятельности предприятия с точки зрения сбалансированности или превышения доходов над расходами. 

Финансовая устойчивость бывает: абсолютная; нормальная; неустойчивость нормальная; неустойчивость ненормальная.

Причины неплатежеспособности состоят из:

- недостатка собственных оборотных средств;

- сверхнормативных запасов товарно-материальных ценностей;

- товаров отгруженных, неоплаченных в срок покупателями, товаров на ответственном хранении у покупателей ввиду отказа от акцепта;

- иммобилизации оборотных средств в капитальное строительство, задолженности работников по полученным ими ссудам, расходам, не покрытыми средствами специальных фондов и целевого финансирования.

Источники, ослабляющие финансовую напряженность, бывают:

- временно свободные собственные средства, фонды экономического стимулирования, финансовые резервы и др.

- привлеченные средства (превышение нормальной кредиторской задолженности над дебиторской);

- кредиты банка на временное пополнение оборотных средств и прочие заемные средства.

Финансовая устойчивость предприятия оценивается по следующим критериям:

- степени покрытия запасов и затрат источниками средств;

- степени покрытия средств и иных внеоборотных активов источниками средств.

Финансовая устойчивость отражает уровень риска деятельности предприятия (предприятия) в зависимости от заемного капитала. В качестве оценивающих коэффициентов используются:

- Собственные средства / Коэффициент финансирования = Заемные средства;

- Собственные средства /Коэффициент автономии = Всего активов;

- Собственные оборотные средства / Коэффициент маневренности собственных средств = Собственные средства.

Для оценки эффективности использования собственных оборотных средств используются коэффициенты оборачиваемости: 

- Оборачиваемость дебиторской задолженности = Реализация / Дебиторскую задолженность

- Оборачиваемость чистых активов = Реализация : Чистые активы;

- Оборачиваемость активов = Реализация / Активы;

- Оборачиваемость запасов = Себестоимость / Запасы;

- Оборачиваемость кредиторской задолженности = Себестоимость / КЗ;

- Оборачиваемость сырья и материалов = Себестоимость / Сырье и материалы;

- Оборачиваемость готовой продукции = Себестоимость/ Готовая продукция;

- Оборачиваемость незавершенного производства = Себестоимость/НП.

Применение анализа финансово–хозяйственной деятельности позволяет получить определённый набор ключевых наиболее информативных показателей, дающих объективную и точную картину финансового состояния предприятия его прибылей и убытков, изменений в структуре активов и пассивов, в расчётах с дебиторами и кредиторами, играет важную роль в подготовке базовых показателей для планирования, оценке реальности плановых заданий, играет важную роль в поиске резервов повышения эффективности производства, определении их размеров и путей мобилизации.

9.3 Анализ финансово-экономических рисков

В любой хозяйственной деятельности всегда существует опасность потерь, вытекающая из специфики тех или иных хозяйственных операций. Независимо от вида предпринимательской деятельности, будь то производственное, коммерческое или финансовое предпринимательство, опасность потерь присутствует всегда, и представляет собой предпринимательский риск.

Предпринимательский риск - это возможность потерь, убытков при осуществлении деятельности. Предпринимательский риск - неуверенность в возможном результате, неопределенность этого результата деятельности.

К основным источникам предпринимательского риска относятся: конкуренция, изменение цен на товары (услуги), изменение платежеспособного спроса населения на товары (услуги), несовершенство налогового законодательства. Размеры риска точно предусмотреть трудно, и поэтому предприниматель должен рассчитать все затраты, связанные с осуществлением сделки и должен предусмотреть не возмещение ущерба, а предотвращение его. 

В зависимости от причин предпринимательские риски можно классифицировать следующим образом (таблица 6). 

В целях предотвращения риска, предпринимателю необходимо полагаться на собственные знания, способности, интуицию, а так же осуществлять конкретные действия, направленные на изучение рынка, составление обоснованных прогнозов, реальных планов. 

Составной частью предпринимательского риска являются финансовые риски. Они связаны с вероятностью потерь каких-либо денежных сумм или их недополучением. Угроза возникновения финансового риска присуща любому виду предпринимательской деятельности.

Финансовый риск - вероятность наступления ущерба в результате проведения каких-либо операций в финансово-кредитной и биржевой сферах, совершения операций с фондовыми ценными бумагами, т.е. риска, который вытекает из природы этих операций.

Таблица 6 - Классификация рисков сельхозпредпринимательства

	Производственное

предпринимательство


	Коммерческое

предпринимательство
	Финансовое

предпринимательство

	Уменьшение цен на реализуемые товары (услуги) в связи с изменением спроса, конъюнктуры рынка, инфляцией
	Непредвиденное увеличение закупочной цены


	Неплатежеспособность одного из агентов финансовой сделки



	Непредвиденное увеличение расходов ресурсов (топливо, электроэнергия, вода и т.д.)
	Непредвиденное снижение объема закупок
	Изменение курса валюты, ценных бумаг, изъятие финансовых средств при осуществлении финансовой деятельности

	Возможные прямые потери товара или его естественная убыль при хранении
	Потери, возникающие в процессе движения товара (при транспортировке, хранении), что влечет за собой снижение отпускной цены товара
	Принудительное 

	Перерасход фонда заработной платы
	Непредвиденные выплаты пошлин, штрафов, неустоек
	

	Повышение размера налогов и других отчислений
	Уменьшение цен на реализацию товара
	

	
	Уменьшение объема реализации
	


Виды финансовых рисков:

- кредитный риск - опасность неуплаты заемщиком основного долга и процентов, причитающихся кредитору;

- процентный риск - опасность потерь коммерческими банками и другими финансовыми учреждениями в результате превышения процентных ставок, выплачиваемых ими по привлеченным средствам, над ставками по предоставленным кредитам;

- валютный риск - опасность валютных потерь, связанных с изменением курса одной валюты по отношению к другой, в т.ч. национальной валюте при проведении внешнеэкономических, кредитных и других валютных операций;

- риск упущенной финансовой выгоды – наступление косвенного (побочного) финансового ущерба (неполученная прибыль) в результате неосуществления какого-либо мероприятия (например, страхование) или остановки хозяйственной деятельности.

Финансовые риски разрешаются с помощью различных средств и способов:

- избежание - простое уклонение от мероприятия, связанного с риском (однако это часто означает отказ от получения прибыли);

- удержание - сохранение риска за инвестором, т.е. на его ответственности (так, инвестор, вкладывая венчурный капитал, заранее уверен, что он может за счет собственных средств покрыть возможную потерю венчурного капитала);

- передача - передача ответственности за финансовый риск кому-то другому, например страховому обществу;

- снижение степени риска - сокращение вероятности и объема потерь.

Для снижения инкасового риска применяются различные способы: 

1) диверсификация - процесс распределения инвестируемых средств между различными объектами вложения, которые непосредственно не связаны между собой. На принципе диверсификации базируется деятельность инвестиционных фондов, которые продают клиентам свои акции, а полученные средства вкладывают в различные ценные бумаги, покупаемые на фондовом рынке и приносящие устойчивый средний доход.

2) лимитирование - это устранение лимита, т.е. предельных сумм расходов, продажи, кредита и т.д. (лимитирование применяется банками при выдаче ссуд; хозяйствующими субъектами - при продаже товаров в кредит; инвестором – при определении сумм вложения капитала и тому подобное);

3) страхование - это отношение по защите имущественных интересов хозяйствующих субъектов и граждан при наступлении определенных событий (страховых случаев) за счет денежных фондов, формирующих из уплачиваемых ими страховых взносов (страховых премий) (отношение в области страхования регулируется Законом РК «О страховании»).

Контрольные вопросы:

1. Какими факторами определяется финансовое состояние предприятие?

2. Что означает платежеспособность предприятия?

3. Что означает финансовая устойчивость предприятия?

4. Назовите показатели эффективности использования собственных оборотных средств

5. Каков уровень риска деятельности предприятия?

6. Приведите классификацию рисков сельхозпредпринимательства.

7. Что означает ликвидность баланса?

8. Что означает коэффициент текущей ликвидности?

9. Назовите виды анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия.

10. Назовите основные принципы анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия.

Глава 10.  Финансовая несостоятельность 

предприятий АПК

10.1 Понятие и принципы процедуры банкротства 

предприятий АПК 

Казахстан входит в число 25 стран мира, основных производителей аграрного сырья (зерна и некоторых других продовольственных продуктов). Казахстан по общей территории, площади сельскохозяйственных угодий, посевам зерновых культур и картофеля входит в первую десятку основных производителей аграрного сырья. По оценкам экспертов ресурсы республики позволяют производить в 3 раза больше продовольствия, чем потребляет его население. 

За период реформ с 1991г. было выведено из сельхозоборота 14,0 млн га пашни и более 100 млн га пастбищ. При этом развал крупных товарных хозяйств привёл к существенному сокращению поголовья скота, ухудшению материально-технической базы, миграции населения из села и страны и т.д. 

Животноводство Казахстана характеризуется высокой концентрацией поголовья скота и птицы в хозяйствах населения. 

В Республике Казахстан был принят национальный стандарт потребления (НСП) продовольствия по их основной группе, суммарная энергетическая ценность которого ниже научно обоснованного норматива потребления (НОНП) на 25%: по картофелю на 22%, овощам и бахчевым – 62, фруктам – 51, сахару – 58, растительному маслу - 35, мясу – 49, молоку – 56, яйцам – 65, рыбе – 74% и только по хлебу превышает на 10%.

Недостаточная обеспеченность сельского хозяйства материально-техническими ресурсами, платежеспособность товаропроизводителей, труднодоступность кредитов, дефицит инвестиций и слабое развитие отечественного машиностроения остаются серьезным тормозом развития аграрного производства.

Остается не востребованным создание новых отечественного сортов растений и пород животных, последние постепенно вырождаются и исчезают. Увеличивается завоз в республику дорогостоящих и не приспособленных к местным условиям животных. В результате удельный вес племенного поголовья в стаде резко уменьшился и составил по крупному рогатому скоту на 4,1%, овцам -7,3, свиньям - 6,8, птице - 19,2%, тогда как в США, Канаде этот показатель достигает 25-30%.

Уровень государственной финансовой поддержки сельскохозяйственных товаропроизводителей не превышает в структуре себестоимости 4%, а в странах с развитой рыночной экономикой он достигает 30%. Более 40% из отчитавшихся сельхозформирований убыточны, а 20% - бесприбыльны и потому не в состоянии вести расширенное воспроизводство.

Основными причинами банкротства сельскохозяйственных предприятий стали: 

- превышение обязательств предприятия-должника, состоящих из заемных и привлеченных средств, включая кредиторскую задолженность над имуществом (основные и оборотные средства и финансовые активы); 

- неудовлетворительная структура баланса предприятия, когда за счет принадлежащего ему имущества невозможно обеспечить своевременное выполнение обязательств перед кредиторами из-за недостаточной степени ликвидности имущества товаропроизводителя;

- природно-климатические условия, повлекшие недополучение запланированного объема сельскохозяйственной продукции.

10.2 Понятие и принципы процедуры банкротства 

Банкротство предприятий АПК - новое явление современной экономики, развивающей рыночные отношения. Под финансовой несостоятельностью, или банкротством, предприятия понимается признание арбитражным судом или объявленная самим предприятием-должником неспособность последнего в полном объеме удовлетворить требования частных кредиторов и государства по денежным обязательствам. Финансовая несостоятельность возникает из-за превышения обязательств над ликвидными активами, т.е. из-за неудовлетворительной структуры баланса. 

Процедура банкротства представляет собой совокупность формализованных факторов, включающих выявление признаков банкротства, рассмотрение дел о банкротстве в арбитражном суде, выбор и проведение конкретных мероприятий в рамках дел о банкротстве, удовлетворение требований кредиторов, завершение дел о банкротстве. 

1. Банкротство, инициируемое должником. На основании органа, уполномоченного в соответствии с учредительными документами должника на принятие решения о его ликвидации, либо решения органа, уполномоченного собственником имущества должника – унитарным предприятием, должник обращается в арбитражный суд с заявлением о признании его банкротом.

2. Банкротство, инициируемое кредиторами. Правом на подачу заявления кредитора о признании должника банкротом обладают конкурсные кредиторы по денежным обязательствам, а также учредителей должника - юридического лица по обязательствам, вытекающим из такого участия. 

Дела о банкротстве рассматривает арбитражный суд по месту нахождения предприятия-должника. Участниками дел о банкротстве являются: 

- должник; арбитражный управляющий; конкурсные кредиторы; 

- налоговые и другие уполномоченные органы по требованиям обязательных платежей; 

- прокурор - в случае рассмотрения дела о банкротстве по его заявлению; 

- государственный орган по делам о банкротстве и финансовому оздоровлению.

В арбитражном процессе по делу о банкротстве участвуют представитель работников должника, представитель собственника имущества должника, другие лица в случаях, предусмотренных законом

Для реализации процедуры банкротства арбитражный суд назначает арбитражного управляющего, включая временного управляющего, внешнего управляющего либо конкурсного управляющего. Им может быть физическое лицо, зарегистрированное в качестве индивидуального предпринимателя, обладающее специальными знаниями и не являющееся заинтересованным лицом в отношении должника и кредиторов. Арбитражный управляющий действует на основании лицензии.

10.3 Политика антикризисного финансового управления предприятием при угрозе банкротства

Формы реорганизации предприятий АПК представлены на рисунке 23. К реорганизационным мероприятиям относятся внешнее управление имуществом и санация. 

Ликвидация принимает принудительную форму, если производится по решению арбитражного суда, либо добровольную под контролем кредиторов. 

Ликвидация предприятия-должника проводится в процессе конкурсного производства. Принимает решение о признании должника банкротом и открывает конкурсное производство арбитражный суд. В его компетенции также вынесение определения о приостановлении производства по делу о несостоятельности (при наличии ходатайства о проведении реорганизационных мероприятий). Ходатайство могут подать должник, собственник, кредитор.

Санация означает оказание финансовой помощи предприятию-должнику собственником или иными заинтересованными лицами. Преимущество санации в том, что собственник и члены трудового коллектива участвуют в ней самостоятельно. Если они не воспользовались своим правом, то арбитражный суд с согласия собственника предприятия-должника и кредитора должен объявить конкурс желающих принять участие в санации. Участники санации вырабатывают соглашение, содержащее обязательство об удовлетворении требований всех кредиторов, сроки ее проведения, распределение ответственности перед кредиторами.

Решение о подаче ходатайства должно быть принято на основе всестороннего анализа, определения реальной возможности восстановления платежеспособности и продолжения деятельности предприятия-должника. Внешнее управление имуществом ограничивается проведением организационных и экономических процедур, реализацией части имущества. Осуществляет его арбитражный управляющий, назначенный арбитражным судом. 


Рисунок 23. Основные направления реорганизации и банкротства 

предприятий АПК

Согласно статьи 45 Гражданского кодекса Республики Казахстан предусматривается пять форм реорганизации юридических лиц (таблица 7).

При слиянии юридических лиц права и обязанности каждого из них переходят к вновь возникшему юридическому лицу в соответствии с передаточным актом.

При присоединении юридического лица к другому юридическому лицу к последнему переходят права и обязанности присоединенного юридического лица в соответствии с передаточным актом.

При разделении юридического лица его права и обязанности переходят к вновь возникшим юридическим лицам в соответствии с разделительным балансом.

При выделении из состава юридического лица одного или нескольких юридических лиц к каждому из них в соответствии с разделительным балансом переходят права и обязанности реорганизованного юридического лица.

Таблица 7 - Формы реорганизации юридических лиц

	Формы реорганизации юридических лиц 
	Слияние
	Происходит прекращение двух или более юридических лиц, на базе которых создается юридическое лицо, подлежащее регистрации.

	
	Присоединение
	Происходит прекращение деятельности одного или более юридических лиц, укрупнение вновь возникшего на их базе юридического лица, которое является его правопреемником.

	
	Разделение
	Происходит прекращение одного юридического лица, на базе которого создаются два или более юридических лица.

	
	Выделение
	Из состава одного юридического лица выделяется два или более юридических лиц, при этом прекращение деятельности первоначального юридического лица не происходит. 

	
	Преобразование
	Происходит смена организационно-правовой формы юридического лица.


Продолжительность внешнего управления имуществом и санации не более 18 месяцев. Однако при санации по истечении 12 месяцев должно быть удовлетворено 40% общей суммы требований кредиторов.

Для выполнения условий соглашения необходимо решить следующие вопросы:

- установить возможные источники и формы привлечения финансовой помощи, выделяемой предприятию-должнику; определить объекты финансирования и сроки окупаемости вложений;

- определить минимальный объем текущих затрат, подлежащих покрытию для продолжения деятельности предприятия-должника;

- принять меры к взысканию дебиторской задолженности;

- внести предложения по удовлетворению требований кредиторов залогодержателей и привилегированных кредиторов.

В ходе санации основные средства должника не могут передаваться ее участникам, что означает сохранение материально-технической базы и возможность продолжения активной предпринимательской деятельности.

Реализация части имущества предприятия-должника возможна при внешнем управлении имуществом. Арбитражный управляющий наделяется правами и исполняет обязанности руководителя предприятия, распоряжается имуществом должника, разрабатывает и организует выполнение плана проведения внешнего управления имуществом, созывает собрание кредиторов, принимает на работу и увольняет работников.

Результатом санации либо внешнего управления имуществом является достижение цели их проведения, признание невозможности достижения этой цели или продолжение реорганизационных мероприятий. Достижение цели дает основание арбитражному суду прекратить производство по делу о несостоятельности предприятия.

В ином случае должник признается несостоятельным и открывается конкурсное производство. В результате этой процедуры ликвидации предприятия имущество, на которое обращается взыскание, распределяется между кредиторами в установленной очередности. Результатом конкурсного производства является удовлетворение требований кредиторов и объявление должника свободным от долгов. В конкурсном производстве принимают участие конкурсный управляющий, собственник, должник, собрание кредиторов, члены трудового коллектива.

Большая роль отводится конкурсному управляющему, назначаемому арбитражным судом. Конкурсный управляющий должен иметь следующие права и обязанности:

- распоряжаться имуществом должника;

- анализировать финансовое состояние предприятия;

- признавать или отклонять требования кредиторов, проводить работу по взиманию дебиторской задолженности, формировать конкурсную массу, включающую имущество, на которое обращается взыскание;

- выполнять функции управления предприятием-должником;

- оспаривать в арбитражном суде сделки должника, заключенные им в течение последних шести месяцев;

- предоставлять заинтересованным сторонам информацию о финансовом состоянии предприятия;

- формировать состав и руководить работой ликвидационной комиссии.

Собрание кредиторов разрабатывает ликвидационные мероприятия, включающие: разрешение конкурсному управляющему на совершение отдельных сделок, связанных с отчуждением имущества должника; он решает вопрос о начале продажи, форме продажи, начальной цене имущества предприятия-должника; контролирует действия конкурсного управляющего; принимает решение о заключении мирового соглашения.

Мировое соглашение может заключаться на любом этапе производства. По делу о несостоятельности предприятия и подлежит утверждению арбитражным судом. Результатом мирового соглашения должно быть Удовлетворение требований кредиторов в установлении процента от суммы Долга, который возрастает в зависимости от рассрочки платежей и соглашения Сторон.

Должник и кредитор без участия арбитражного суда могут договориться об отсрочке или рассрочке платежей по сделкам или скидке с долгов для продолжения деятельности предприятия. Руководитель предприятия-должника совместно с кредиторами может принять решение о добровольной ликвидации предприятия, которое утверждается в обязательном порядке собственником. Такое решение целесообразно принимать после всестороннего анализа финансового состояния предприятия-должника, дающего основание считать невозможным восстановление платежеспособности предприятия.

Контрольные вопросы:

1. Что понимается под банкротством предприятий?

2. Назовите понятие и принципы организации процедуры банкротства

3. Дайте характеристику видам банкротства предприятий.

4. Какова процедура банкротства предприятий?

5. В чем заключается взаимодействие кредиторов и должников в делах о банкротстве предприятий?

6. Назовите основные формы реорганизации юридических лиц.

7. Дайте определение ликвидации.

8. Что означает санация предприятия?

Глава 11.  Взаимоотношение предприятий АПК 

с банковской системой по вопросам кредитования

11.1 Общая характеристика кредитования предприятий АПК, 

их виды

Особенности агропромышленного производства характеризуется следующими факторами: 

- зависимость от природно-климатических условий экономических результатов деятельности не только отдельных хозяйств, но и целых регионов; 

- сезонный характер и длительность производственного цикла в сельском хозяйстве; 

- потребность аграрного производства в совершенной системе кредитования затрат и запасов; 

- снижение конкурентоспособности относительно малых сельских предприятий на рынке краткосрочных кредитов.

Из-за недостаточного обеспечения возвратности кредитных ресурсов сельскохозяйственными товаропроизводителями резко сократился их объем. В 65% случаев отклонения банками кредитов сельскому хозяйству происходит из-за отсутствия залогового имущества; в 28% - в результате задолженностей по платежам в бюджет и банкам, только в 7% случаев - из-за неплатежеспособности банков. Однако государственная политика поддержки предприятий АПК свидетельствует о росте инвестиций в АПК. 

АО «Национальный холдинг «КазАгро» начал выдавать отечественным аграриям кредиты на весенне-полевые работы. Условия таких займов определены в соответствии с Планом совместных действий Правительства, Национального банка и Агентства по регулированию и надзору финансового рынка и финансовых организаций по стабилизации экономики и финансовой системы. 

АО «Аграрная кредитная корпорация» предусматривает кредиты выдавались на пополнение оборотных средств для приобретения горюче-смазочных материалов, семян, средств защиты растений, минеральных удобрений, протравителей, запасных частей для техники, участвующей в производстве сельскохозяйственных культур: зерновых, масличных, хлопка, сахарной свеклы, картофеля, овощебахчевых. 

Основные виды кредитования. В составе финансового кредита, привлекаемого предприятием для расширения хозяйственной деятельности, приоритетная роль принадлежит банковскому кредиту. 

Банковский кредит - денежные средства, предоставляемые банком взаймы клиенту для целевого использования на установленный срок под определенный процент. Банковский кредит предоставляется предприятиям на современном этапе в следующих основных формах: необеспеченный кредит, сезонный кредит, открытие кредитной линии, онкольный, ломбардный, ипотечный, ролловерный и консорциумный кредит и др.

Товарный кредит - кредит, предоставляемый предприятиям в форме отсрочки платежа за поставленные им сырье, материалы или товары.

Внутренняя кредиторская задолженность - краткосрочный вид используемых предприятием заемных средств, формируемых за счет внутренних источников.

Факторинг - вид финансовых услуг, оказываемых коммерческими банками или фактор - фирмами мелким и средним предприятиям. Суть услуг состоит в том, что фактор - фирма приобретает у клиента право на взыскание долгов и частично оплачивает своим клиентам требования к их должникам, т.е. возвращает долги в размере от 70 до 90% долга, до наступления срока их оплаты должником. Остальная часть долга за вычетом процентов возвращается клиентам после погашения должником всего долга. При осуществлении факторинга клиент передает свое право получения долга от должника фактор - фирме.

Форфейтинг - своеобразная форма кредитования экспортеров, продавцов при продаже товаров, применяемая чаще всего во внешнеторговых операциях. Операция форфейтинга аналогична операции факторинга.

Форвардные контракты - срочные сделки за наличный расчет, согласно которым покупатель и продавец соглашаются на поставку проданного товара, на определенную дату в будущем, в то время как цена товара устанавливается в момент заключения сделки.

Политика привлечения заемных средств представляет собой часть общей финансовой стратегии, заключающейся в обеспечении наиболее эффективных форм и условий привлечения заемного капитала из различных источников в соответствии с потребностями развития предприятия.

Определение величины заемного капитала и его структуры является необходимым этапом при решении ряда задач финансового менеджмента, наиболее распространенными из которых являются следующие:

- оценка финансовой независимости и платежеспособности предприятий АПК;

- прогнозирование вероятного банкротства и оптимизации структуры капитала;

- расчет цены заемного капитала и средневзвешенной стоимости капитала предприятия;

- определение приемлемого уровня финансового риска.

Решение о выборе тех или иных форм привлечения заемных средств принимается на основе сравнительного анализа их цены, а также оценки влияния использования заемного капитала на финансовые показатели деятельности предприятия в целом. Эффективное управление заемным капиталом увеличивает рентабельность собственных средств. Неправильный подход к формированию заемных источников может пагубно отразиться на финансовом состоянии предприятия, т.к. требования кредиторов должны быть удовлетворены независимо от результатов финансово-хозяйственной деятельности предприятия. В то же время использование заемного капитала может быть крайне выгодным для собственников предприятия, поскольку позволяет достичь увеличения объемов производства, дохода и роста рентабельности без дополнительных вложений крайне дефицитного финансового ресурса - собственного капитала.

Срочная ссуда - это обычная форма кредита. Банк перечисляет на расчетный счет заемщика сумму кредита. По истечении срока кредит погашается (т.е. заемщик перечисляет со своего расчетного счета банку, соответствующую сумму денег).

В банке для заемщика открывается специальный ссудный счет - контокоррент. Контокоррент (текущий счет) - единый счет, на котором учитываются все операции банка с клиентом. На контокорренте отражаются, с одной стороны, ссуды банка и все платежи со счета по поручению клиента, а с другой - средства, поступающие в банк от клиентов в виде выручки, вкладов, возврата ссуд и др. Контокоррент представляет собой сочетание ссудного счета с текущим, может иметь как дебетовое, так и кредитовое сальдо.

Онкольный кредит (ссуда до востребования) - краткосрочный кредит, который погашается по первому требованию; выдается, как правило, под обеспечение Центрального Банка и товарами. Онкольный кредит осуществляется следующим образом. Банк открывает заемщику специальный текущий счет под залог товарно-материальных ценностей или Центрального Банка. В пределах обеспеченного кредита банк оплачивает все счета хозсубъекта. Погашение кредита производится по первому требованию банка за счет средств, поступивших на счет заемщика, или путем реализации залога

Основными видами кредита как разновидности расчетов (рассрочкой платежа) являются:

1. Коммерческий (фирменный) кредит - это традиционная форма кредитования, при которой поставщик (продавец) предоставляет кредит покупателю в форме отсрочки платежа. Разновидностью коммерческого кредита является аванс покупателя, который выплачивается поставщику (продавцу) после подписания договора.

2. Вексельный (учетный) кредит. В денежном обороте предприятий и коммерческих организаций наряду со ссудами банка присутствуют средства и других кредиторов, включая предприятия-поставщики, физических лиц, постоянных деловых партнеров по производственным и коммерческим сделкам. Для оформления долга целесообразно пользоваться векселем, являющимся платежным документом, ценной бумагой, свидетельствующей о предоставлении коммерческого кредита, обслуживающего движение товаров. Банковский вексель имеет заранее установленный срок обращения, который может быть изменен по заданию векселедержателя при определенных условиях. Банковский вексель приносит банку эмиссионный доход и одновременно служит платежным средством.

Вексельная форма взаиморасчетов имеет ряд преимуществ, связанных с природой векселя. Вексель - ничем не обусловленное денежное обязательство. При этом простой вексель является ценной бумагой содержащей ничем не обусловленное обязательство векселедателя уплатить при наступлении срока определенную сумму денег держателю векселя. Банк предоставляет вексельный (учетный) кредит векселедержателю путем покупки (учета) векселя до наступления срока платежа. Владелец векселя получает от банка сумму, указанную в векселе, за минусом учетной ставки, комиссионных платежей и других расходов. Стороны могут продлить срок оплаты, т.е. совершить пролонгацию векселя. 

3. Факторинг (посредник) - разновидность торгово-комиссионной операции, связанной с кредитованием оборотных средств. Факторинг представляет собой инкассирование дебиторской задолженности покупателя и является специфической разновидностью краткосрочного кредитования и посреднической деятельности. Факторинг включает в себя: взыскание (инкассирование) дебиторской задолженности покупателя; предоставление ему краткосрочного кредита; освобождение его от кредитных рисков по операциям. Основной целью факторинга является получение средств немедленно или в срок, определенный договором.

При расчетах по экспортно-импортным операциям применяются такие формы кредита, как:

1. Форфетирование (целиком, общей суммой) представляет собой форму кредитования экспорта банком или финансовой компанией путем покупки ими без оборота на продавца векселей и других долговых требований по внешнеторговым операциям. Форфетирование, как правило, применяется при поставках машин, оборудования на крупные суммы с длительной рассрочкой платежа (до 7 лет).

2. Кредит по открытому счету при экспортно-импортных операциях одновременно означает и расчеты по открытому счету. Эти кредиты предоставляются в расчете между постоянными партнерами (контрагентами), особенно при многократных поставках однородных товаров. 

3. Овердрафт представляет собой отрицательный баланс на текущем счете клиента банка. Овердрафт - это форма краткосрочного кредита, предоставление которого осуществляется путем списания банком средств по счету клиента сверх его остатка. В результате такой операции образуется отрицательный баланс, т.е. дебетовое сальдо - задолженность клиента банку. Банк и клиент заключают между собой соглашение, в котором устанавливаются максимальная сумма овердрафта, условия предоставления кредита, порядок погашения его, размер процента за кредит. При овердрафте в погашение задолженности направляются все суммы, зачисляемые на текущий счет клиента. Поэтому объем кредита изменяется по мере поступления средств, что отличает овердрафт от обычной ссуды. За рубежом овердрафт используется довольно широко.

11.2 Объекты, методы, принципы краткосрочного и долгосрочного кредитования предприятий АПК 
Взаимоотношения между предприятиями АПК и банковской системой осуществляются в процессе хранения денег в коммерческих банках, получении и погашении ссуд, уплаты процентов за кредит, покупке и продаже валют, оказании других банковских услуг.

Банковские кредиты в зависимости от объекта кредитования бывают краткосрочные и долгосрочные, когда элементами выступают:

- при краткосрочном кредитовании - сырье, основные и вспомогательные материалы, топливо, тара, незавершенное производство, готовая продукция, средства в расчетах; 

- при долгосрочном кредитовании объектами у различных групп заемщиков выступают строительство производственных объектов, реконструкция и обновление действующих мощностей, приобретение техники и оборудования, транспортных средств, строительство объектов непроизводственного назначения и т.д.

Банковское кредитование основывается на определенных принципах, которые призваны обеспечить закономерное движение ссужаемых средств и подразделяются на два вида: 

1) общеэкономические: 

- принцип целенаправленности - конкретное вложение получаемой ссуды в хозяйственную операцию (покупка товара, приобретение сырья, материалов, покупка топлива, тары, покрытие недостатка денежных средств и т.д.), т.е. банковский кредит в краткосрочном или долгосрочном виде должен использоваться заемщиком на те цели, на что получена ссуда, и при этом, не отвлекая их в направления, которые не обеспечат возврат банку ссуды;

- принцип дифференцированности предполагает различный подход банков к кредитованию заемщиков в зависимости от их кредитоспособности, т.е. данный принцип проявляет себя на начальной стадии кредитного процесса, когда банк и клиент осуществляют взаимный поиск, ведут переговоры (Банк - кредитор отбирает устойчивых клиентов-заемщиков на основе изучения предприятия, фирмы (отдельного человека) на рынке, их финансовой устойчивости, т.к. дифференцированный подход при отборе своих заемщиков снижает степень риска для банка);

2) специфические: 

- принцип срочности возврата кредита означает возврат полученной заемщиком конкретной ссуды банку после вложения всей суммы кредита в хозяйственный процесс и удовлетворения потребности в дополнительных средствах (срок, т.е. период пользования ссудой с момента получения в банке и до полного погашения, при этом возврат должен обеспечиваться за счет высвобождения из хозяйственного оборота денежных средств в результате завершения кругооборота фондов, конкретной сделки /операции);

- принцип материальной обеспеченности, т.е. каждый клиент - заемщик весьма ответственен перед банком за обеспеченность кредита;

- принцип платности кредитования - это соблюдение заемщиком условий по выплате вознаграждения (определенный платы) за пользование конкретной ссудой для покрытия временных потребностей. 

Кредит и процент неотделимы, а ставка ссудного процента - это своего рода цена кредита. Банки, исходя из экономической ситуации, характера взаимоотношений с заемщиком, степени риска, сроков погашения ссуд, нормы прибыли в условиях рынка, устанавливают ставки вознаграждения за кредит в пределах регулируемых центральным банком ставок (ставка рефинансирования). Соблюдение принципа платности подтверждает благоприятную позицию заемщика, подкрепляет интересы самого банка при получении дохода.

Методы кредитования выступают важным элементом системы кредитования, которые показывают способы выдачи и погашения кредита в соответствии с принципами кредитования. 

В целом в отечественной практике банковского кредитования агробизнеса можно выделить следующие методы кредитования: 

1. Кредитование по обороту охватывает движение объекта кредитования. Кредит авансирует затраты заемщика до момента высвобождения его ресурсов. Размер ссуды возрастает по мере увеличения объективной потребности в ссуде и погашается по мере снижения этой потребности. Кредитование сочеталось с оплатой со специального ссуд счета платежей за хозяйственные сделки (покупка материальных ценностей, покрытие затрат), а погашение производилось поступлением денег на счет.

2. Кредитование по остатку - это, когда ссуда выдается под конкретное обеспечение по отдельно взятому объекту, компенсируя произведенные затраты предприятием из собственных финансовых источников. Кредит выдавался под остаток товарно-материальных ценностей (сырье, материалы, топливо, тара и т.д.).

3. Оборотно-сальдовый метод - сочетает кредитование по обороту, по остатку, когда кредит на первой стадии выдается по мере возникновения в нем потребности, а на второй стадии погашается в определенные сроки, которые могут не совпадать с объемом высвобождающихся ресурсов. Вначале кредит выдается на начальной стадии оборота товарно-материальных ценностей и затрат, а затем погашение производится на базе остатков срочных обязательств клиента перед банком.

4. Кредитование по обороту с переходом к кредитованию укрупненного объекта по единой унифицированной схеме считается более совершенным по сравнению с предыдущими методами, которое распространилось в нашей стране с середины 80-х годов до реформы банковской системы в начале 90-х годов. При данном методе кредитование по обороту приняло форму кредитования по совокупности запасов и затрат производства в пределах заранее определенной плановой величины. Практически этот метод был признан прогрессивным для всех отраслей, и в банковской практике они сохранились до последнего времени.

Зарубежная практика банковского кредитования выделяет два метода, которые на современном этапе используются отечественным банками в отношении предприятий АПК:

1. Метод кредитования в индивидуальном порядке - это срочные ссуды, предоставляемые банком на удовлетворение определенной целевой потребности в средствах на конкретные сроки на основе кредитной политики банка после отбора кредитоспособного заемщика:

2. Метод открытой кредитной линии, когда ссуды предоставляются в пределах заранее установленного банком для заемщика лимита кредитования, который используется им по мере потребности путем оплаты предъявленных ему платежных документов в течение определенного периода. Это позволяет оплатить за счет кредита любые расчетно-денежные документы, предусмотренные в кредитном соглашении, заключаемом между клиентом и банком. Обычно кредитная линия открывается на один год. В пределах лимита и периода кредитной линии заемщик без дополнительных переговоров может получить ссуду, но при этом банк четко отслеживает финансовое положение и репутацию заемщика. При нарушении условий кредитного договора и ухудшения финансового положения банк вправе закрыть кредитную линию.

В современной банковской практике различают возобновляемую и не возобновляемую кредитную линию.

Следует четко определить, что последние два метода, используемые в отечественной практике, требует индивидуального подхода к клиентам, изучения рынка и потребности в ссуде потенциальных заемщиков.

В Казахстане субъектами кредитования АПК выступают индивидуальные предприниматели и юридические лица. К ним предъявляются следующие требования: наличие действующего бизнеса не менее 1 года; регистрация в сельской местности; инвестируемый бизнес в сельской местности. 

Основные направления кредитования: 

· производство легкой и пищевой промышленности; 

· разведение, выращивание и переработка рыбопродуктов; 

· организация туризма, гостиничного бизнеса и придорожного сервиса; расширение сельских торговых точек и пунктов общественного питания; 

· переработка сельскохозяйственного сырья (мясо, молоко, овощи, фрукты, шкуры). 

11.3 Виды обеспечения кредита

Необходимым условием получения кредита является его обоснование. При составлении соответствующей заявки предприятие должно четко обосновать размер ссуды, направления ее использования, возможные сроки ее погашения. Оценивая инвестиционные предложения предприятий, банки-кредиторы обычно обращают внимание на 6 основных моментов: 

- цель получения ссуды; 

- репутация предприятия и личные качества его топ-менеджеров; 

- финансовое положение (прибыльность) предприятия; 

- платежеспособность предприятия; 

- ликвидность (способность трансформации активов предприятия в денежные средства, достаточные для своевременного выполнения финансовых обязательств); 

- залоговое обеспечение. 

Обеспечение кредита выступает основой для устойчивого развития кредитного процесса. Виды обеспечения бывают: прямое, косвенное, не имеют обеспечения. Качество обеспечения при любом виде обеспечения влияет на целевое использование кредита и его своевременный возврат. Обеспечением по кредитам является движимое и недвижимое имущество заемщика. Кредиты предоставляются на реконструкцию, модернизацию объектов сельских предпринимателей, пополнение оборотных средств. 

К материальным гарантиям кредита относятся: залог, закладная, поручительство, гарантии, переуступка контрактов и требований. 

Залог - способ обеспечения обязательства, при котором кредитор приобретает право в случае неисполнения должником обязательств получить удовлетворение за счет залога преимущественно перед другими кредиторами. Особенности имущества как залога:

- заложенное имущество находится в общей совместной собственности и может быть использовано только с согласия обеих сторон и по закону может быть застраховано;

- залогодатель сохраняет право распоряжения заложенным имуществом;

- переход права на заложенное имущество возможен только с переходом основного долга к новому залогодателю;

- имущество может быть оставлено у залогодателя, когда предметом залога являются предприятия, здания, сооружения, квартиры и др.

Заклад - это договор о залоге, по условиям которого заложенное имущество передается залогодержателю во владение. 

Поручительство - обязательство поручителя возвратить долг заемщика, если к моменту его возврата заемщик оказывается неплатежеспособным. Поручительство распространяется только на обязательства, признанные самим должником.

Гарантия - распространяется на всю сумму долга, т.е. гарант в отличие от поручителя обязуется вернуть всю сумму долга независимо от признания долга должником. Банковская гарантия состоит в том, что банк или иное кредитное учреждение дает по просьбе другого лица письменное обязательство уплатить кредитору всю сумму долга в соответствии с условием, данным гарантом в результате предоставления письменного требования.

Переуступка контрактов и требований - предполагает передачу дебиторской задолженности. При этом заемщик в обеспечение ссуды передает кредитору подлежащие оплате счета за поставленные товары или переданные кому-либо средства. Переуступка контракта как элемент факторинговых операций может одновременно служить обеспечением кредита. Схема этой операции следующая: пусть клиенту банка нужны на данный момент средства, у него есть дебиторская задолженность, оформленная соответствующим контрактом. Клиент обращается в банк, уступая ему этот контракт с дисконтом. При наступлении срока платежа по контракту банк покрывает свои расходы и получает процент.

11.4 Основные направления кредитования предприятий 

АПК на современном этапе их развития

Система микрокредитования в Казахстане начала свое развитие в середине 90 годов прошлого столетия. Микрофинансовые проекты начали развиваться через государственную поддержку и международные институты развития (USAID, UNDP, Winrok International и др.). По своему юридическому статусу это были организации, осуществляющие отдельные виды банковских операций, согласно лицензии уполномоченного органа.

Определены приоритетные направления кредитования: 

· переработка масличных, плодоовощных культур; 

· продовольственный пояс г. Астана; 

· зерновое производство; 

· животноводство, птицеводство, несельскохозяйственный бизнес и т.д. 

В соответствии со Стратегическими направлениями развития АО «Аграрная кредитная корпорация» на 2010-2012гг. намечено осуществить ряд мероприятий по следующим основным направлениям: 

· внедрение автоматизированной банковской системы; 

· привлечение бюджетных и внебюджетных средств на кредитование субъектов сельского предпринимательства. 

АО «Мал онiмдеры корпорациясы» выделено в 2008г. - 6,6 млрд тенге, в т.ч. на создание современных откормочных площадок с развитой инфраструктурой - 5 млрд тенге; закуп, переработка, транспортировка и хранение животноводческой продукции - на 1 млрд тенге. 

АО «Продовольственная корпорация» выделено кредитов на 6 млрд тенге, из них на финансирование весенне-полевых и уборочных работ - 5 млрд тенге, при обретение минеральных удобрений - 1 млрд тенге. 

Для обеспечения продовольственной безопасности АО «Фонд устойчивого развития «Казына» выделил 24,4 млрд тенге со ставкой 16% на кредитование субъектов АПК через банки второго уровня. Приоритетным направлением кредитования станут производство и переработка сахара, растительного масла, плодоовощной продукции, мяса и молока (на пополнение оборотных средств). 

На основе методического подхода сформирована система сельскохозяйственного кредита, позволяющая целенаправленно использовать государственную помощь, сократить издержки, связанные с посредническими банковскими операциями, привлечь свободные денежные средства товаропроизводителей и предприятий смежных отраслей. Для этого предлагается разработать специальные программы по сельскохозяйственному кредиту, предусматривающие, государственную систему кредитования с льготными условиями выплаты кредитов. 

Кредитный механизм должен включать: 

- льготное кредитование доли долгосрочных кредитов, снижение процентных ставок, развитие залоговых операций, кредитование напрямую из государственных источников через механизм залоговых операций; 

- развитие ипотечного кредита в коммерческой системе банков; 

- создание системы институтов кредитования - сельскохозяйственный кредитный банк и другие коммерческие банки, кредитные кооперативы (товарищества), финансово-промышленные группы. 

В этих целях запланировано создание специальных государственных фондов льготного краткосрочного и долгосрочного кредитования, ипотечных и лизинговых фондов товаропроизводителей аграрной продукции, позволяющих более эффективно использовать кредитные ресурсы. Также разрабатываются система беспроцентного кредитования коммерческими структурами развития производства и переработки сельскохозяйственной продукции по всем технологическим затратам. В свою очередь, сельхозформирования в целях погашения долгов должны предоставлять коммерческим структурам часть произведенной продукции для ее переработки и реализации. 

В настоящее время широко практикуется софинансирование в аграрном производстве: сельхозтоваропроизводитель обеспечивает 20% кредита, государство 70, банки 10%. Это позволит воздействовать на макроэкономику, сократить расходование бюджетных средств и повысить эффективность аграрного производства, использовать фьючерсные и форвардные сделки, товарный кредит для кредитования сельхозтоваропроизводителей. 

Для концентрации кредитных ресурсов и, прежде всего, ресурсов (субсидий, кредитов) из бюджетных средств рассматривается вопрос о создании специализированного банка - Сельскохозяйственный банк. Приоритетами его деятельности следует считать: 

- комплексное обслуживание предприятий АПК и смежных с ним отраслей; приближение к производителям и переработчикам сельскохозяйственной продукции; 

- формирование средне- и долгосрочных ресурсов для финансирования материально-технической базы. 

Кредитная организация должна участвовать в реализации государственных программ посредством прямого кредитования, предоставления гарантий, осуществления расчетно-платежных операций; внедрять современные банковские технологий. Банковское учреждение должно принимать участие в: 

- реализации программ финансовой поддержки агропромышленного производства; 

- обслуживании лизинговых компаний; 

- инвестировании путем прямого кредитования; представлении гарантий; 

- формировании долгосрочных ресурсов за счет выпуска облигаций; сотрудничестве с системой сельских кредитных товариществ. 

Для реализации Закона «Об ипотеке земель сельскохозяйственного назначения» необходимо открыть акционерные ипотечные земельные банки, создать Уполномоченный орган ипотечного кредитования сельского хозяйства. Основными функциями этого учреждения должны быть: 

- формирование ресурсов в размере находящейся под залог земли в качестве ценных бумаг на фондовом рынке; 

- предоставление гарантий ипотечным банкам для обеспечения выдаваемых ими кредитов под залог земли; 

- регулирование процентных ставок по ипотечному кредиту; 

- контроль за использованием средств ипотечных банков, выделенных сельскохозяйственным товаропроизводителям; 

- участие в работе по оценке стоимости земельных участков в обеспечении ипотечных кредитов (земельный аукцион). 

Данные МСХ РК свидетельствуют о том, что передача 3,4 млн га земель сельскохозяйственного назначения по ипотечному кредитованию под залог, позволит получить около 90 млрд тенге инвестиций. 

Изучение отечественного и зарубежного опыта функционирования агролизинга, как одного из варианта предоставление кредита, показывает, что путь к созданию эффективно работающих лизинговых схем в данной сфере лежит в плоскости объединения интересов государства и коммерческих лизинговых фирм на принципах партнерства и взаимовыгодности. 

Лизинг часто является альтернативой банковскому кредитованию для приобретения основных средств, позволяя сельхозтоваропроизводителям не увеличивать свою задолженность перед банком. Поэтому в Казахстане лизинг получил широкое развитие. Для продвижения лизинга в АПК Казахстана было создано АО «КазАгроФинанс», единственным акционером которого является государство в лице Национального холдинга «КазАгро». Основной целью создания данного АО является: 

- лизинговая деятельность в АПК (Приложение 7); 

- кредитование и оказание финансовых и иных услуг субъектам агробизнеса; 

- участие в реализации республиканских бюджетных и иных программ, направленных на развитие и поддержку АПК. 

В организации и развитии лизинговой деятельности в аграрном секторе экономики определены приоритетные направления, осуществляемые за счет лизинга: 

- развитие средне- и крупноөтоварных сельхозформирований; 

- увеличение производства экологически чистой продукции на основе освоения новых технологий; 

- развитие сети перерабатывающих производств.

С учетом имеющегося международного опыта и складывающейся в стране благоприятной экономической ситуации, дальнейшее развитие отечественного рынка лизинговых услуг предполагается на основе стимулирования внутренних и внешних инвестиций в сферу агролизинга, при этом государство должно выступить гарантом сельских товаропроизводителей в лизинговых операциях.

Для этих целей целесообразно создать государственного гарантирования по лизинговым сделкам. Размер предоставляемых лизинговым компаниям гарантий может быть установлен дифференцированно в зависимости от суммы займа с тем расчетом, чтобы он покрывал не менее 70-80% не поступивших платежей от лизингополучателей. 

Для страхования финансовых рисков лизингового договора необходимо вовлечение в сферу агролизинга казахстанских страховых компании. Эти меры должны инициироваться государством и стимулироваться экономическими мерами, как, например, более льготными режимами налогообложения. 

Кроме того, для стимулирования привлечения кредитов, предлагается предоставлять банкам второго уровня (на конкурсной и лицензионной основе) льготы по налогообложению в размере до 20% от суммы фактических инвестиций в финансирование лизинга. 

Контрольные вопросы:

1. Назовите основные проблемы кредитования предприятий АПК.

2. Дайте характеристику различных видов банковского кредита.

3. Дайте определения понятию факторинга и форфейтинга.

4. Какую роль играет лизинг в финансировании инвестиций?

5. Назовите объекты, методы, принципы краткосрочного и долгосрочного кредитования предприятий банками.

6. Назовите виды обеспечения кредита. 

7. Назовите основные направления кредитования предприятий АПК на современном этапе их развития.

8. Назовите финансовые институты и их роль в кредитовании АПК.

Глава 12.  Взаимоотношения предприятий АПК

со страховыми организациями 

12.1 Сущность и значение страхования предприятий АПК

Сельское хозяйство является одной из ключевых отраслей экономики Казахстана. Уровень развития аграрного сектора всегда выступал и продолжает выступать определяющим фактором экономической и общественно - политической стабильности казахстанского общества. Являясь одним из приоритетных направлений развития экономики республики, сельское хозяйство располагает огромным потенциалом и большими резервами. Разнообразные климатические условия Казахстана позволяют выращивать почти все культуры умеренного теплового пояса и развивать животноводство.

Аграрный сектор Казахстана имеет следующие характеристики:

- общая площадь земель сельскохозяйственного назначения - 222,6 млн га, из них под пашней находится 24 млн га (10,8%), сенокосами 5 млн га (2,2%), пастбищами 189 млн га (85%);

- численность сельского населения - 7,3 млн человек, или 47,2% от общей численности населения страны;

- резко выражена горизонтальная и вертикальная зональность почвенного и растительного покрова. В лесостепной и степной зонах находится 10% всех земель, в полупустынной и пустынной - около 60%, в горных областях – около 5%;

- все земледельческие зоны страны характеризуются низким количеством годовых осадков – 150-320 мм;

- отсутствие выхода к морю, что создает существенные сложности для доступа к внешним рынкам;

- самодостаточность обеспечения по большинству продуктов питания, за исключением таких видов продукции, как сахар, растительное масло, мясо птицы, овощи и фрукты в периоды межсезонья;

- специализация северных регионов на выращивании зерновых культур и животноводстве; южные регионы, где орошение имеет существенное значение, имеют большую диверсификацию возделываемых культур (зерновые, масличные, плодово-ягодные культуры, овощи, хлопок);

- оценка производства валовой продукции сельского хозяйства в 2007г. на 1 га пашни составляет 47,5 тыс тенге, производство продукции сельского хозяйства на 1 работника, занятого в сельском хозяйстве составляет 453 тыс тенге;

- является крупным экспортером пшеницы и муки (входит в 10-ку мировых экспортеров), значительную долю в общем экспорте сельхозпродукции страны имеют также хлопок (15%), кожа и шерсть (25%);

- отрасль животноводства является традиционной для Казахстана, при этом почти 90% скота находится в домашних хозяйствах населения; 

- средний возраст парка сельхозтехники составляет 13-14 лет, при нормативном сроке эксплуатации 7-10 лет; 70% имеющегося парка сельхозтехники - производства до 1991г.;

- ограниченность предложения финансовых услуг сельхозсектору. 

С целью подъема экономики села за последние десять лет были приняты государственные и отраслевые программы по развитию и поддержке АПК и села, подкрепленные солидными финансовыми ресурсами. Говоря о страховании в Казахстане, можно смело утверждать, что Республика Казахстан выделяется из всех стран СНГ высоким уровнем развития нормативной базы и государственного регулирования страхового рынка.

Изучение истории организации страхового дела в Казахстане и за рубежом показало, что государственная поддержка страхования несравненно эффективнее, чем финансовая помощь, оказываемая в неблагоприятные годы в виде дополнительных кредитов, субсидий, зачетов, списаний, отсрочек и прямых денежных компенсаций. Научно обоснованная и эффективная организация страхового бизнеса в определенной мере способствует устойчивому развитию сельскохозяйственных предпринимательских структур во многих странах мира.

Страхование способствует восстановлению и развитию производительных сил при возникающих технических и экономических проблемах, сокращает непредвиденные расходы государства, снижает действие инфляционного фактора, оптимизирует соотношение спроса и предложения спроса и предложения товаров и услуг. Процесс становления страхового рынка в Казахстане связан с развитием рыночных отношений, а создание сети страховых компаний - необходимое условие формирования экономической, социальной, информационно-аналитической сфер общества. 

Сельское хозяйство находится в большей степени зависимости от природных условий, чем другие отрасли производства, представляет собой непрерывный процесс с длительным воспроизводственным циклом. Нарушение непрерывности вызывается утратой средств труда или какими-либо событиями в сфере экономических отношений - уничтожение или повреждение имущества (посевов, поголовья скота и т.д.) вследствие стихийного бедствия, засухи, заморозков, наводнений, аварий, пожара и т.д., приводящих не только к прямым финансовым убыткам, возмещаемым по договорам страхования имущества, но и косвенным потерям, связанным с остановкой производства. 

Анализ систем сельскохозяйственного страхования в разных странах позволяет сделать несколько выводов. 

Во-первых, практически во всех государствах этот вид страхования является, с одной стороны, мерой государственного регулирования аграрного комплекса, с другой - само страхование попадает под государственное регулирование, поскольку параметры страховой технологии задаются, как правило, государством. 

Во-вторых, сельскохозяйственное страхование направлено на обеспечение определенной доходности товаропроизводителя - земледельца. 

В-третьих, оно основано на государственных субсидиях и реализуется через систему частных страховых компаний, которые имеют прямую связь с земледельцами - страхователями и, в конечном счете, несут перед ними всю ответственность по договорам страхования. 

Политику и стратегию развития страхового рынка Казахстана определяет уполномоченный орган, подотчетный напрямую Президенту страны, Агентство Республики Казахстан по регулированию и надзору финансового рынка и финансовых организаций, в течение нескольких последних лет ведущее последовательную политику приведения страхового рынка своей страны к нормам и стандартам Европейского Союза, поддерживая при этом тесные отношения со странами СНГ. Стратегическим вектором этого движения являются прозрачность и законность страховых операций, корреляция действующего страхового законодательства с нормами Европейского Союза и Всемирной торговой организации.

12.2 Страхование в растениеводстве

Объектом обязательного страхования в растениеводстве являются имущественные интересы страхователя, связанные с частичной или полной компенсацией денежных затрат страхователя, понесенных им в процессе производства продукции растениеводства, в результате наступления страхового случая. 

К страховым случаям при обязательном страховании в растениеводстве относятся гибель или повреждение продукции растениеводства в результате неблагоприятных природных явлений или их совокупности, вследствие которых возникли убытки у страхователя.

В соответствии с Законом размер страховой премии по каждому виду продукции растениеводства устанавливается договором обязательного страхования, но не может быть более размера страхового тарифа, установленного законом и умноженного на соответствующую страховую сумму. Уплата страховых премий относится страхователем на себестоимость застрахованного вида продукции растениеводства, т.е. суммы страховых премий идут на вычеты в налоговом учете.

Страховая премия по обязательному страхованию в растениеводстве уплачивается страхователем страховщику единовременно или по согласованию сторон в рассрочку в порядке и в сроки, которые определяются договором обязательного страхования. Установлены максимальные размеры страховых тарифов, рассчитанные в процентах от страховой суммы по виду продукции растениеводства, установленной договором обязательного страхования, с учетом государственного субсидирования страховых выплат.

В случае неуплаты страхователем страховой премии на условиях единовременной уплаты, установленных в договоре обязательного страхования, договор обязательного страхования считается незаключенным. 

Размер страховой суммы устанавливается договором отдельно по каждому виду продукции растениеводства и не может быть менее норматива затрат на 1 га, умноженного на всю площадь, которая подлежит страхованию. Нормативы затрат на единицу площади по видам продукции пересматриваются каждый год, так, например, на 2008г. установлены Постановлением Правительства РК от 31.03.2008г. № 309.

Размеры площадей, подвергшихся воздействию неблагоприятных природных явлений, устанавливаются комиссией, которую обязан создать по заявлению страхователя местный исполнительный орган в течение трех рабочих дней со дня получения заявления страхователя. 

В состав комиссии входят представители местного исполнительного органа района (города областного значения), уполномоченных государственных органов в области растениеводства и статистики, агента, страховщика или общества и страхователя. По результатам обследования комиссией оформляется соответствующий акт обследования отдельно по каждому факту неблагоприятного природного явления и виду продукции растениеводства. 

Акт обследования подписывается всеми членами комиссии, после чего предоставляется представителям агента, страховщика или общества и страхователя. В случае если один из членов комиссии не согласен с принятым решением и не подписывает акт обследования, он обязан в письменной форме представить причины своего отказа комиссии и приложить их к акту обследования. 

Объем продукции, собранный с площадей, подвергшихся воздействию неблагоприятного природного явления, в случае частичной гибели посевов подлежит обязательной оценке при уборке урожая. В случае полной гибели посевов размер убытка определяется как размер норматива затрат на один гектар производства вида продукции растениеводства, установленного на момент заключения договора обязательного страхования в растениеводстве, умноженный на площадь производства данного вида продукции, на которую оказало воздействие неблагоприятное природное явление. 

Доход может быть фактическим, т.е. исчисляемым после реализации всего объема вида продукции растениеводства, на получение которого повлияли неблагоприятные природные явления. 

Доход может быть оценочным, т.е. исчисляемым после сбора урожая и до реализации всего объема вида продукции растениеводства, на получение которого повлияли неблагоприятные природные явления. Оценочный доход по заявлению страхователя или его представителя определяет страховщик. При несогласии оценочный доход определяется оценщиком (независимым экспертом). При несогласии с результатами оценки стороны вправе доказывать иное. 

В случае полной гибели посевов определение оценочного дохода страховщиком не производится. 

При наступлении страхового случая страхователь представляет страховщику следующие документы:

- копию договора обязательного страхования;

- справку органа гидрометеорологической службы, подтверждающего факт неблагоприятного природного явления;

- акт обследования, составленный в соответствии с законодательством;

- документы, подтверждающие получение фактического дохода, перечень которых устанавливается договором обязательного страхования, а в случае их отсутствия - отчет оценщика (независимого эксперта) об оценке дохода.

В случае частичной потери урожая страховая выплата производится не ранее одного месяца, но не позднее пяти месяцев со дня окончания уборки. 

В случае полной гибели посевов страховщик обязан в течение десяти рабочих дней после заключения комиссии осуществить страховые выплаты в полном объеме. 

Государство осуществляет поддержку обязательному страхованию в растениеводстве путем выделения бюджетных средств уполномоченному государственному органу в области растениеводстве на соответствующий финансовый год для возмещения 50% страховых выплат страховщикам по страховым суммам, возникшим в результате неблагоприятных природно-климатических условий.

Пошаговая схема возмещения из бюджета при наступлении страхового случая согласно бюджетной программе 050 «Поддержка страхования в растениеводстве» представлена на рисунке 24.

Опыт функционирования системы страхования в стране позволяет сделать некоторые выводы:

1. К положительным сдвигам в состоянии рынка следует отнести увеличение количества страховщиков, принимающих участие в страховой программе (7 страховых организаций и 26 Обществ взаимного страхования) и увеличением числа сельхозтоваропроизводителей, заключающих договора по страхованию своих посевов, и, соответственно объемов застрахованных площадей.

2. Необходимо отметить, что начало реализации программы обязательного страхования сельскохозяйственных культур характеризовалось в республике недостаточной заинтересованностью в ней сельскохозяйственных предпринимателей, объясняемой главным образом недоверием фермеров к введенной системе обязательного страхования, низкой ликвидностью хозяйств, отсутствием информационно-образовательных семинаров для участников страхового рынка по разъяснению Закона и низкой неосведомленностью о мировом практическом опыте сельскохозяйственного страхования.

3. Важным вопросом, требующим внимания, является предусмотренное законодательством страхование от всех рисков природного характера, а не конкретных видов риска, наиболее важных в отдельных регионах. 

4. Как известно, обширная территория Казахстана характеризуется разными природно-климатическими условиями и соответственно разными рисками в хозяйствах, расположенных в разных регионах. 


Рисунок 24. Пошаговая схема возмещения из бюджета при 

наступлении страхового случая

К примеру, на юге Казахстана, где существует ирригационная система, засуха не имеет таких катастрофических последствий, как в северных областях страны, где имеет место богарное земледелие. 

5. Страхование от всей группы рисков, причем по единым тарифам независимо от регионов фактически заставляет хозяйства направлять значительную часть средств на страхование тех рисков, которые не представляют для них серьезной угрозы. В этих условиях выплаты страховым компаниям в качестве страховых премий становятся для хозяйств дополнительным видом налога. 

6. Другим, не менее серьезным препятствием в развитии сельскохозяйственного страхового рынка является способность некоторых видов риска поражать огромные территории одновременно. Стихийные бедствия типа засухи, чрезвычайно высоких температур или наводнения, одновременно затрагивают многие предприятия и ведут к потерям урожая во многих хозяйствах. Этот так называемый «системный риск» подрывает способность страховщика диверсифицировать риски среди страхователей и усложняет выполнение страховыми компаниями их наиболее важной функции по сокращению риска посредством объединения рисков страхуемых. 

7. Без правительственной поддержки ни одна страховая программа не способна обеспечить адекватную защиту от системного риска. В связи с этим первоочередной задачей при реализации страховых программ должна стать оценка на предмет наличия или отсутствия системного риска и, тем самым, оценка необходимости вовлечения общественных фондов для развития этих рынков. При этом весьма логично будет участие государства в финансировании сельскохозяйственного страхования в объеме, пропорциональном доле системного риска.

8. Рынок сельскохозяйственного страхования сталкивается с большими проблемами, которые проявляются в следующем: 

- недоступность качественных достоверных данных; 

- недостаточная осведомленность о страховых продуктах и опыте страхования в других странах; 

- наличие экстремальных (катастрофических) рисков; 

- негибкая нормативно-правовая среда; 

- ограниченность выбора страховых схем; 

- неадаптированность используемой страховой программы к нуждам мелких хозяйств. 

Для дальнейшего развития сельскохозяйственного страхования МСХ РК разработаны меры, стимулирующие ускоренное развитие рынка сельскохозяйственного страхования, а именно: 

- разработка нормативно-правовой базы, благоприятной для инноваций в сфере страхования; 

- стимулирование развития альтернативных поставщиков страховых услуг (например, общества взаимного страхования) для вовлечения в рынок страхования сельхозформирований всех размеров; 

- адаптация и внедрение страховых схем, апробированных в других странах и доказавших свою жизнеспособность в условиях, схожих с условиями нашей страны (например, страховые схемы на основе индекса осадков); 

- разработка и принятие правительством особой программы страхования сельскохозяйственных товаропроизводителей от катастрофических (системных) рисков.

На современном этапе развития страхового рынка для предприятий АПК необходимо: 

- разработать и утвердить положение «О республиканском сельскохозяйственном страховом резерве». При страховании урожая в отдельные годы образуется превышение страховых взносов над потерями урожая, а в другие годы - недостаток страховых взносов для покрытия потерь; 

- установить порядок перестрахования рисков при страховании урожая сельскохозяйственных культур с участием средств республиканского бюджета. На первом этапе организация перестрахования возможна на основе объединения, создаваемого страховщиками под контролем государства, что позволит обеспечить контроль за использованием финансовых ресурсов государства и на стадии перестрахования; 

- ввести субсидирование за счет бюджета основной части процентной ставки по кредитам, выданным банками на уплату взносов при страховании урожая сельскохозяйственных культур с погашением этих кредитов за счет страхового возмещения в первоочередном порядке. 

Контрольные вопросы:

1. Назовите сущность и значение страхования для сельхозпредприятий.
2. Основные направления страхования сельскохозяйственного производства.
3. Каков уровень развития страхового рынка в Казахстане?

4. Назовите основные направления страхования растениеводства.

5. Назовите формы и методы государственной финансовой поддержки сферы сельскохозяйственного страхования.

Глава 13.  Налогообложение предприятий АПК

13.1 Налогообложение сельскохозяйственных предприятий
В Казахстане сельскохозяйственные товаропроизводители работают в условиях льготного налогообложения. Для отраслей АПК определен такой уровень налоговой нагрузки, который позволяет эффективно развиваться и в то же время обеспечивать стабильные поступления в бюджет. 

Субъект налога - это основное лицо налогооблагаемой базы, на котором лежит юридическая обязанность уплатить сумму налога в размере, порядке и в сроки, предусмотренные налоговым обязательством и, взаимодействуя с другими, регулировать все экономические процессы, т.к. он находится между государственными органами и конкретными объектами налогообложения. 

Объект налога представляет предмет или иное состояние, которое будет использовано государством в качестве основания для его установления. В экономическом смысле объект налога является главным источником поступления средств, и государство направляет свои механизмы в качестве экономических средств для его изъятия. При этом оно в управлении регулировании социально-экономических процессов общества. 

Налоговый механизм в сельском хозяйстве нацелен на решение разносторонних проблем и не является инструментом только субсидий сектора. С помощью налогов могут стимулироваться или, наоборот, подавляться определенные виды деятельности (например, природоохранные мероприятия частично стимулируются налогами); налоги оказывают воздействие на структуру аграрного сектора. 

Сельское хозяйство чувствительно не только к самому уровню налогов, но и их комбинациям. Фискальные цели налогообложения в сельском хозяйстве очень сильно зависят от того, применяются ли налоги к товару с эластичным или неэластичным спросом. Так, земля имеет крайне неэластичный спрос, поэтому рост земельных налогов сопровождается, как правило, ростом бюджетных поступлений, а обложение налогом использования минеральных удобрений приведет, скорее всего, к сокращению их применения. 

Помимо бюджетных налогов сельхозтоваропроизводители наряду с другими экономическими субъектами, производят социальные выплаты. Соотношение между налогами и социальными выплатами существенно различается по странам. Это зависит от государственной политики поддержки населения. Самая высокая доля социальных выплат в общей сумме налоговых платежей сельского хозяйства характерна для Франции (примерно 50% от общего размера выплат). 

Налоги в сельском хозяйстве подразделяются на национальные и местные. При этом если налоги национального уровня в аграрном секторе единообразны, то местные налоги могут существенно различаться и определяются задачами каждого региона, его специфическим географическим положением, состоянием местного бюджета. Поступления от национального налога, как правило, распределяются между национальным и местными уровнями, региональный или местный налоги остаются (практически полностью) соответственно в местных бюджетах. 

Подоходный налог (чистый доход): порядок выплаты и ставки устанавливаются на национальном уровне, поступления от уплаты распределяются в определенной пропорции между всеми бюджетами. 

К организациям, осуществляющим переработку сельскохозяйственного сырья, относятся организации, не менее 90% совокупного годового дохода которых составляют доходы, подлежащие получению (полученные) в результате осуществления следующих видов деятельности, за исключением деятельности в сфере общественного питания: 

- производство мяса и мясопродуктов; 

- переработка и консервирование фруктов и овощей; 

- производство растительных и животных масел и жиров; 

- переработка молока и производство сыра; 

- производство продуктов мукомольно-крупяной промышленности; 

- производство готовых кормов для животных; 

- производство хлеба; 

- производство детского питания и диетических пищевых продуктов; 

- производство продуктов крахмалопаточной промышленности. 

Налогообложение специальных зон осуществляется юридическими лицами, которые выполняют следующие условия: зарегистрированные в налоговых органах, не имеющие структурных подразделений за пределами территорий зон, производят не менее 90% совокупного дохода. 

Специальный налоговый режим не распространяется на деятельность налогоплательщиков по производству, переработке и реализации подакцизной продукции. 

Перечень конкретных работ и услуг по видам деятельности устанавливается правительством. Сумма корпоративного подоходного налога уменьшается на 50%, используется коэффициент 0 к соответствующим ставкам при исчислении земельного налога и к среднегодовой стоимости - при исчислении налога на имущество. 

Налог на имущество физических лиц исчисляется в зависимости от стоимости объектов. 

Плательщиками социального налога являются индивидуальные предприниматели, юридические лица, ставка установлена в размере 11%. 

Земельный налог выплачивается: за земли сельхозназначения, населенных пунктов, промышленности, транспорта, связи, обороны и иного несельскохозяйственного назначения, особо охраняемых природных территорий, лесного и водного фондов, запаса. Плательщиками земельного налога являются физические и юридические лица. Базовые ставки земельного налога на земли сельскохозяйственного назначения устанавливаются в расчете на 1 га и дифференцируются по качеству почв. 

13.2 Налогообложение крестьянских (фермерских) хозяйств

Крестьянские или фермерские хозяйства вправе самостоятельно выбрать специальный налоговый режим, установленный настоящей главой, или общеустановленный порядок (Ст. 439 Общие положения).

Специальный налоговый режим для крестьянских или фермерских хозяйств предусматривает особый порядок расчетов с бюджетом на основе уплаты единого земельного налога и распространяется на деятельность крестьянских или фермерских хозяйств по производству сельскохозяйственной продукции, переработке сельскохозяйственной продукции собственного производства и ее реализации, за исключением деятельности по производству, переработке и реализации подакцизной продукции. Право применения специального налогового режима предоставляется крестьянским или фермерским хозяйствам при наличии земельных участков на праве частной собственности и (или) на праве землепользования (включая право вторичного землепользования). 

Налоговым периодом по единому земельному налогу является календарный год (Ст. 440). Для применения специального налогового режима крестьянские или фермерские хозяйства не позднее 20 февраля первого года применения указанного режима представляют в налоговый орган по месту нахождения земельного участка налоговое заявление (Ст.441). 
Непредставление налогового заявления к указанному сроку считается согласием налогоплательщика осуществлять расчеты с бюджетом в общеустановленном порядке. Выбранный режим налогообложения изменению в течение налогового периода не подлежит. Одновременно с налоговым заявлением представляются копии следующих документов: 

- идентификационных документов на земельные участки, засвидетельствованные нотариально или сельскими (поселковыми) исполнительными органами;

- актов определения оценочной стоимости земельных участков, выданных уполномоченным государственным органом по управлению земельными ресурсами, засвидетельствованные нотариально или сельскими (поселковыми) исполнительными органами. 

При отсутствии акта оценочная стоимость земельных участков определяется исходя из оценочной стоимости 1 гектара земли в среднем по району по данным, предоставленным уполномоченным государственным органом по управлению земельными ресурсами.

Крестьянские или фермерские хозяйства, образованные после 20 февраля, представляют налоговое заявление на право применения специального налогового режима в налоговый орган не позднее тридцати рабочих дней после получения свидетельства о государственной регистрации индивидуального предпринимателя.

При возникновении права на земельный участок после 20 февраля на территории другой административно-территориальной единицы крестьянское или фермерское хозяйство представляет налоговое заявление на право применения специального налогового режима в налоговый орган в течение тридцати календарных дней с момента постановки на регистрационный учет по месту нахождения данного земельного участка. 

При возникновении права на земельный участок после 20 февраля у налогоплательщика, осуществляющего виды деятельности, на которые не распространяется данный специальный налоговый режим, налоговое заявление на право применения специального налогового режима представляется в налоговый орган в течение тридцати календарных дней с момента постановки на регистрационный учет по месту нахождения данного земельного участка. 

Крестьянские или фермерские хозяйства, применяющие специальный налоговый режим, вновь представляют документы, указанные в подпунктах 1) и 2) настоящего пункта, при изменении данных в них либо возникновении права на другие земельные участки. Налоговый орган в течение трех рабочих дней со дня представления налогового заявления выносит решение о применении специального налогового режима или об отказе в применении специального налогового режима по форме, установленной уполномоченным органом. Решение оформляется в двух экземплярах. Один экземпляр вручается налогоплательщику под роспись или направляется по почте заказным письмом с уведомлением в случае неявки налогоплательщика в налоговый орган для получения решения в течение десяти календарных дней со дня принятия решения налоговым органом. Решение, направленное по почте заказным письмом с уведомлением, считается врученным налогоплательщику с даты отметки налогоплательщиком в уведомлении почтовой связи или иной организации связи.

Основанием для отказа в применении специального налогового режима является несоответствие налогоплательщика условиям, указанным в статье 439 Налогового Кодекса, и непредставление налогоплательщиком документов, указанных в пункте 1 настоящей статьи.

Прекращение применения специального налогового режима производится на основании налогового заявления в порядке, предусмотренном данным пунктом. В случаях возникновения условий, не позволяющих применять специальный налоговый режим, налогоплательщик представляет налоговое заявление в налоговый орган в течение пяти рабочих дней с момента возникновения несоответствия условиям и переходит на общеустановленный порядок с месяца, следующего за месяцем, в котором возникло несоответствие.

При добровольном прекращении применения специального налогового режима перевод на общеустановленный порядок производится с месяца, следующего за отчетным периодом, на основании налогового заявления налогоплательщика, которое представляется не позднее 31 декабря налогового периода, предшествующего году прекращения данного режима. Налоговый орган при установлении факта несоответствия налогоплательщика условиям применения данного режима на основе принятого решения уведомляет налогоплательщика о переводе его на общеустановленный порядок с месяца, следующего за месяцем, в котором возникло несоответствие.

Особенности применения специального налогового режима (Ст. 442). Плательщики единого земельного налога не являются плательщиками следующих видов налогов и других обязательных платежей в бюджет: 

1) индивидуального подоходного налога с доходов от деятельности крестьянского или фермерского хозяйства, на которую распространяется данный специальный налоговый режим; 

2) налога на добавленную стоимость - по оборотам от осуществления деятельности, на которую распространяется данный специальный налоговый режим; 

3) земельного налога и (или) платы за пользование земельными участками - по земельным участкам, используемым в деятельности, на которую распространяется данный специальный налоговый режим; 

4) налога на транспортные средства - по объектам налогообложения, указанным в подпунктах 1), 2) пункта 3 Ст. 365 Налогового Кодекса РК;

5) налога на имущество - по объектам налогообложения, указанным в подпункте 1) пункта 4 Ст. 394 Налогового Кодекса РК. 

2. Исчисление, уплата налогов и других обязательных платежей в бюджет, не указанных в пункте 1 настоящей статьи, и представление налоговой отчетности по ним производятся в общеустановленном порядке. Плательщики единого земельного налога вправе добровольно подать налоговое заявление в налоговый орган о постановке на учет по НДС. 
3. При осуществлении видов деятельности, на которые не распространяется специальный налоговый режим для крестьянских или фермерских хозяйств, плательщики единого земельного налога обязаны вести раздельный учет доходов и расходов, имущества и производить исчисление и уплату соответствующих налогов и других обязательных платежей в бюджет по указанным видам деятельности в порядке, установленном Налоговым Кодексом.

13.3 Особенности земельного налогообложения сельскохозяйственных предприятий

Объектом налогообложения для исчисления единого земельного налога является оценочная стоимость земельного участка (Ст. 443). Порядок исчисления единого земельного налога (Ст. 444). Исчисление единого земельного налога по пашням производится путем применения следующих ставок, исходя из совокупной площади земельных участков, к совокупной оценочной стоимости земельных участков (таблица 8).

На землях степной и сухостепной зон равнинных территорий с черноземами обыкновенными и южными, темно-каштановыми и каштановыми почвами, а также предгорных территорий с сероземами темными (серо-коричневыми), каштановыми (коричневыми) и черноземами предгорными, устанавливаются следующие базовые налоговые ставки земельного налога пропорционально баллам бонитета: 1 балл - базовая ставка - 0,48 тенге, 10 баллов - 2,41 тенге, 20 баллов - 4,82 тенге, 50 баллов - 38,6 тенге, 90 баллов - 144,75 тенге. 

Таблица 8 - Применение ставок, исходя из совокупной площади земельных участков, к совокупной оценочной стоимости земельных участков*

	Площадь земельных участков, га
	Ставка налога

	до 500
	0,1%

	от 501 до 1000 включительно
	0,1% от оценочной стоимости с 500 га + 0,2% от оценочной стоимости с гектаров, превышающих 500 га

	от 1001 до 1500 включительно
	0,2% от оценочной стоимости с 1000 га + 0,3% от оценочной стоимости с гектаров, превышающих 1000 га

	от 1501 до 3000 включительно
	0,3% от оценочной стоимости с 1500 га + 0,4% от оценочной стоимости гектаров, превышающих 1500 га

	свыше 3000
	0,4% от оценочной стоимости с 3000 га + 0,5% от оценочной стоимости гектаров, превышающих 3000 га

	*Примечание: данные из Налогового Кодекса РК


На землях полупустынной, пустынной и предгорно-пустынной территории со светло-каштановыми, бурыми, серо-бурыми, сероземами светлыми и обыкновенными, а также горных территорий с горно-степными, горно-луговостепными и горными альпийскими, субальпийскими почвами устанавливаются следующие базовые ставки земельного налога пропорционально баллам бонитета: 1 балл - 0,48 тенге, 10 баллов - 0,96 тенге, 20 баллов - 4,82,50 баллов - 19,30 тенге, 90 баллов -42,17 тенге. 

Базовые ставки земельного налога на земли сельскохозяйственного назначения, предоставленные физическим лицам для ведения домашнего личного хозяйства, садоводства и дачного строительства, устанавливаются в следующих размерах: до 0,5 га - 20 тенге за 0,01 га; превышающим 0,5 га - 100 тенге за 0;0 1 га. 

Исчисление единого земельного налога по пастбищам, естественным сенокосам и другим земельным участкам, используемым в деятельности, на которую распространяется специальный налоговый режим, производится путем применения ставки 0,1% к совокупной оценочной стоимости земельных участков.

Крестьянские или фермерские хозяйства исчисляют единый земельный налог за фактический период пользования земельным участком на праве землепользования. Оценочная стоимость земельного участка за фактический период пользования земельным участком определяется путем деления оценочной стоимости земельного участка на двенадцать и умножения на количество месяцев фактического периода пользования земельным участком.

При передаче крестьянским или фермерским хозяйством земельного участка в аренду другому крестьянскому или фермерскому хозяйству каждая из сторон исчисляет единый земельный налог за фактический период пользования земельным участком. Исчисление единого земельного налога арендатором производится, начиная с месяца, следующего за месяцем получения земельного участка в аренду.

В период фактического пользования земельным участком арендодателю при исчислении единого земельного налога включается месяц, в котором земельный участок был передан в аренду.

Особенности исчисления социального налога (Ст. 445). Плательщики единого земельного налога ежемесячно исчисляют суммы социального налога по ставке 20% от месячного расчетного показателя, установленного на соответствующий финансовый год законом о республиканском бюджете, за каждого работника, а также за главу и совершеннолетних членов крестьянского или фермерского хозяйства. Обязательства за совершеннолетних членов крестьянского или фермерского хозяйства по исчислению и уплате социального налога возникают с начала календарного года, следующего за годом достижения ими совершеннолетия.

Исчисленная сумма социального налога подлежит уменьшению на сумму социальных отчислений, исчисленных в соответствии с Законом Республики Казахстан «Об обязательном социальном страховании». 

При превышении суммы социальных отчислений над суммой социального налога сумма социального налога становится равной нулю. 

Сроки уплаты отдельных видов налогов и других обязательных платежей в бюджет, социальных отчислений и перечисления обязательных пенсионных взносов (Ст. 446). Уплата единого земельного налога, социального налога, индивидуального подоходного налога, удерживаемого у источника выплаты, платы за пользование водными ресурсами поверхностных источников, платы за эмиссии в окружающую среду, социальных отчислений, перечисление обязательных пенсионных взносов производятся в следующем порядке: 

- суммы, исчисленные с 1 января до 1 октября налогового периода, не позднее 10 ноября текущего налогового периода; 

- суммы, исчисленные с 1 октября по 31 декабря налогового периода, не позднее 10 апреля налогового периода, следующего за отчетным налоговым периодом.

Уплата социального налога и индивидуального подоходного налога, удерживаемого у источника выплаты, производится по месту нахождения земельных участков.

Сроки представления налоговой отчетности по отдельным видам налогов и других обязательных платежей в бюджет, социальным отчислениям и обязательным пенсионным взносам (Ст. 447). В декларации для плательщиков единого земельного налога отражаются исчисленные суммы единого земельного налога, социального налога, индивидуального подоходного налога, удерживаемого у источника выплаты, платы за пользование водными ресурсами поверхностных источников, платы за эмиссии в окружающую среду, обязательных пенсионных взносов и социальных отчислений. 

Декларация для плательщиков единого земельного налога представляется не позднее 31 марта налогового периода, следующего за отчетным налоговым периодом, в налоговые органы по месту нахождения земельных участков.

В области налогообложения Правительством и МСХ РК предлагается: 

1. Для 
«выравнивания» налоговой нагрузки перерабатывающей промышленности и сельхозтоваропроизводителей необходимо снизить налоговую ставку по НДС или освободить предприятия, работающие на сельскохозяйственном сырье от его уплаты, как это принято в развитых странах, применяющих протекционистскую политику в отношении сельского хозяйства и переработки. Такой подход необходим для стимулирования производств, перешедших на международные стандарты по выпуску сельскохозяйственной продукции. 

2. Развивать патентную систему налогообложения для сельских товаропроизводителей и юридических лиц, для которых земля является основным средством производства, утвердить схему начисления единого земельного налога для крестьянских (фермерских) хозяйств. 

Контрольные вопросы:

1. Назовите объекты и субъекты налоговых отношений.

2. Назовите роль налогов, их функции. 

3. Назовите финансовые отношения предприятий АПК и государства по поводу уплаты налогов.

4. Основные направления развития налоговой системы в АПК республики.

5. Назовите особенности и проблемы налогообложения сельскохозяйственных предприятий.

6. Налогообложение крестьянских (фермерских) хозяйств: особенности и виды налогов.

7. Выделите особенности земельного налогообложения сельскохозяйственных предприятий.

8. Назовите основные направления совершенствования в области налогообложения предприятий АПК.

Глава 14.  Экономические методы обеспечения конкурентоспособности аграрного производства в Казахстане

14.1 Государственное регулирование экономики АПК

Валовый выпуск продукции сельского хозяйства в 2013г. составил 256 млрд тенге, доля в республиканском объеме -10,4% или занимает 3 место, в том числе животноводство - 84,3 млрд тенге (4 место), растениеводство - 170,9 млрд тенге (2 место). Основными недостатками в развитии АПК являются: 

- слабая конкурентоспособность вследствие низкого уровня технической и технологической оснащенности; 

- низкий уровень экспорта; 

- высокая доля импорта продовольственных товаров в общем объеме потребления. 

Поэтому для обеспечения конкурентоспособности аграрной продукции и продовольственной безопасности страны Правительством Республики Казахстан реализуются мероприятия финансовой стратегии развития АПК. Основными видами государственной финансовой поддержки являются: 

- субсидии; 

- кредиты (микрокредиты, финансовый лизинг);

- льготное налогообложение. 

Все это способствует развитию сельской инфраструктуры, охране окружающей среды и рациональному использованию земельных и водных ресурсов, а также проведению научно-исследовательских работ в области сельского хозяйства, обеспечению продовольствием.

Государство выступает главным фактором социально-экономической динамики развития общества. Цели государственного регулирования зависят на каждом историческом этапе от многих обстоятельств: степени общей развитости экономики, ее структуры, меры включения в международное разделение труда. Особенно велико возможное многообразие целей для экономики, находящейся в переходном развитии. При этом выделяются текущие и стратегические цели регулирования при условии, что будут проработаны взаимосвязи между ними. 

Степень вмешательства государства в экономику зависит от задач, решаемых обществом на каждом конкретном историческом периоде его развития. Этим также определяется набор форм и методов регулирования. Государство определяет финансовую, ценовую и денежно-кредитную политику, и учитывает экономическое и социальное состояние общества, при этом совокупность форм и методов воздействия на экономические и социальные интересы зависит от целей и задач как оперативного, так и стратегического характера общественного развития. 

Государственное регулирование подразделяется: на типы, виды, формы, методы. 

Типы государственного регулирования включают в себя: экономическое с финансовой, ценовой, кредитной, валютной оплатой труда; административное. 

Виды государственного регулирования: налоговое, бюджетное, государственно-кредитное, таможенно-тарифное, валютно-финансовое, внутрихозяйственное. 

Формы регулирования обозначают процессы, характерные для соответствующих видов финансовой категории. Например, в бюджетном виде формами является финансирование и инвестирование; общей формой является планирование (прогнозирование). 

Методы регулирования рыночных отношений делятся на две группы: 

1. Негосударственные - связаны с деятельностью различных ассоциаций и соглашениями о рынках сбыта и ценах, банками, товарными и фондовыми биржами, ярмарками, центрами оптовой торговли, валютными аукционами, информационными системами; значительными возможностями обладает и система маркетинга. 

2. Государственные - государство использует различные правовые формы: плановые (научно-технические, социальные и другие программы, информационное обеспечение); финансово-экономические рычаги (налоги, проценты по кредиту, цены и т.п.) госзаказ; лимиты и квоты; инвестиции.

Государственное административное: становление и развитие новых экономических отношений и механизмов их функционирования. И оно включает: демонополизацию экономики и производства, обмена, торговли, системы управления, распределения ресурсов; создание предпосылок для развития экономической, хозяйственной и технической конкуренции. 

Правовые административно-экономические меры демонополизации - это принятие системы законов для межотраслевых производственных, торговых, сбытовых комплексов, организация и контроль за осуществлением демонополизации. 

К смешанным формам регуляторов относят: 
- систему стандартов, экологические и другие требования, правила и нормативы функционирования общественного производства (экономические санкции, ограничения); 
= государственные решения по списанию кредитной и налоговой задолженности, других убытков; перераспределение средств амортизации и др. 
В условиях кризисных ситуаций такие формы регулирования считают вынужденными. 

Целью системы государственного регулирования при условии доступности каждому производителю становится стимулирование производства предпринимательства и социальная поддержка села и АПК в целом. 

Финансовое регулирование осуществляется через льготное или прогрессивное налогообложение, бюджетный кредит и бюджетные ассигнования на целевые мероприятия, которые подразделяются на финансирование капиталовложений и другие меры, материально-технические ресурсы, удешевление процентов по ссудам банков, ассигнование на страховые цели. Экономические основы управления АПК представлены на рисунке 25. 


Рисунок 25. Экономические рычаги управления АПК

В целях реализации Закона РК «О государственном регулировании развития агропромышленного комплекса и сельских территорий» и повышения урожайности и качества производимых сельскохозяйственных культур, для субсидирования сельскохозяйственных товаропроизводителей республики выделено: в 2010г. - 3,8 млрд  тенге, в 2011г. - 6,0 и в 2012г. - 6,3 млрд тенге. В рамках Программы по развитию АПК в республике на 2013-2020гг. для субсидирования сельскохозяйственных товаропроизводителей были выделены субсидии, которые обеспечили полный агротехнологический цикл производства приоритетных сельскохозяйственных культур на площади (рисунок 26).
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Рисунок 26. Динамика субсидий в АПК

Одним из инструментов государственного регулирования является установление банковского процента. Меняя процентную ставку, государство оказывает влияние на инвестиционный процесс, курс акций и других ценных бумаг (рисунок 27).


Рисунок 27. Механизм субсидирования ставки 

вознаграждения по кредитам

Государство стремится решить целый комплекс хозяйственных и социальных проблем: стимулировать экономическую активность и высокие темпы роста, обеспечивать структурные сдвиги, ограничить рост цен, дальнейшее развитие страхования в АПК и т.д. 

В Казахстане реализуется несколько государственных программ, направленных на развитие АПК через лизинг (таблицы 9 и 10). 

Таблица 9 - Программы и условия поддержки АПК РК

	АО «КазАгроФинанс»
	АО ИФРП» ДАМУ»
	АО «БРК Лизинг»

	Программы развития АПК на 2010-2014гг. и 2015-2020гг.
	Программа финансирования лизинговых сделок субъектов малого и среднего предпринимательства
	Программа «Дорожная карта бизнеса 2020»
	Программа «Производительность 2020»

	Ставка

	4-6%
	до 7%
	до 7%
	до 7,5%

	Срок

	от 3 до 7 лет
	от 3 до 7 лет
	от 3 до 5 лет
	от 3 до 10 лет

	Сумма финансирования

	-
	не более 85 млн тенге
	не более 4,5 млрд тенге
	не менее 150 млн тенге

	Участие собственными средствами не менее

	15% от общей стоимости предмета лизинга
	20% от общей стоимости предмета лизинга
	20% от общей стоимости предмета лизинга
	15% от общей стоимости предмета лизинга


Начиная с 2014г. МСХ РК финансовые средства передаются в бюджеты местных исполнительных органов для осуществления субсидирования. В рамках программы «Агробизнес-2020» в 2014г. объёмы субсидирования составят: растениеводство - 85,4 млрд тенге - в два раза больше по сравнению с 2013г.; животноводство - 41,6 млрд тенге - на уровне 2013г. 
В растениеводстве сохранены все действующие направления субсидирования: удешевление стоимости затрат на производство приоритетных культур, закладку и выращивание садов и виноградников, приобретение минеральных удобрений, гербицидов и энтомофагов, на доставку поливной воды, экспертизу качества хлопка, развитие семеноводств, а также на возмещение ставки вознаграждения по лизингу сельхозтехники и поддержку страхования в растениеводстве. 

В животноводство запланировано упрощение процедуры получения субсидий: объединение в одну группу мероприятий по субсидированию селекционной и племенной работы в скотоводстве и удешевления стоимости сочных и грубых кормов с дифференциацией нормативов субсидирования в зависимости от уровня ведения селекционной и племенной работы.

Таблица 10 - Условия государственных программ по развитию агролизинга РК на перспективу

	Показатель
	Ставка вознаграждения
	Годовая эффективная ставка
	Срок лизинга
	Размер авансового платежа

	Лизинг сельхозтехники и оборудования:

-сельскохозяйственная техника, специальная техника, не требующая монтажа;

-иную технику, не предусмотренную подпунктом
	12,8% годовых (с учетом субсидирования 5,8% годовых*);

8% годовых 
	от 13,4% годовых (с учетом субсидирования от 6,4% годовых*);

от 8,2% годовых 
	подпункт 1) целевого назначения - до 5 лет;

подпункт 2) целевого назначения: 

- при стоимости 1 ед предмета лизинга до 25 млн тенге - до 7 лет;

- при стоимости 1 ед предмета лизинга свыше 25 млн тенге - до 10 лет
	подпункт 1) целевого назначения - не менее 25% от стоимости предмета лизинга, без условия предоставления обеспечения; 

подпункт 2) целевого назначения - не менее 15% от стоимости предмета лизинга, без условия предоставления обеспечения

	Племенные животные (за счет бюджетных средств)
Комиссия: нет

Льготный период: до 3-х лет.
	4,0% годовых
	от 3,9% годовых
	до 7 лет.
	-15% от стоимости предмета лизинга; 
-либо предоставление обеспечения любым из следующих способов в размере не менее 25% от стоимости предмета  лизинга

	Племенные животные (за счет внебюджетных средств)
	8,5%
	8,7% годовых
	до 7 лет
	не менее 15% от стоимости предмета лизинга с условием предоставления обеспечения.




Всего до 2020г. объём государственной поддержки сельского хозяйства увеличится в 4,5 раза. В рамках этих программ большое внимание уделяется лизинговому финансированию. Практика реализации государственных программ развития АПК в целом и агробизнеса предполагают привлекательные условия финансирования через господдержку в реализации проектов.
14.2 Основные формы и методы управления производством конкурентоспособной сельскохозяйственной продукции

Отечественная сельхозпродукция и продовольственные товары по качеству не соответствуют международным стандартам, реализационные цены по многим видам продукции не покрывают затраты на их производство. В целях повышения конкурентоспособности отечественной аграрной продукции и продуктов ее переработки на внутреннем и внешнем рынках с 2006г. реализуется бюджетная программа 051 «Субсидирование систем управления производством сельскохозяйственной продукции». Основной задачей данного мероприятия является частичное возмещение (до 50%) стоимости услуг по разработке, внедрению и сертификации систем менеджмента качества и безопасности продукции на базе международных стандартов предприятий по переработке сельскохозяйственной продукции. Схема субсидирования систем управления производством сельхозпродукции представлена на рисунке 28.


Рисунок 28. Схема субсидирования систем управления производством конкурентоспособной аграрной продукции

Применительно к сельскому хозяйству государственное регулирование осуществляется по следующим направлениям: налоговое, денежно-кредитное, бюджетное, ценовое, социальное путем формирования государственных программ и заказов, регулирование условий труда, трудовых отношений, оплаты труда, охраны и восстановления окружающей среды, непосредственное управление отраслями и предприятиями сельхозпроизводства, являющихся государственной или муниципальной собственностью (рисунок 29).


Рисунок 29. Схема осуществления государственной финансовой 

поддержки АПК из республиканского бюджета

Государственное стимулирование экспортеров включает в себя меры по снижению трансакционных издержек: развитие необходимой инфраструктуры, проведение процедуры сертификации продукции в соответствии с мировыми стандартами, содействие продвижению продукции на мировые рынки. Важной мерой является государственное гарантирование экспортных кредитов. 

Обеспечение конкурентоспособности отечественной продукции на мировых рынках невозможно без государственной поддержки. Основные инструменты этой поддержки: 

- дотации государства на создание малых перерабатывающих комплексов, производств и отдельных цехов при сельхозформированиях, функционирующих на основе новых технологий, использования современного оборудования и изготовления высококачественной продукции для потребительского рынка; 

- создание системы льготного кредитования среднесрочного и долгосрочного характера под 5-8% годовых для вновь созданных предприятий по переработке сельхозпродукции, размещенных в сельских населенных пунктах; 

- субсидирование предприятий комбикормовой промышленности при производстве кормов для животноводства и птицеводства, отвечающих требованиям мирового стандарта, а также действующих предприятий по переработке сельхозпродукции с целью повышения качества и увеличения ассортимента выпускаемой продукции на основе внедрения новых технологии, при условии ежегодного увеличения объема выпускаемой продукции на 50%; 

- субсидии и займы на создание предприятий по переработке овощной и плодово-ягодной продукции, первичной обработке шерсти, кожи, изготовлению дубленок и шубных изделий; 

- субсидии, освобождение от налогообложения и таможенных платежей до 5 лет предприятий, производящих продукцию для экспорта на мировой рынок в целях обеспечения их конкурентоспособности и т.д. 

Средством государственной поддержки отечественных сельхозтоваропроизводителей является экспортное субсидирование. В Казахстане не применяются экспортные субсидии в целях стимулирования экспорта, имеющие широкое распространение практически во всех странах экспортерах, хотя дополнительные затраты на транспортировку казахстанской продукции из-за большой удаленности и отсутствия выхода к морю являются фактором снижения конкурентных преимуществ. 

Вместе с тем в целях повышения экономической доступности финансов услуг субъектам АПК, в рамках Программы «Агробизнес-2020» предусмотрено внедрение новых финансовых мер государственной поддержки. К ним относятся: финансовое оздоровление субъектов АПК; субсидирование процентной ставки по лизингу и кредитам; гарантирование и страхование займов;  инвестиционные субсидии.

Государственные программы имеют разнообразную направленность. Так «Программа развития АПК до 2020г.» направлена на повышение количества сельхозтехники, что положительным образом влияет на производительность отрасли в целом. Программа «Производительность-2020» при поддержке Казахстанского Института Развития Индустрии фокусируется на предоставлении льготных условий уникальным более наукоемким предприятиям, становление которых будет способствовать развитию более технологически оснащенных областей промышленности. Программы, по содействию развитию предприятий МСБ, оператором которых является АО ФРП-ДАМУ» также имеют высокую значимость. 
14.3 Эффективность государственной поддержки растениеводства 

Приоритетное развитие АПК в целом и сельского хозяйства, частности, в экономической политике государства нашло отражение в следующих нормативных и программных документах: Законы РК «О Земле», «О зерне»», республиканские программы «Ауыл», «Развитие сельских территорий», «О государственной поддержке АПК на 2003-2005, 2006-2008 и 2009-2011гг.». 

В результате в последние годы наблюдаются положительные тенденции стабилизации сельхозпроизводства, выполняются целевые показатели, созданы социально-экономические условия повышения эффективности аграрного сектора экономики. В государственные и региональные программы развития АПК за последние три года вошли все направления аграрной политики Правительства Казахстана. 
Государственная финансовая поддержка растениеводства реализуется по 7 направлениям:

1. Поддержка развития семеноводства (БП 082) посредством удешевления до 40% стоимости приобретаемых отечественными сельскохозяйственными товаропроизводителями элитных семян, возмещения до 40% затрат оригинаторов сортов на производство оригинальных семян, а также полного возмещения затрат (100%) на закладку маточников многолетних насаждений плодово-ягодных культур и винограда. 

2. Обеспечение закладки и выращивания многолетних насаждений плодовых культур и винограда (БП 087). Сложившийся уровень потребности и потребления плодов и винограда в республике указывает на необходимость создания дополнительных садов и виноградников. 

3. Удешевление стоимости ГСМ и других ТМЦ, необходимых для проведения весенне-полевых и уборочных работ (БП 084). Обеспечение агротехнологического цикла производства позволило обеспечить конкурентоспособность аграрной продукции; увеличение объемов производства сельхозпродукции для обеспечения внутреннего рынка и экспортного потенциала республики. Субсидирование стоимости ГСМ других ТМЦ положительно повлияло на развитие отрасли растениеводства. При применении влагоресурсосберегающих технологий, способствующих более продуктивному использованию влаги. Выплаты осуществляются дифференцировано в зависимости от применяемой технологии: если размер субсидий на производство зерновых культур при традиционной технологии составляет 450 тенге на 1 га, то при влагоресурсосберегающей технологии с применением глифосатсодержащих гербицидов – 900 тенге на 1 га. 

4. Экспертиза качества казахстанского хлопка-волокна (БП 089). В настоящее время меры государственной поддержки, направлены на интенсификацию производства хлопка при одновременной оптимизации его посевных площадей. Для повышения конкурентоспособности казахстанского хлопка ежегодно за счет бюджетных средств осуществляется покупная экспертиза качества хлопка-волокна. 

5. Поддержка повышения урожайности и качества производимых сельскохозяйственных культур (БП 091). 

6. Субсидирование стоимости услуг по доставке воды сельхозтоваропроизводителям (БП 085). 

7. Страхование в растениеводстве (БП 050). 

Таким образом, финансовая поддержка растениеводства с целью повышения ее конкурентоспособности и насыщения как внутреннего, так и внешнего агропродовольственных рынков влияет на ее эффективное развитие.

14.4 Государственная поддержка и регулирование рынка животноводческой продукции

Финансовая поддержка племенного животноводства направлена на: 

- стимулирование средне- и крупнотоварного животноводства путем субсидирования стоимости комбикормов, лизинговой поддержки для оснащения ферм современным оборудованием; 

- целенаправленную селекционно-племенную работу по улучшению племенных и продуктивных качеств местного скота, в т.ч. с использованием зарубежного генофонда, завоза и адаптации пород импортной селекции; 

- научные разработки по выводу из стада низкопродуктивного и беспородного скота и оптимизации численности скота и по производству продукции животноводства применительно к различным природно-экономическим зонам в современных условиях хозяйствования.

Поддержка племенного животноводства. Субсидии выплачиваются на частичное удешевление стоимости (до 50%) реализованной субъектами в области племенного животноводства племенной продукции (материала), племенного молодняка, семени быков-производителей, суточных цыплят и племенного яйца отечественным сельскохозяйственным товаропроизводителям, а также на возмещение затрат подведомственным МСХ РК АО «Асыл тулик», АО «Астана кус» и ТОО «Казак тулпары». 

Увеличение выделяемых средств из республиканского бюджета на реализацию соответствующей бюджетной программы 083 позволило в последние годы заметно стабилизировать ситуацию в племенном животноводстве. 

Субсидирование повышения продуктивности и качества продукции животноводства. В целях стимулирования производства качественной животноводческой продукции от общего объема производства с 2006г. действует бюджетная программа, направленная на субсидирование повышения продуктивности и качества продукции животноводства. 

Государственная поддержка, направленная на удешевление (субсидирование) до 45% стоимости комбикормов (концентрированных кормов) используемых для производства продукции животноводства дала положительный эффект. Увеличились объемы производства животноводческой продукции сельскохозяйственными формированиями, участвующими в программе субсидирования. 

В результате анализа эффективности субсидирования, а также с учетом предложений профильных НПО были исключены субсидирования: по искусственному осеменению и трансплантации эмбрионов; производства товарного яйца по третьему уровню и производства свинины по второму уровню, поскольку птицефабрики и свиноводческие хозяйства, относящиеся к данным уровням, располагают малым поголовьем, не обеспечивающим производство конкурентоспособной продукции. 

Таким образом, финансовая поддержка рынка животноводческой продукции свидетельствуют об эффективности развития отрасли:

- увеличение доли племенного скота в общем стаде; 

- повышение продуктивности сельскохозяйственных животных; 

- увеличение производства продукции животноводства; 

- повышение конкурентоспособности продукции животноводства и повышение экспортного потенциала; 

- насыщение внутреннего рынка животноводческой продукцией. 

14.5 Субсидирование перерабатывающей промышленности 
Низкая доля переработки отрицательно сказывается на количестве произведенной продукции с высокой добавленной стоимостью, которая является показателем конкурентоспособности продукции. Именно по этой причине 32% внутреннего рынка переработанных продовольственных товаров (в денежном выражении) занимает импортная продукция. 

Отсутствие четких хозяйственных связей между перерабатывающими предприятиями и сельскохозяйственными товаропроизводителями, неразвитость системы заготовок сырья, низкое качество заготавливаемого сырья, дефицит оборотных средств на закуп необходимого объема сырья – является  следствием неполной загруженность перерабатывающих мощностей. К примеру, по данным Агентства по статистике коэффициент мощности в 2009г. по производству овощных консервов составил 9,6%, масло подсолнечного - 18,3%, молока сухого - 24,8%, крупяных изделий - 38,2%, сахара - 40,4% молока обработанного - 42,3%. Основными причинами данной ситуации являются:

1) дефицит оборотных средств;

2) проблемы сбыта продукции;

3) конкуренция со стороны иностранных производителей;

4) техническая и технологическая отсталость отрасли;

5) более низкий уровень государственной поддержки сферы переработки по сравнению с Российской Федерации и Республики Беларусь, что создает неравные условия для конкуренции.

В целях поддержки развития пищевой промышленности МСХ РК реализуется ряд мер, направленных на техническую и технологическую модернизацию отрасли, стимулирование предпринимательской инициативы и повышение качества производства. Финансовая поддержка перерабатывающей промышленности осуществляется по трем направлениям 

- возмещение ставки вознаграждения (интереса) по финансовому лизингу оборудования для предприятий по переработке сельскохозяйственной продукции;

- субсидирование ставки вознаграждения (интереса) по кредитам, выдаваемым финансовыми институтами предприятиям по переработке сельскохозяйственной продукции на пополнение их основных и оборотных средств, по лизингу оборудования;

- субсидирование развития систем управления производством и рынка сельскохозяйственной продукции.

Одной из мер является обеспечение доступными кредитными ресурсами путем субсидирования ставки вознаграждения по кредитам финансовых институтов. В рамках бюджетной программы «Субсидирование ставки вознаграждения по кредитам, выдаваемым финансовыми институтами предприятиям по переработке сельскохозяйственной продукции на пополнение их основных и оборотных средств, по лизингу оборудования».

Основная задача реализации программы - это поднять на качественно новый технологический уровень перерабатывающую отрасль и на этой основе довести удельный вес продовольственных товаров отечественного производства на внутреннем рынке с сегодняшних 68 до 80%, кроме того увеличить долю переработки мяса 21,5 до 27%, молока - с 27,4 до 42%, томатов - с 7 до 15%. Обеспечив производство достаточным количеством сырья повысить уровень загруженности перерабатывающих мощностей.

В целом необходимо отметить, что финансовая поддержка перерабатывающей промышленности способствует эффективности развития отрасли, обеспечению продовольственной безопасности страны; также приобретенное оборудование и технологии по лизингу, а также субсидирование развития систем управления производством и рынком сельскохозяйственной продукции – повышению конкурентоспособности произведенной продукции переработки.

Приоритеты индустриально-инновационного развития АПК Республики Казахстан:

- производство продукции, имеющей стабильные рынки сбыта;

- переход на новые виды и механизмы субсидирования, что должно стать стимулом для внедрения передовых технологий и повышения конкурентоспособности производства;

- разработка и реализация мастер-планов по приоритетным направлениям АПК в виде четких ориентиров и индикаторов для предпринимателей, финансовых институтов, государственных органов и социально-предпринимательских корпораций при реализации инвестиционных проектов;

- содействие развитию высокотехнологичных производств путем развития институтов развития в АПК.

Единая карта государственной поддержки АПК представлена в приложении 8.
14.6 Перспективы кластерного развития в АПК 

Кластер представляет собой группу географически локализованных взаимосвязанных компаний, поставщиков оборудования, комплектующих, специализированных услуг, инфраструктуры, научно-исследовательских институтов, высших учебных заведений и других организаций, взаимодополняющих друг друга и усиливающих конкурентные преимущества отдельных компаний и кластера в целом.
Кластерная инициатива в Казахстане, начиная с 2004г., предполагала осуществление модернизации экономики и территориальное развитие. Казахстанская кластерная инициатива - долгосрочная работа, начатая с семью пилотными кластерами, которая должна была продолжиться и распространиться на другие отрасли/регионы; также была направлена на стимулирование частной инициативы и на развитие отраслей, имеющих кластерные структуры. Наряду с 7-ю пилотными проектами была разработана программа и частично реализован кластер по развитию сельскохозяйственного производства (фрукты, овощи, молоко, мясо, зерно) (рисунок 30).
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Рисунок 30. Структура развития сельскохозяйственного кластера в Казахстане

На современном этапе реализации кластерной инициативы необходимо продолжить развитие (таблица 11).

Таблица 11 - Отдельные результаты по реализации кластерной инициативы в РК

	Направление
	Содержание

	Туризм
	упрощение регистрационных процедур; снижение консульских сборов; увеличено число грантов до 200 на обучение; создание сайта о туризме Казахстана 

	Нефтегазовое машиностроение
	подготовка экспертов по стандартам API и ASME; увеличение местного содержания нефтегазовыми компаниями

	Транспорт и логистика
	создание Ассоциации логистики Казахстана; подписан меморандум о партнерстве и сотрудничестве между ВУЗами и транспортными компаниями 

	Строительные материалы
	обеспечение транспарентности при проведении тендера; рассмотрено предложение по снижению тарифов на импортируемую продукцию; введение новых специальностей в ВУЗах

	Металлургия
	инициировано создание индустриального парка в г.Караганда

	Текстильная промышленность
	создание координационного совета; внедрение стандартов USCG; создание Центра по продвижению торговли для отечественных производителей 

	Пищевая промышленность
	создание координационного совета; пересмотр стандартов; проведение семинаров по актуальным темам сельского хозяйства и пищевой промышленности

	Сельское хозяйство
	создание молочного кластера (Костанайская и Алматинская области); зернового кластера Северо-Казахстанской, Костанайской и Акмолинской области).


Поэтому дальнейшее развитие АПК Казахстана в современных условиях было направлено на повышение конкурентоспособности аграрного сектора экономики и обеспечение продовольственной безопасности страны через создание кластеров. Данное развитие возможно лишь на основе эффективного производства сельхозпродукции в объемах, достаточных для внутреннего рынка и формирования экспортных ресурсов, с целью занятия ведущих позиций на внешних рынках. Были разработаны и реализуются «Программа по развитию АПК до 2020 года», «Дорожная карта бизнеса 2020», «Производительность 2020», которые были направлены на развитие конкурентоспособного АПК страны, обеспечивающего продовольственную безопасность и увеличение экспорта сельхозпродукции. 

Одним из составляющих данных программ является кластерное развитие экономики страны в целом, так и АПК в частности. Одним из пилотных кластеров АПК была определена пищевая промышленность, которая на сегодняшний день динамично развивается. Во всех отраслях пищевой промышленности наблюдается рост производства, увеличение ассортимента и количества выпускаемой продукции. По данным статистики в Казахстане выпуск продукции пищевой промышленности осуществляют около 2,2 тыс предприятий. Основную долю в структуре производства пищевых продуктов, включая напитки, занимают зерноперерабатывающая (30%), мясоперерабатывающая (10,3%), молочная (14,1%), рыбоперерабатывающая (0,9%), плодоовощная (9,3%), масложировая отрасль (6,3%), производство напитков (17,0%). Предприятиями перерабатывающей отрасли в 2010г. произведено порядка 7% республиканского объема промышленного производства и 22% обрабатывающей промышленности.

Пищевая промышленность не может реализоваться как единый кластер, т.к. состоит из нескольких отраслей. Учитывая огромную площадь территории страны, региональную специализацию по производству и переработке аграрной продукции, в Казахстане сформировалось развитие следующих кластеров в рамках пищевой промышленности: молочно-мясной кластер; зерновой кластер; плодоовощной кластер.

Ведущую роль играет мясная промышленность Казахстана, которая дает значительный общий объем продукции промышленности республики, перерабатывающей сельхозсырье. По производству мяса Казахстан занимает третье место в СНГ после России и Украины.

Уровень потребления мяса и мясопродуктов населением (в пересчете на мясо) на 42% превышает национальную норму потребления (48 кг/год на 1 человека) и составляет 68,1 кг/год на 1 человека. Доля промышленной переработки в общем объеме производства мяса составила 24,2%, а использование среднегодовой мощности мясоперерабатывающих предприятий составило 65%. Уровень потребления молока и молокопродуктов населением (в пересчете на молоко) на 30% превышает национальную норму потребления (260 кг/год на 1 человека) и составляет 338 кг/год на 1 человека. В 2010г. молокоперерабатывающими предприятиями республики переработано 1,4 млн т молока на производство молочных продуктов, что составило 30,4% к общему объему его производства. В 2010г. объем импорта молокопродуктов в пересчете на молоко составил 877,9 тыс т. За отчетный период объем экспорта молокопродуктов составил всего 10,2 тыс т.

Зерновое хозяйство - главная отрасль земледелия Казахстана. В последние годы общие посевы зерновых культур занимали свыше 80%. В Казахстане производится от 13 до 20 и более млн т зерна, что дает право стране находиться на третьем месте в СНГ после России и Украины. В 2011г. Казахстан собрал рекордный урожай зерна - около 23 млн т в бункерном весе. Рост производства зерна способствует увеличению объемов его реализации и повышению доходности отрасли. Баланс производства и потребления зерна в Казахстане показывает, что обеспеченность внутреннего рынка собственным производством составляет порядка 157%. Исходя из имеющегося потенциала зернового хозяйства, можно утверждать, что создание зернового кластера повысить конкурентоспособность предприятий данной отрасли и эффективность развития АПК страны.

География экспорта казахстанского зерна представлена 25-ю странами. В основном, это страны СНГ, ЕС, Ближнего Востока и Северной Африки. Традиционными покупателями казахстанской пшеницы являются страны Центральной Азии. Географическая близость, схожесть всей системы торговли, предложение высококачественной пшеницы делает Казахстан для этих стран привлекательным поставщиком. Спрос на зерно со стороны этих стран остается устойчивым и менее эластичным по цене, поскольку численность населения данного региона характеризуется постоянным ростом. Россия остается одним из крупнейших и стабильных импортеров Казахстанского зерна (от 8 до 30% общего экспорта Казахстана). 

Основные объемы производства овощей в Казахстане сосредоточены в Алматинской, Жамбылской, Южно-Казахстанской, Восточно-Казахстанской областях, где климатические и географические условия являются наиболее подходящими для выращивания овощей. В основном плодоовощной рынок Казахстана заполняется продукцией отечественных производителей, - исключение составляют цитрусовые и некоторые виды плодов и овощей, производимые в малых объемах. Основными экспортерами плодоовощной продукции на рынок Казахстана традиционно являются Узбекистан, Кыргызстан и Китай. Территориальная близость этих стран благоприятно сказывается и на уровне цен импортируемой продукции. В результате импортируемая плодоовощная продукция, поставляемая на рынки Казахстана, дорожает незначительно. С другой стороны, имеющиеся производственные мощности теплиц в настоящее время не обеспечивают потребности населения овощами в межсезонье, что и приводит к росту цен в данный период.

Государственная политика по развитию АПК содействует решению первоочередных задач: 
- обеспечение устойчивого роста производства конкурентоспособной аграрной продукции, ее переработки; 
- продовольственной безопасности страны; 
- стимулирования социального и экономического развития сельских территорий;

- дальнейшее развитие и функционирование созданных кластеров позволит на основе объединения бизнеса, науки и органов власти существенно повысить качество производимой продукции и снизить издержки, что в настоящий момент является важным и необходимым условием обеспечения конкурентоспособности казахстанской продукции на мировом рынке.

Контрольные вопросы:

1. Какие существуют объективные причины включения государства в регулирование экономики АПК?

2. Перечислите типы, виды, формы и методы государственного регулирования. 

3. Какие существуют экономические рычаги управления АПК? 
4. Какие, на ваш взгляд, факторы препятствуют развитию АПК Казахстана?

5. Охарактеризуйте механизм субсидирования систем управления производством аграрной продукции

6. Перечислите основные направления государственной финансовой поддержки растениеводства.

7. Перечислите основные направления государственной финансовой поддержки производства продукции животноводства и продуктов ее переработки.

8. Какие на ваш взгляд основные причины преобладания импорта сельскохозяйственной продукции?

9. Назовите механизм субсидирования с целью повышения конкурентоспособности сельскохозяйственной продукции.

10. Назовите основные направления кластерной инициативы в Казахстане.

Глоссарий

Акция - ценная бумага, выпускаемая акционерным обществом и дающая право ее владельцу на получение определенного дохода в виде дивиденда из прибылей акционерного общества.

Акции обыкновенные - ценные бумаги, подтверждающие участие в компании и дающие владельцу право голоса и участия в разделе остающихся в распоряжении компании доходов путем получения дивидендов и/или за счет прироста капитала.

Акции привилегированные - ценные бумаги, подтверждающие участие в компании и дающие преимущественные по сравнению с другими права на получение дивидендов и распределение активов в случае ликвидации. Обычно привилегированные акции не дают права голоса.

Акционерный капитал - собственность банка, представляющая собой стоимость выпущенных ее акций, включая привилегированные и простые акции. 

Амортизация - 1) постепенное изнашивание основных фондов и перенесение их стоимости на стоимость вырабатываемой продук​ции; в развитых странах государство определяет порядок амортизационных отчислений, позволяя предприятиям через ускоренную амортизацию уменьшить сумму прибыли, подлежащую налогообложению, что стимулирует быстрое внедрение новой техники и технологии; 2) постепенное погашение долга физическим или юридическим лицом через периодический взнос или выкуп обязательств; 3) признание долгового обязательства недействительным вследствие его утраты, кражи и т.п.

Анализ финансовой устойчивости - анализ состояния счетов предприятия на предмет его платежеспособности. Анализ устойчивости предприятия производится на основе построения баланса неплатежеспособности, который включает в себя показатели, характеризующие общую величину неплатежей, причины неплатежей и источники средств, ослабляющих финансовую напряженность.

Банкротство - долговая несостоятельность, отказ предпринимателя платить по своим долговым обязательствам из-за отсутствия средств. Предприятие формально становится банкротом после решения суда о его неспособности рассчитываться по долговым обязательствам. Судебное решение выносится или по просьбе самого предприятия (добровольная ликвидация) или по требованию его кредиторов (принудительная ликвидация).

Валовая маржа (маржинальный доход) - результат от реализации продукции за вычетом переменных затрат.

Вложения капитальные - совокупность затрат материальных, трудовых и денежных ресурсов на расширенное воспроизводство основных фондов.

Выручка - учетный доход от реализации продукции или услуг за данный период, отражающий как денежные, так и не денежные формы дохода. Валютная выручка - выручка от экспорта товаров и услуг, а также от международных кредитов в иностранной валюте.

Выручкой от реализации продукции (работ, услуг) - называются денежные средства, поступившие на расчетный счет предприятия за реализованную покупателю продукцию.

Директ-костинг - метод учета издержек производства, основу которого составляет их деление на переменные и постоянные издержки.

Доход будущих периодов - доход, полученный предприятием в отчетном периоде, но относящийся к деятельности в последующих периодах.

Доход в форме наличности - среднемесячный внутренний уровень дохода на инвестиции из общей ожидаемой суммы поступлений в виде процентов по займам и погашения капитальной суммы долга. Меняется в зависимости от суммы предполагаемых досрочных платежей, что определяет структуру потока денежной наличности.

Доход маржинальный - показатель, широко используемый при анализе себестоимости. Отражает величину, на которую выручка с продаж превышает совокупные переменные затраты, относящиеся к определенному уровню продаж (объему производства). Может определяться как удельная величина — в расчете на цену единицы продукции.

Доход накопленный - 1) незарегистрированные поступления; 2) плата за предоставление услуг или поставку товаров, по которым еще не наступил срок погашения дебиторской задолженности.

Доход облагаемый - часть валового дохода налогоплательщика, подлежащая налогообложению.

Запас финансовой прочности (кромка безопасности) – показывает, насколько можно сокращать производство продукции, не неся при этом убытков. Рассчитывается как в абсолютном, так и в относительном выражении.

Затраты косвенные - затраты, которые нельзя прямо отнести на изготавливаемый продукт или оказываемую услугу (например, административно-управленческие расходы).

Затраты и потери непроизводительные - вызванные бесхозяйственностью и нераспорядительностью расходы, ликвидация которых является важным фактором снижения себестоимости. Они не планируются, и всегда представляют собой перерасход против плановой себестоимости. Включают в себя: пени, штрафы, неустойки, недостачи и потери от порчи материальных ценностей. 

Затраты капитальные дополнительные - часть капитальных затрат, возникающая вследствие расширения долгосрочных производственных активов (зданий, оборудования и т.д.).

Инвестиции - капитальные вложения; совокупность затрат, реализуемых в форме долгосрочных вложений капитала в соответствии с поставленными целями. Различают прямые инвестиции - вложения в производство - и портфельные инвестиции - вложение средств в долгосрочные ценные бумаги в целях получения прибыли за счет владения или перепродажи.

Капитал - стоимость, приносящая прибавочную стоимость в результате эксплуатации наемного труда.

Капитал заемный - капитал, образуемый за счет кредитов, выпуска и продажи облигаций, полученных средств по другим видам денежных обязательств.

Капитал основной (основные фонды) - основные средства предприятия, обеспечивающие его производственную деятельность, срок амортизации которых больше одного года.

Капитал (фонд) уставный - организационно-правовая форма капитала, объем которого определяется уставом или договором об основании предприятия. Включает номинальную стоимость выпущенных акций, сумму вложений государственных средств или частных паевых взносов.

Калькуляция - способ определения в стоимостной (денежной) форме затрат на производство единицы или группы единиц изделий, а также на отдельные виды производств. Дает возможность опреде​лить фактическую или плановую себестоимость объекта или изделия и является основой для их оценки.

Кредит - ссуда в денежной или товарной форме, предоставляемая на условиях возвратности, платности, срочности, выражающая экономические отношения между кредитором и заемщиком.

Кредитование - 1) предоставление кредита; 2) запись суммы в кредит бухгалтерского счета. Прямое банковское кредитование - непосредственное предоставление банком ссуд предприятиям, направленное на формирование у последних основных и оборотных средств, а также финансирование затрат.

Коммерческий (фирменный) кредит - это традиционная форма кредитования, при которой поставщик (продавец) предоставляет кредит покупателю в форме отсрочки платежа. Разновидностью коммерческого кредита является аванс покупателя, который выплачивается поставщику (продавцу) после подписания договора.

Кредитоспособность - способность заемщика, юридического или физического лица, своевременно и в полном объеме рассчитаться по своим долговым обязательствам согласно условиям кредитного договора.

Контокоррент (текущий счет) - единый счет, на котором учитываются все операции банка с клиентом. На контокорренте отражаются, с одной стороны, ссуды банка и все платежи со счета по поручению клиента, а с другой - средства, поступающие в банк от клиентов в виде выручки, вкладов, возврата ссуд и др.

Коэффициент ликвидности - показатель способности предприятия и вовремя выполнять свои краткосрочные финансовые обязательства.

Коэффициент платежеспособности - отношение величины акционерного капитала к ее суммарным активам АО.

Лизинг - операция, сочетающая в себе элементы аренды и кредитования. Суть сделки сводится к тому, что лизинговая фирма или банк (лизингодатель) приобретает у поставщика объект сделки (оборудование, сооружение и т.п.), чтобы сдать в аренду лизингополучателю. 

Ликвидация - 1) продажа ранее купленного биржевого контракта; 2) завершение сделки; 3) прекращение деятельности предприятия. Добровольная ликвидация предприятия должника осуществляется во внесудебном порядке по соглашению между его собственниками и кредиторами, принудительная - по решению суда.

Ликвидность - 1) возможность превращения статей актива предприятия в деньги для оплаты обязательств по пассиву; 2) легкость реализации, продажи, превращения материальных ценностей в наличные деньги.

Материальные затраты - это самая существенная составляющая, которая включает в себя оплату сырья и материалов, полуфабрикатов и комплектующих изделий, топлива и энергии, расходы на тару и тарные материалы, запасные части, затраты связанные с приобретением МБП, средства переданные сторонним организациям за производственные услуги.

Нормы амортизации - процентное отношение годовой суммы амортизации к балансовой стоимости основных фондов.

Нормирование - установление оптимальной величины оборотных средств, необходимых для осуществления хозяйственной деятельности предприятия.

Нормирование оборотных средств - процесс установления минимальной расчетной суммы денежных средств постоянно необходимых предприятию для обеспечения нормальной работы.

Оборотные средства - представляют собой стоимостную оценку совокупности материально-вещественных ценностей, используемых в качестве предметов труда и действующих в натуральной форме, как правило, в течение одного производственного цикла.

Оборотные производственные фонды - физическое или юридическое лицо, объекты которого непосредственно облагаются налогом.

Оборачиваемость - относительный показатель эффективности использования оборотных средств, основу которого составляет фактор времени.

Онкольный кредит (ссуда до востребования) - краткосрочный кредит, который погашается по первому требованию; выдается, как правило, под обеспечение ценными бумагами и товарами.

Операционный анализ (анализ безубыточности) изучает зависимость финансового результата от объемов производства, реализации и издержек производства. Цели его использования в финансовых расчетах: а) определение критического объема производства для безубыточной работы; б) расчет запаса финансовой прочности предприятия; в) оценка экономической целесообразности собственного производства или закупок; г) планирование прибыли и др.

Основной капитал - финансовые ресурсы, предназначенные для инвестирования в основные фонды 
Основные фонды - представляют собой совокупность произведенных общественным трудом материально-вещественных ценностей, используемых в неизменной натуральной форме в течение длительного периода времени и утрачивающих стоимость по частям.
План - 1) финансовый план - важнейший элемент бизнес-планов, составляемых как для обоснования конкретных инвестиционных проектов и программ, так и для управления текущей и стратегической финансовой деятельностью; 2) бизнес-план - документ, аккумулирующий всю необходимую информацию об инвестиционном проекте, все его основные параметры. Бизнес-план является основным документом, обосновывающим экономическую целесообразность инвестиционного проекта; 3) кредитный план - определяет порядок поступления денежных средств и возврата их в намеченные договорами сроки; 4) кассовый план - отражает оборот наличных денежных средств, т.е. поступление и выплату наличных денег через кассу хозяйствующего субъекта.

Платежеспособность возможность и готовность предприятия погасить все виды задолженности - способность предприятия своевременно и полностью выполнять свои платежные обязательства, вытекающие из характера совершаемых предприятием финансовых обязательств.

Поток денежных средств - разность меду всеми полученными и выплаченными предприятием денежными средствами за определенный период времени.

Предприятие является самостоятельным хозяйствующим субъектом, созданным для организации производства продукции на основе сочетания личных, коллективных и общественных интересов.

Предприятия АПК - это хозяйствующие субъекты, созданные для организации предпринимательской деятельности, экономической целью которого является обеспечение общественных потребностей и извлечение прибыли. 

Процедура банкротства - представляет собой совокупность формализованных факторов, включающих выявление признаков банкротства, рассмотрение дел о банкротстве в суде, выбор и проведение конкретных мероприятий в рамках дел о банкротстве, удовлетворение требований кредиторов, завершение дел о банкротстве.

Резервный капитал банка - часть собственных средств банка, образуемая за счет отчислений от прибыли и используемая для покрытия потерь от операционной деятельности и выплат дивидендов по привилегированным акциям и процентов по облигациям, когда текущей прибыли оказывается недостаточно.

Рентабельность - процент на капитал, процентный капитал - показатель эффективности единовременных и текущих затрат. В общем виде рентабельность определяется отношением прибыли к единовременным или текущим затратам, благодаря которым получена эта прибыль.

Санация - система экономических и финансовых мер, направленных против нарушителей договорных обязательств (штрафы, пени, неустойки, разрыв договора и пр.).

Себестоимость - денежное выражение затрат предприятия на производство и реализацию продукции (работ, услуг).

Срочная ссуда - это обычная форма кредита. Банк перечисляет на расчетный счет заемщика сумму кредита. По истечении срока кредит погашается (т.е. заемщик перечисляет со своего расчетного счета банку, соответствующую сумму денег).

Страховой тариф (тарифная ставка) - цена страхового риска. Выражается в абсолютных денежных единицах или процентах от страховой суммы. Размер страхового тарифа по обязательным видам страхования определяется законодательством, а по добровольным видам страхования — страховщиком.

Страховой полис - документ установленного образца, выдаваемый страхователю в удостоверение заключенного договора страхования.

Точка безубыточности – такой объем реализации, при котором выручка покрывает все издержки предприятия, связанные с производством и реализацией продукции. Определяется как в натуральном, так и в стоимостном выражении.

Факторинг - инкассирование дебиторской задолженности покупателя и является специфической разновидностью краткосрочного кредитования и посреднической деятельности. 

Финансы - категория, выражающая экономические отношения в процессе создания и использования денежных средств. «Высокие» финансы - 1) крупномасштабные финансовые операции; 2) влиятельные финансовые круги. «Здоровые» финансы - финансовые операции, характеризующиеся сбалансированностью доходов и расходов.

Финансирование - обеспечение необходимыми финансовыми ресурсами потребностей предприятия за счет собственных и заемных средств (бюджетных и внебюджетных источников). Бюджетное финансирование – предоставление в безвозвратном порядке средств из государственного (местного, муниципального) бюджета предприятиям для полного или частичного покрытия их расходов. Венчурное финансирование - Финансирование инновационной деятельности, приносящей высокий доход в случае удачи, но сопряженной с высоким риском потерь. Собственное капитальное финансирование - увеличение фондов посредством выпуска акций. Сметное финансирование - предоставление денежных средств из государственного (федерального, республиканского или местного) бюджета для покрытия расходов предприятия непроизводственной сферы, находящегося в государственной собственности. «Ясельное» финансирование – выделение финансовых ресурсов инвестором, вновь создаваемому частному предприятию.

Финансовое прогнозирование - исследование долговременных перспектив изменения финансового состояния объекта в целом и его различных частей - не предполагает непременного осуществления на практике разработанных прогнозов.

Финансовый леверидж - соотношение между облигациями и привилегированными акциями, с одной стороны, и обыкновенными акциями - с другой. Финансовый леверидж является показателем финансовой устойчивости акционерного общества, что отражается и на доходности портфельных инвестиций. Высокий уровень левериджа - явление опасное, т.к. ведет к финансовой неустойчивости.

Финансовые показатели - набор показателей, использующихся для исследования эффективности деятельности предприятия, и измерения степени риска его операций. Обычно выделяют четыре группы показателей: коэффициенты рентабельности, оборачиваемости, ликвидности и структуры капитала.

Финансовая устойчивость предприятия - характеристика уровня риска деятельности предприятия с точки зрения сбалансированности или превышения доходов над расходами.

Фондоотдача - отношение объема реализации к среднегодовой стоимости основных фондов.

Фондоемкость - обратный показатель фондоотдаче

Фондовооруженность - стоимость основных фондов, приходящаяся на одного работника.

Форфейтинг - специфическая фирма кредитования торговых операций, заключающаяся в покупке у продавца товаров векселей, акцептированных покупателем этих товаров

Форфетирование - форма кредитования экспорта банком или финансовой компанией путем покупки ими без оборота на продавца векселей и других долговых требований по внешнеторговым операциям. Форфетирование, как правило, применяется при поставках машин, оборудования на крупные суммы с длительной рассрочкой платежа (до 7 лет).

Экономические (пруденциальные) нормативы - устанавливаются уполномоченным органом для обязательного выполнения банками, с целью обеспечения их финансовой устойчивости, достижения стабильности денежно-кредитной системы, защиты интересов вкладчиков.
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Приложение 1

Основные принципы анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия

	Принцип


	Содержание принципа



	Конкретность
	Анализ основывается на реальных данных, результаты его получают конкретное количественное выражение

	Комплексность
	Всестороннее изучение экономического явления или процесса с целью объективной его оценки

	Системность
	Изучение экономических явлений во взаимосвязи друг с другом, а не изолированно

	Регулярность
	Анализ следует проводить постоянно через заранее определенные промежутки времени, а не от случая к случаю

	Объективность
	Критическое и беспристрастное изучение экономических явлений, выработка обоснованных выводов

	Действенность
	Пригодность результатов анализа для использования в практических целях, для повышения результативности производственной деятельности

	Экономичность
	Затраты, связанные с проведением анализа, должны быть существенно меньше того экономического эффекта, который будет получен в результате его проведения

	Сопоставимость
	Данные и результаты анализа должны быть легко сопоставимы друг с другом, а при регулярном проведении аналитических процедур должна соблюдаться преемственность результатов

	Научность
	При проведении анализа следует руководствоваться научно обоснованными методиками и процедурами


Приложение 2

Относительные показатели, применяемые для оценки финансовой устойчивости предприятия

	Коэффициент
	Что показывает
	Формула расчета
	Интервалы

оптимальных

значений

	1
	2
	3
	4

	Коэффициент автономии (Ка)
	Характеризует независимость от заемных средств
	Ка = СК-В

Отношение собственного капитала к общей сумме финансирования
	> 0,5

	Коэффициент соотношения заемного и собственного капитала (Кз/с)
	Сколько заемного капитала привлечено на 1 тенге собственного капитала, вложенного в активы
	Кз/с = (КТ+КО)/СК

Отношение величины внешних обязательств к сумме собственного капитала
	< 1

	Коэффициент соотношения долгосрочной задолженности и постоянного капитала (Кз/к)
	Какая доля постоянного капитала профинансирована или в какой мере предприятие зависит от долгосрочных заемных средств при финансировании активов
	Кз/к = КТ / (СК+КТ)

Отношение долгосрочной задолженности к сумме постоянного капитала и долгосрочной задолженности
	

	Индекс постоянного актива (КПА)
	Долю основных средств и внеоборотных активов в источниках собственных средств
	КПА = F/(СК+ КТ)

Отношение внеоборотных активов к сумме собственного капитала
	

	Коэффициент КОС/СК
	В какой мере основные средства покрываются за счет собственного капитала
	КОС /СК = FОС/СК, где

FОС - стоимость основных средств по балансу
	

	Коэффициент маневренности (КМ)
	Какая доля долгосрочных источников финансирования предприятия находится в мобильной форме, позволяющей свободно ими маневрировать
	КМ = ЕТ / (СК+ КТ)

Отношение собственного оборотного капитала к величине собственного капитала
	> 0,5

	Коэффициент обеспеченности оборотных активов собственным оборотным капиталом (КС)
	Является критерием для определения неплатежеспособности (банкротства)
	КС = ЕТ/Rа

Отношение собственных оборотных средств к общей величине оборотных средств предприятия
	> 0,1

	Коэффициент обеспеченности запасов собственным капиталом (КО)
	Степень покрытия материальных запасов собственными средствами, а также потребность в привлечении заемных
	КО = ЕТ/(Z+H)

Отношение собственных оборотных средств к величине запасов и затрат


	> 0,6-0,8
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	1
	2
	3
	4

	Коэффициент соотношения мобильных и иммобилизованных средств (КМ/И)
	Сколько внеоборотных средств приходится на 1 тенге оборотных активов
	КМ/И = Ra/F

Отношение оборотных средств к внеоборотным активам
	

	Коэффициент имущества производственного назначения (КПИ)
	Доля имущества производственного назначения в общей стоимости всех средств предприятия
	КПИ = (FOC + FHC + ZПЗ + ZНП)/В

Отношение суммы внеоборотных активов и производственных запасов к итогу баланса
	> 0,5

	Коэффициент стоимости основных средств в имуществе (КFoc)
	Частное значение коэффициента имущества производственного назначения
	КFoc=FOC/B


	

	Коэффициент стоимости материальных оборотных средств в имуществе (КZ)
	Частное значение коэффициента имущества производственного назначения
	КZ=Z/B
	

	Коэффициент прогноза банкротства (КПБ)
	Долю чистых оборотных активов в стоимости всех средств предприятия
	КПБ = (Ra - ЗУК - Кt - rP - ЗУ - РП - ПКО)/В

Отношение разности оборотных средств и краткосрочных пассивов к итогу баланса
	


Приложение 3

Показатели, характеризующие прибыльность (рентабельность)

	Наименование показателя
	Способ расчета
	Пояснения

	Рентабельность продаж, %
	R1 = Прибыль от продажи продукции (работ, услуг) / Выручка от продажи * 100
	Показывает, сколько прибыли приходится на единицу реализованной продукции

	Общая рентабельность от-четного периода (экономическая рентабельность), %
	R2 = Балансовая прибыль / Средняя за период стоимость активов * 100
	Показывает, сколько денежных единиц затрачено предприятием для получения тенге прибыли независимо от источников привлечения средств

	Рентабельность собственного капитала, %
	R3 = Прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия / Средняя за период величина собственного капитала * 100
	Показывает эффективность использования собственного капитала. Динамика R3 оказывает влияние на уровень котировки акций

	Рентабельность внеоборотных активов, %
	R4 = Чистая прибыль после уплаты налога на прибыль / Средняя за период стоимость внеоборотных активов * 100
	Показывает эффективность использования основных средств и прочих внеоборотных активов, измеряет величину чистой прибыли, приходящейся на единицу стоимости внеоборотных активов

	Рентабельность основной деятельности (окупаемость издержек), %
	R5 = Прибыль от продажи или чистая прибыль / Себестоимость реализованной продукции * 100
	Показывает, сколько прибыли от продажи или чистой прибыли приходится на 1 тенге затрат

	Фондорентабельность, %
	R6 = Балансовая прибыль / Средняя за период стоимость основных средств * 100
	Показывает эффективность использования основных средств


Приложение 4


Блок–схема формирования бюджета на предприятиях

Приложение 5

 SHAPE 



Поступления и выбытия денежных средств от основной деятельности

Продолжение Приложения 5


Поступления и выбытия денежных средств от инвестиционной деятельности предприятия


Поступления и выбытия денежных средств от финансовой деятельности

Приложение 6

Показатели, используемые при анализе деловой активности предприятия

	Показатель
	Формула расчета


	Комментарий

	1
	2
	3

	Производительность труда (w), тенге.
	W = Выручка от реализации/ Среднесписочная численность работников
	Характеризует эффективность использования трудовых ресурсов

	Фондоотдача основных средств, тенге.
	Фо = Выручка от реализации/ Среднегодовая стоимость основных средств
	Отражает эффективность использования основных средств; показывает, сколько выручки приходится на 1 тенге стоимости основных средств

	Коэффициент общей оборачиваемости капитала Ок
	Ок = Выручка от реализации/ Средний за период итог баланса
	Показывает скорость (количество) оборота всех средств предприятия (авансированного капитала)

	Средний срок оборота капитала Ск, дни
	Ск = 365/Ок
	Характеризует продолжительность оборота всего капитала предприятия

	Коэффициент оборачиваемости оборотных средств Ооб 
	Ооб = Выручка от реализации/ Средняя за период величина оборотных средств
	Отражает скорость оборота материальных и денежных ресурсов предприятия за анализируемый период, показывает, сколько тенге оборота (выручки) приходится на каждый тенге данного вида активов

	Средний срок оборота оборотных активов Соб, дни
	Соб = 365/Ооб
	Выражает продолжительность оборота мобильных активов за анализируемый период

	Коэффициент оборачиваемости материальных оборотных средств Ом.ср
	Ом.ср = Выручка от реализации/ Средняя за период величина запасов и затрат
	Скорость оборота запасов и затрат, т.е. число оборотов за отчетный период, за который материальные оборотные средства превращаются в денежную форму

	Средний срок оборота материальных средств См.ср, дни
	См.ср = 365/Ом.ср
	Продолжительность оборота материальных средств за отчетный период, показывает скорость превращения запасов из материальной в денежную форму

	Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности Од/з
	Од/з = Выручка от реализации/ Средняя за период дебиторская задолженность
	Показывает число оборотов за период коммерческого кредита, предоставленного предприятиям. 
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	1
	2
	3

	Средний срок оборота дебиторской задолженности Сд/з
	Сд/з = 365/Од/з
	Показатель характеризует продолжительность одного оборота дебиторской задолженности в днях

	Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности Ок/з
	Ок/з = Выручка от реализации/ Средняя за период кредиторская задолженность
	Показывает скорость оборота задолженности предприятия. Ускорение неблагоприятно сказывается на ликвидности предприятия; если Ок/з<Од/з, возможен остаток денежных средств у предприятия

	Продолжительность оборота кредиторской задолженности Ск/з
	Ск/з = 365/Ок/з
	Показывает период, за который пред-приятие покрывает срочную задолженность. Замедление оборачиваемости, т.е. увеличение периода, характеризуется как благоприятная тенденция

	Коэффициент оборачиваемости собственного капитала (Оск)
	Оск = Выручка от реализации/ Средняя за период величина собственного капитала
	Отражает активность собственных средств или активность денежных средств, которыми рискуют акционеры или собственники предприятия

	Продолжительность операционного цикла Цо
	Цо =  Сд/з + См.ср
	Характеризует общее время, в течение которого финансовые ресурсы находятся в материальных средствах и дебиторской задолженности. 

	Продолжительность финансового цикла Цф
	Цф =  Цо -  Ск/з
	Время, в течение которого финансовые ресурсы отвлечены из оборота. Цель управления оборотными средствами - сокращение финансового цикла


Приложение 7

Стратегические направления развития лизинга в АПК РК

Программа финансового оздоровления подразумевает меры господдержки, в числе которых удешевление кредитов субъектов АПК, взятых ими для развития своего бизнеса, приобретения специальной техники и оборудования. В рамках финансового оздоровления также продлеваются до 9 лет сроки возврата кредитов и списываются штрафы и пени.

Продолжение Приложения 7

Меры по совершенствованию рынка лизинговых услуг
Дочерней компанией холдинга – АО «КазАгроМаркетинг», работающего в качестве оператора программы, в текущем году организовано 4 заседания Комиссии по финансовому оздоровлению субъектов АПК РК, в ходе которых принято решение о применении мер финансового оздоровления в отношении 169 субъектов АПК. Общая сумма основного долга по займам данных субъектов составляет 149,2 млрд тенге.
Программа финансового оздоровления субъектов АПК действует второй год. Всего же за период 2013-2014 годов одобрены заявки по 217 субъектам агропрома на общую сумму основного долга 167,6 млрд тенге. По всем одобренным заемщикам планируется сохранить более 58,0 тыс постоянных рабочих мест. Общая площадь земельных угодий заемщиков, задействованных в производстве, составила 2,0 млн га.
Продолжение Приложения 7

[image: image17]
Порядок субсидирования и участники при финансовом оздоровлении
В разрезе регионов нашей страны наибольшее количество одобренных обязательств субъектов АПК представлено от Северо-Казахстанской и Акмолинской областей – по 38 компаний, от Костанайской области – 20, от Восточно-Казахстанской – 17.

В разрезе финансовых институтов наибольшее количество одобренных заемщиков представлено от АО «Фонд финансовой поддержки сельского хозяйства» – 76 (или 32%), от АО «Цеснабанк» – 26 (21,5%), от АО «Банк ЦентрКредит» – 19 (11%).

Приложение 8

[image: image18]
Единая карта господдержки для субъектов АПК

Доля отраслей в общем объеме одобренных субъектов АПК выглядит следующим образом: выращивание зерновых, бобовых и масличных культур – 86%; сервисные услуги и трейдеры – 8,5%; переработка сельхозпродукции – 3%; птицеводство – 2%; разведение животных – 0,5%.

Финансовое оздоровление осуществляется путем реструктуризации и рефинансирования кредитных (кредиторских) и лизинговых обязательств субъектов АПК. В финансовом оздоровлении могут участвовать субъекты АПК, получившие кредиты до 1 января 2014 года. Для того чтобы воспользоваться данной мерой господдержки, субъекты АПК должны обратиться с заявлением в финансовый институт, в котором получали кредит. Финансовыми институтами выступают банки второго уровня, кредитные организации, имеющие лицензию на осуществление банковской деятельности, а также кредитные товарищества в сфере АПК.

Финансовое оздоровление осуществляется на основе Правил субсидирования ставок вознаграждения по кредитным и лизинговым обязательствам субъектов АПК для финансового оздоровления, утвержденных Постановлением Правительства РК от 18 апреля 2014 года за №379.
По размеру





По характеру участия работников





По характеру деятельности





По направлениям деятельности





малый





средний





производственный





крупный





сбытовой





снабженческий





обслуживающий





трудовой





потребительский





государственный





предпринимательский





индивидуальный





семейный





коллективный





корпоративный





Формы агробизнеса





Внеоборотные активы





Нематериальные активы





Долгосрочные финансовые вложения





Незавершенные капитальные вложения





Основные средства





Внеоборотные активы





По функциональным видам





Основные средства





Нематериальные активы





Незавершенные капитальные вложения





Долгосрочные финансовые вложения





По характеру обслуживания отдельных видов деятельности предприятия








Операционные





Инвестиционные





Непроизводственные





По характеру владения








Собственные





Арендуемые





По формам залогового обеспечения кредита и особенностям страхования





Движимые





Недвижимые





2. Права владения объектами авторского права и смежных прав





4. Права на использование земельных участков и природных ресурсов





6. Организационные затраты на создание предприятия





3. Права на интеллектуальную собственность





5. Монопольные права на использование редких ресурсов; лицензии на осуществление соответствующих видов деятельности





7. Лицензионные соглашения с другими организациями





1. Права владения патентами и свидетельствами на соответствующие объекты предприятия





Состав нематериальных активов





Внеоборотные операционные активы





Стоимость износа внеоборотных активов, переносимая на продукцию





Накопленная сумма амортизации, инвестируемая во внеоборотные активы





Первоначальная стоимость внеоборотных активов





Капитал 


предприятия





Капитал в денежной форме (денежный капитал)





Капитал в производственной форме (произво-дительный капитал)





Капитал в товарной форме (товарный капитал)





Собственный капитал





Уставный капитал





Резервный капитал





Добавочный капитал





Нераспределенная прибыль





Прочие формы собственного капитала





Оборотные средства





Функциональное назначение





Оборотные производственные фонды





Фонды обращения





Роль в производстве





Производственные  запасы





Незавершенное производство и расходы будущих периодов





Готовая продукция





Денежные средства и средства в расчетах





Принцип организации





Нормируемые





Ненормируемые





Источники формирования





Собственные





Заемные





Оборотные активы





Запасы сырья, материалов и полуфабрикатов





Запасы готовой продукции





Денежные активы





Дебиторская задолженность





Затраты на производство и реализацию продукции





По календарным периодам





В зависимости от объема производства





По принадлежности к процессу производства





По назначению





По способу включения в себестоимость продукции





По элементам затрат





текущие





единовременные





постоянные





переменные





производственные





внепроизводственные





основные





накладные





прямые





косвенные





одноэлементные





комплексные





Сбор и анализ информации





Разработка бюджета





Организация исполнения бюджета





Бюджетная отчетность





Бюджетный контроль и анализ





Бюджетное регулирование





Бюджетные предложения





Операционная деятельность





Результаты предыдущего периода





Сценарные условия








Стратегия





Разработка (и программная поддержка) «Положения об организационной структуре» (кто и что делает на предприятии)





Разработка (и программная поддержка) «Положения финансовой структуре» (кто и сколько зарабатывает / тратит)





Разработка (и программная поддержка) «Положения об основных бизнес-процессах» (что, кто, как, когда делает)





Разработка (и программная поддержка) «Положения об операционных бюджетах (сметах) (какие поступления и выбытия денежных средств, доходы, расходы, финансовые результаты, другие существенно важные показатели реализуются в ходе исполнения основных бизнес-процессов и проектов)





Разработка архитектуры бюджетной системы





Разработка (и программная поддержка) «Положения о бюджетировании денежных средств» (поступления и выбытия денежных средств предприятий и центров финансового учета)





Разработка (и программная поддержка) «Положения о бюджетировании доходов и расходов» (доходы и расходы, финансовые результаты предприятий и центров финансового учета)





Разработка (и программная поддержка) «Положения о бюджетировании по балансовому листу» (активы и пассивы предприятия)





Модели взаимодействия стратегии, организационной структуры, финансовой структуры, бизнес-процессов, бухгалтерского учета и бюджетирования





Организация функционирования системы бюджетирования





Денежные средства, поступающие за реализованную сельскохозяйственную продукцию





Выручка от реализации





Косвенные налоги





Материальные затраты





Валовой доход





НДС





Акцизы





Другие налоги





Зарплата и отчисления





Прибыль





Налоги, относимые на финансовый результат





Чистая прибыль





Выручка от реализации продукции, товаров и услуг





Налоги из выручки





Выручка (нетто) от реализации продукции, товаров и услуг








Переменные расходы, приходящиеся на реализованную продукцию





Маржинальная (валовая) прибыль





Постоянные расходы отчетного периода





Финансовый результат от реализации продукции (услуг)





Сальдо прочих внереализационных доходов и расходов





Финансовый результат от основной деятельности





Прибыль от инвестиционной и финансовой деятельности





Финансовый результат отчетного периода от обычной деятельности





Чрезвычайные доходы и расходы





Прибыль отчетного периода до налогообложения





Чистая прибыль





Налог на прибыль и иные обязательные платежи





Потребленная прибыль





Капитализированная прибыль





Балансовая прибыль предприятий АПК





Прибыль от реализации продукции и услуг





Прибыль от прочей реализации





Внереализационные финансовые результаты





Объем продажи продукции





Структура товарной продукции





Цены реализации





Себестоимость продукции





Прибыль от долевого участия в совместных предприятиях





Прибыль от сдачи в аренду основных средств и земли





Полученные пени и штрафы





Доходы по акциям, облигациям, депозитам





Доходы и убытки по валютным операциям и т.д.





Изменение переходящих остатков готовой продукции





Выпуск товарной продукции





Изменение остатков отгруженной продукции





Качество товарной продукции





Рынки сбыта продукции





Инфляционные факторы и т.д.





Прибыль от продажи товарно-материальных ценностей





Прибыль от реализации продукции подсобных хозяйств





Прибыль от реализации основных фондов и нематериальных активов





Операционная прибыль


+


Амортизация





Зарплата, расходы





Сырьё и материалы





Незавершенное строительство





Денежные средства





Дебиторская задолженность





Кредиторская задолженность





Готовая продукция





Совокупный денежный поток





Основная деятельность





Погашение дебиторской задолженности





Авансы, полученные от покупателей





Инвестиционная деятельность





Продажа долгосрочных активов





Финансовая деятельность





Получение кредитов





Выпуск акций





Проценты по кредитам


Налоги


Содержание социальной сферы





Приобретение долгосрочных активов


Проценты по кредитам





Выплата кредитов


Выплата дивидендов





Заявка на финансирование





Фактическое движение денежных средств





Платежный календарь





Ожидаемые финансовые поступления

















определяется продолжительностью технологии учетного цикла











Анализ хозяйственной деятельности





Финансовый анализ





Управленческий анализ





Внешний финансовый анализ по данным публичной финансовой (бухгалтерской) отчётности





Внутрихозяйственный финансовый анализ по данным бухгалтерского учёта и отчётности





Внутрихозяйственный производственный анализ по данным управленческого учёта





Платежеспособность 


предприятия





Финансовая устойчивость предприятия





Сбалансированность


 активов и пассивов





Сбалансированность 


доходов и расходов





Сбалансированность денежных и товарных потоков





Реорганизация предприятия





Добровольная реорганизация





Принудительная реорганизация





Слияние





Присоединение 





Разделение 





Выделение





Преобразование 





Уполномоченный орган – управляющий юридическим лицом





Суд





Новые учредительные документы, составление разделительного баланса





Передаточный акт





Разделительный баланс





Страховая организация или ОВС





Информация агенту





Районный акимат





Комиссия (представители акимата, страхователя, страховщика, агента и территориальной инспекции КГИ АПК








Страхователь





Страховщик











Агент








Страхователь





Метео-служба





составляется договор








получе-ние справки





Сообщение о наступлении страхового случая и необходимости создания комиссии





О возме-щенной сумме








Определяется уровень гибели посева








Выплата страхов-ки








Возмеще-ние 50% из бюджета








Акт обследования (протокол комиссии)





Экономические рычаги управления АПК





Бюджетная политика





Кредиты





Цены





Налоги





Страхова-ние





ВЭД





Бюджетные ссуды





Компенсация за приобретаемые МТР





Субсидии





Лизинг





Финансирование региональных программ





Поддержка процентов по ссудам коммерческих банков





Товарный кредит





Инвестиционный кредит





Гарантированные цены при закупках в гос фонд





Надбавка к ценам за продукцию





Залоговые цены





Льготы по налогам





Доля бюджетных средств в страховых платежах





Таможенные пошлины при экспорте и импорте





Поддержка экспорта





Средства республиканского бюджета


(Министерство финансов РК)





Формирование администратором бюджетной программы перечень страховых услуг (МСХ РК)





Текущий счет Агента АО «Фонд финансовой поддержки сельского хозяйства» (на оплату услуг Агента и возмещения 50% страховой выплаты) 





ДЕПОЗИТ в НАЦБАНКЕ РК (Нацбанк РК)





Страховые компании и ОВС (возмещение 50% страховой выплаты)





Остаток средств накапливается в депозите 





Анализ результатов страхования за текущий год и оценка оставшиеся средств в депозите








МСХ РК





Формирование комиссии





Сельскохозяйственные товаропроизводители





Решение комиссии





Документы для получения субсидии





Заявки, госзаказ





Привлеченные консультанты





Внедрение СМК





Территориальный орган казначейства МФ





Счета к оплате





Возмещение 50% расходов





Сельхозтоваропроизводители





Управление сельского хозяйства акиматов областей 








Выплата


 субсидий 





Реестр счетов 


и счет к оплате





Документы, подтверждающие объемы приобретения материалов, оборудования, техники





МСХ РК





Территориальный орган Казначейства Минфина РК





Субъекты АПК





Перечисление целевых трансфертов





Договор купли-продажи 


и счет к оплате





Бюджетные программы 





Бюджет продаж





Бюджет производства





Бюджет общепроизводственных накладных расходов





Производственная себестоимость реализованной продукции





Бюджет производственных запасов





Бюджет прямых затрат на материалы





Бюджет коммерческих расходов





Бюджет управленческих


расходов





Основные бюджетные документы





Инвестиционный 


      бюджет





Бюджет доходов и расходов





Бюджет по балансовому листу





  Бюджет движения денежных средств





Бюджет прямых затрат на оплату труда





Выбытия

















































































































































































































































































































Поступления








Денежная выручка от реализации продукции в текущем периоде





Погашение дебиторской задолженности





Поступления от продажи бартера





Авансы, полученные от покупателя





Уплата процентов за кредит





Отчисления в бюджет и внебюджетные фонды





Выплата заработной платы





Платежи по счетам поставщиков и подрядчиков





Отчисления на социальную сферу





Поступления








Выбытия
















































































































































































































































































































































































Продажа основных средств, нематериальных активов





Дивиденды, проценты от долгосрочных финансовых вложений





Возврат других финансовых вложений





Долгосрочные финансовые вложения





Приобретение основных средств, нематериальных активов





Капитальные вложения





Поступления


























































































































Выбытия
















































































































































































































































































































































































Краткосрочные кредиты и займы





Долгосрочные кредиты и займы








Поступления от эмиссий и акций





Выплаты дивидендов





Возврат краткосрочных кредитов и займов








Возврат долгосрочных кредитов и займов








Целевое финансирование








Погашение векселей





Инновационно-инвестиционное





Структуризация состава и 


номенклатуры техники





Расширение 


сферы лизинга племенного скота





Внедрение


лизинга в циклы аграрного 


производства





Создание региональных МТС на основе лизинга новой техники





Экономическое





 Увеличение числа


 лизингополучателей





Понижение


уровня стоимости поставляемой по лизингу техники





Обеспечение роста внебюджетных источников





Рост частных, в т.ч. иностранных 


инвестиций





Наращивание экспортного потенциала сельского хозяйства и пищевых предприятий





Организационное





Расширение 


географии использования 


лизинга





Развитие новых методов государ-ственной защиты отечественных товаропроизводителей





Углубление международных связей по лизингу





Развитие 


налогового и 


лизингового 


законодательства





Внедрение управленческого учета лизинговых операций





Стратегические направления развития лизинга





Меры по совершенствованию рынка лизинговых услуг 





Принятые в настоящее время:





Планируется принять в будущем:





Увеличен срок лизинга до 8-12 лет





В качестве залога может выступать любое движимое либо недвижимое имущество





По программе внебюджетного финансирования обеспечение полностью отменено





Сокращены требования к клиентам по пакету документов





Поддержка действующих и развитие новых производств





Увеличение размера инвестиций в АПК за счет бюджетных средств до 64 млрд тенге





Развитие перерабатывающего производства





Увеличение ассортимента предоставляемой в лизинг техники





Комиссия по финансовому оздоровлению





Заседание Комиссии и вынесение решения





Заемщик





Финансовый институт





АО «Казагромаркетинг»





Заявление о намерении реструктуризировать/ рефинансировать свои кредитные/кредиторские/ лизинговые обязательства





Рассмотрение заявления


Разработка плана финансового оздоровления





Рассмотрение заявки и пакета документов, созыв Комиссии





Одобрено





Одобрено





Одобрено





Принятие мер финансового оздоровления к Заемщикам





Направление выписки из протокола заседания Комиссии





НЕТ





НЕТ





НЕТ





ДА





ДА





Возврат документов для доработки





Возврат документов для доработки





Возврат документов для доработки





ДА





«ДКБ-2020»*


МЭРиТ РК*


ППРК от 13 апреля 2010 г.


№301


1. Поддержка новых бизнес-


инициатив


2. Оздоровление предприниматель


ского сектора


3. Поддержка экспортоориентированных производств


4. Усиление предпринимательского потенциала





«Агробизнес-2020»


МСХ РК


ППРК от 18 февраля 2013 г.№151


Финансовое оздоровление субъектов АПК • Повышение экономической доступности товаров, работ и услуг для 


субъектов АПК • Развитие государственных систем


 обеспечения субъектов АПК • Повышение


 эффективности систем


 госрегулирования АПК








«Экспортер-2020»


МИиНТ РК


ППРК от 20 июня 2011 г.№679








1. Сервисная поддержка экспортера


2. Программа возмещения затрат


3. Финансирование торговых экспортных операций





«Занятость-2020»


МТиСЗН РК


ППРК от 31 марта 2011 г.№316





1.Обучение и содействие в трудоустройстве


самозанятого, безработного и 


малообеспеченного населения


2. Содействие развитию 


предпринимательства на селе


3. Повышение мобильности


трудовых ресурсов








«Производительность-2020»


МИиНТ РК


ППРК от 14 марта 2011г. №254


1. Совершенствование управленческих и производственных технологий на предприятиях


2.Модернизация действующих и создание новых конкурентоспособных производств





Программа посткризисного оздоровления МФ РК


ППРК от 4 марта 2011 г.№225





1. Оздоровление (в т.ч. финансовое) действующих конкурентоспособных производств


2. Сохранение максимально 


возможного количества 


рабочих мест














«ДКБ-2020»* - сокращенное наименование программы


МЭРиТ РК* - разработчик программы – сокращенное наименование центрального госоргана





Субъекты АПК








_1478935390

_1481028675

_1452537554.ppt










Поставщики/Вклад

Пищевая переработка и упаковка

Косвенные

Прямые

5.Водораспределительные

 организации

6. Производители семян

7.Производители 

удобрения

1.Арендодатели

 и владельцы

2.Трудовые ресурсы

3. Производители 

Сельхоз. оборудования

1.Строительство

2.Фин. Услуги

3.Складские услуги

4.Транспортные услуги

Поддерживающие

индустрии

1.Каз.Национальный

Аграрный Университет

2.Каз .Аграрный 

Институт (Астана)

3.Алматинский 

Технологический

Университет

4.Таразский Гос.

Университет

Промышленные и 

общественные 

Ассоциации:

1.Нац. Ассоциация

 Казахстанских 

Фермеров

2.Аграрная Партия

 Казахстана

3.Молочный Союз

 Казахстана

4.СПППК

Гос. Учреждения:

1.Мин. Сельского 

Хозяйства

2.Мин.Индустрии и 

Торговли

3.Комитет Стандартизации

и Сертификации

4.Таможенный Комитет

5. СЭС

Инфраструктура:

1.Автодороги

2.Телекоммуникации

3.Актауский Порт

4.Элеватор

5.Склады

Сельскохозяйственное производство

Фрукты

Овощи

Мясо

Молоко

 Мясо:УКПФ, Бент, 

Бекеер и 

К.Нуралем, 

Алматы-Кус, 

Руби Роуз,

 Кокшетауский 

Мясокомбинат

Молоко: 

Фунд Мастер,

 Cosmis, Смак,

 Адал, 

Агропродукт-Азия,

Раимбек Агро

 и т.д

Соки: 

Раимбек 

Боттлерс,

 Фуд Мастер, 

Асептик, 

RG Drands

Фрукты и Овощи:

Цин-Каз, Ак Жол, 

Сайрамский 

Тулкубаский,

 Голд Продукт

Поставщики/Вклад



Косвенные

Прямые

1.Трудовые ресурсы

2.Производители 

пищевого

 оборудования

3.Электроинергия



4.Производители 

Упаковки



1.Строительство

2.Фин. Услуги

3. Транспортные 

услуги/Логистика

5.Водные ресурсы

6.Иследовательские 

Институты

Экспортеры

Оптовики

Розничные продавцы

Дистрибуторы

Хорошо развитый компонент



Плохо развитый компонент

Слабая Связь - - - - - - - - - - -

Сильная связь ___________








